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Her parcasi yeniden yorumiand.

Siz yolculuga, Volkswageniniz bakima!

Volkswagen Yetkili Servisi Avek'ten tim ucak yoleularina biyik rahatlik:
“Havaalam Servisi” hizmeti.

Violkswagen binek va da tican aracimizla havaalamndan sizl yoleu ediyvoruz ve seyahatiniz boyuneca onunla
biz gilenivonee. Ddndiginizde Volkswageniniz sizl istediginiz yverde, yenilenmis olarak karsilivor.

Biz buna kisaca “Havaalan Servisl” divoruz. Bu hizmetimizden vararlanmak icln ugus saatinden

24 saat dnce (0212) 440 25 25 numarah telefondan bize ulasmanmz '!.'n_'-n-rli

Sizi de Volkswagen Yeikili Servisi Avek’in hizmetlerinden yararlanmaya bekliyom

Hayohnim koloylsgtiran diffsr kizmestlerimin : : - :
Bl Gigderd Serviai @ Fhspoes Servis « Cagri 24 = Geclel Arag Teminl val kiwugen 5ﬂh§ snnms. "'I"'-Enr F-n-rd-l:l::‘.'ﬁl:.' LIS r—EEl the dﬁerﬂﬂﬂe

o Vilksvagen Orijinal Parcalar® « vdl Servis Kreslisi

Volkswagen Yetkili Servisi Avek
Turgud Reis Mah. Telailkent Bubvonn Ghvimlienl Shesl Mao: 1 Esenles - ISTANBLUL Tel: (0212] 480 25 25 Fala: (0212) &80 25 00 _@."I':FE‘}
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sayin Rent A Car Dergisi okuriari
ve degerli mesiektasiarim,

Tirkiye Rent A Car Sektorii’'niin cati orgiitii olan Tiim Oto Kiralama Kuruluslar
Dernegi (TOKKDER) olarak, sektoriimiiziin kurumsallagmasi ve sorunlarimizin
¢oziimii i¢in yogun c¢aba harcadigimiz bir yonetim donemini geride birakmaktayiz.
TOKKDER 12. Olagan Genel (se¢imli) Kurul Toplantisi 22 Mart 2008 tarihinde
Istanbul / The Plaza Hotel’de saat:10:00°da yapilacaktir. Cogunluk saglanamamasi
durumunda 29 Mart 2008 tarihinde yine ayni yerde ve ayni saatte gerceklestirilecek-
tir.
TOKKDER Yonetim Kurulu olarak, 2 yillik gorev siiremizde dernegimizin tiye sayist 3
kat artarken, sektoriimiiziin % 92’si TOKKDER meslek orgiitiimiiziin ¢atisi altinda bir
araya geldi. Dernegimizde bu olumlu gelismeler yasanirken, hizla gelisen Rent A Car
sektorii Tiirkiye ekonomisine de ciddi katma deger yaratmig ve yerli ve yabanci
yatirimciyi sektore gekerek, istthdami artirmistir.
Rent A Car sektorii, yasal diizenlemelerdeki eksikliklerden kaynaklanan sorunlar bagta
olmak tizere pek ¢ok sikinti ile biiyiiyen ve bireysel-kurumsal ihtiyaglarinda, tiiketicinin

hayatina girerek kamuoyunda adindan sikca soz ettirmistir. Dernegimiz kuruldugu 1996
yilindan giiniimiize hizli bir performans sergiledi. 12 yilda 10 bin aractan 140 bin araca
ulasti. Sektordeki bu gelismeler, 2010 yilinda 350 bin araca ve 10 milyar dolar yatirim
biiytikliigiine ulasacagini gostermektedir. 2020 yilinda ise yaklagik 700 bin arag ve 21 milyar
dolar yatirim buiyiikligi ile sadece otomotiv sektorii degil, bununla beraber finans, sigorta,
hasar-bakim servisleri, yedek parga, akaryakit, ikinci el oto satigt bagta olmak tizere gesitli sek-
torlere ciddi katki saglayacaktir.
Onceki yazilarimda da belirttigim gibi, 2008 yilinin sektér adina bir déniim yili olacagin
ongormekteyiz. Bunda en onemli kriter ise oto kiralama sektoriiniin yasal bir alt yapiya oturtul-
masidir. Sektore ilgi duyan yerli ve yabanci kuruluglarinin yatirimlari, sektordeki yasal diizen-
lemeleri takiben ¢ok ciddi oranlarda artacak ve yukarida belirttigimiz projeksiyon hedeflere
ulagmamuz hi¢ de zor olmayacaktir. Burada en karli olan; maliyenin vergi kazanglari anlaminda
inceledigimizde, bu yatirim miktarlarinin yaklasik % 40’lik kisminin maliye tarafindan pesin vergi
olarak tahsil edilmesidir. Bu da 2010 yilinda yaklasik 4 milyar dolar, 2020 yilinda ise 8,4 milyar
dolar vergi geliri demektir.
Saygideger Rent A Car Dergisi okurlarimiz,
Hizli bityiime trendini yakalayan tiim ig alanlarinda oldugu gibi oto kiralama sektorii de toplumun
tiim dinamiklerinin dikkatini ¢ekti. Gergeklestirilen proje ve ¢aligmalarla kamuoyundaki bilinirligi
artan dernegimiz, biirokraside de kabul gordii. Daha énce sorunlarin ¢éziimii icin farkli sektorler
icinde konumlandirilan meslegimiz, dernegimizin yogun c¢abalari sonucunda bagimsiz platformlarda ele
alinmaya baglandi. Bu giin geldigimiz noktada siz degerli okuyucularimizin takdir, tevecciihii ve yapici
elestirilerini alan Rent A Car Dergisi, ciddi bir okuyucusu kitlesi olan bir sektor yayini olarak yagamini
her gecen giin daha iyi bir noktaya tasir hale geldi. Bu ilgi ve alikaya ziyadesiyle tesekkiir ederiz.
Saygideger tiyelerimiz ve degerli meslektaglarimiz,
Sektoriimiizdeki tiim bu gelismelere paralel olarak, dernegimizi bir 6nceki genel kurulda sizlerin de
katilimi, bilgi ve onayiyla yeniden yapilandirma yoluna gittik. Bu sebeple TOKKDER Dernegimize genis bir
katilim saglamak ve dernegimizin giiciine gii¢ katmak icin 5 kisiden olusan yonetim kurulunu 9 kigiye
¢ikarma karar1 almigtik. Bu noktada dernegimize zaman ayirarak, sektoriimiizii daha da ileriye tagtyacak
¢aligmalarda yer almanizi arzu ediyoruz. Sizleri dernegimizin ikinci toplanti tarihi olan 29 Mart 2008
Cumartesi giinii saat 10:00°da Istanbul / The Plaza Hotel’de yapilacak genel kurulumuzda yonetim, denetim
ve disiplin kademelerinde gorev almaya davet ediyoruz.
Rent A Car dergimizin bu sayisinda, bugiine kadar sahsima ve yonetim kurulumuza gosterdiginiz ilgi, alaka ve
desteginize ¢ok tesekkiir eder, yeni donemde goreve gelecek meslektaglarimiza buradan simdiden basarilar diler,
manevi destegimizi her zaman dernegimizde hissettirecegimizi ve TOKKDER tiiyelerine yakisir bir sekilde genel
kurul yapilacagini ve bu sebeple anilan tarihte toplantimiza katiliminizi 6nemle istirham eder, sizlere ulasmanin
verdigi mutlulukla, dergimize gostermis oldugunuz destek ve giivene tesekkiir eder, tiim okuyucularimiza
saygilarimizi sunarim.
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Fotograf Editorii
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Gorsel Yonetmen
Nevzat ALBAYRAK

Reklam Grup Baskani
Nur ALTI
nalti@ortakiletisim.com

Reklam Rezervasyon

Tel: 0 (212) 211 57 90
Faks: 0 (212) 211 59 51
info@ortakiletisim.com

Ortak lletisim Tanitim Paz. Ltd. Sti.
Ogretmen Hasim Geken Cad.
Ceceli Is Merkezi No: 15 Kat: 3

Fulya - Sisli / Istanbul

Tel: 0 (212) 211 57 90
Faks: 0 (212) 211 59 51
www.ortakiletisim.com
info@ortakiletisim.com

Baski
Umur Basim ve Kir. San. ve Tic. A. .
Tel: 0 (216) 420 04 00

Yayin Tiirii
Ulusal Sdreli Yayin. |ki ayda bir yayimlanir.

Tiim Oto Kiralama Kuruluslar Dernegi
Leylak Sok. Murat Is Merkezi B Blok
K: 5 D: 20 Mecidiyekdy - Sisli / Istanbul
Tel: 0 (212) 266 51 73
Faks: 0 (212) 266 39 95
www.tokkder.org

info@tokkder.org
Rent A Car Dergisi T.C. yasalarina uygun olarak
graf ve bilgilerii hakki

Rent A Car Dergisi’ne aittir, izinsiz kaynak gosterilerek
dahi alinti yapillamaz.

Sayi: 38 / Mart 2008
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Yaklagik 35 yildir otomotiv sek-
tortinde olan ve Ford bayiliginin
yani sira traktor ve motosiklet
satigl yapan Sahsuvaroglu, 2008
itibariyla operasyonel filo kiralama
sektortune girdi. Sahsuvaroglu,
'h.e.y. Rent A Car' ile filo kiralama
sektorunden ciddi bir pazar pay:
elde etmeyi hedefliyor. Tiirkiye'nin
her yerinde filo kiralama hizmeti
vermeye baslayan h.e.y. Rent A
Car, kamu kuruluglari, belediyeler
ve ozel sektor firmalarina 24 saat

365 gln hizmet sunabiliyor.
Musterilerinin tam ihtiyaci olan
¢oziimii belirleyip, tiim beklentileri-
ni karsilayacak sekilde hizmet
verdiklerini vurgulayan h.e.y. Rent
A Car ortaklarindan Genel Mudiir
Emre Saglam, "Miusterilerimize
sirketimizin her kademesindeki
kisiye yedi giin 24 saat ulasabilme
ayricaligini sunuyoruz. Sirkette
oncelikli amacimiz misteri i¢in
hizli hareket etmek." dedi.

OTOMOBILDE EKSPRES SERVIS DONEMI: OTO-FIX

Dogus Grubu’na ait Oto-Fix Eks-
pres Servis, satig sonrasi hizmetler
kapsamindaki hizli servis sektoriin-
de Seyrantepe, Anadoluhisari ve
Esenyurt olmak tizere ti¢ lokasyon-
da hizmet veriyor. Arag sahiplerine
1,5 saatin altindaki bakim/onarim
islerini kurumsal organizasyon ya-
pist kapsaminda verirken, hizli, gii-
venilir ve hesapli hizmeti hedefli-
yor. Sunulan hizmetler, akii-elek-
trik, lastik, 6n diizen, amortisor,

fren, klima, yag degisimi, periyodik
bakim ve egzoz olarak siralaniyor.
Istendiginde miisterilerin bakim sii-
resince yapilan islemleri izleyebildi-
gi, glivenilir, hizli ve hesapl servisin
adresi olan Oto-Fix Ekspres Servis,
ayrica 31 Mart’a kadar tim muste-
rilerine tcretsiz “50 Noktada Eks-
pres Check-up” kampanyast firsati
sunuyor. Check-up sonunda bir ke-
sif listesi olusturularak, arag sahibi-
nin talebi ve onay1 ¢ercevesinde sa-

dece bu listedeki islemler gergekles-
tiriliyor. Boylece kesif listesinde be-
lirtilen tutar ile fatura meblagi aym
oluyor.

TRAFIK KAZALARINDA POLIS BEKLENMEYECEK

Turkiye'de 1 Ni-
san'dan itibaren
yururluge girecek
olan yeni uygulama
ile maddi hasarla
sonuglanan trafik
kazalarinda tarafla-
rin kazanin olus
sekli hakkinda an-
lagmalari ve "Kaza
Tespit Tutanagi"n1 doldurmalari durumunda trafik
polisinin gelmesine gerek olmayacak ve boylece araglar
trafikte beklemeyecek.

Turkiye Sigorta ve Reasiirans Sirketleri Birligi, Emniyet
Genel Mudiirligh ve Hazine Miistesarligi ortaklhiginda
olusturulan komisyonca hazirlanan "maddi hasarli tra-
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fik kazasi tespit tutanagi" sayesinde kazadan sonra ta-
raflar kazanin olus sekli hakkinda mutabakata varip,
trafik polisini beklemeden olay yerinden ayrilabilecek
ve hazirlanan tutanakta doldurulan forma gore hasar-
larini sigorta sirketinden tazmin edebilecekler.

Verilen bilgiye gore hasarin tazmini igin kazaya kari-
san araglarin zorunlu trafik sigortasi policelerinin ol-
masi gerekiyor. Surticilerden kazanin olug seklini basit
bir sekilde ¢izmeleri ve hasarli noktalarin belirtilmesi,
kazanin fotografinin cekilmesi isteniyor. Emniyet Ge-
nel Mudurligu yetkililerinin destegiyle 37 adet kaza
durum krokisinin olugturularak sigorta sirketlerine da-
gitildigi, maddi hasarla sonuglanan trafik kazalarinda
ise taraflarin kazanin olus sekli hakkinda anlasamama-
lar1 durumunda ise mevcut uygulamada oldugu gibi
trafik polisinin ¢agrilmaya devam edilecegi belirtiliyor.

Isiniz ve itibariniz kontrol altinda mi?

Aracniz ve deferli yikl su anda nerede? Araciniz teknik agidan ne durumda’y
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Srlciniz thm ighetme ve trafik kurallanna uyarak zamaninda vang noktasnda olabilecek mi7?
Bunlan bilmek istemez misiniz?

Sekionin en dengyimli ar-ge grubuna sahip Mobidliz'in golkgtindidi yeni nosdl arag takip

v filo yonetim sistemlen e
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NARYAZ BILGISAYAR'DAN
YENiI URUNLER

Naryaz Bilgisayar, oto
kiralama ve operasyonel
kiralama sektorlerine
yonelik yeni urtinlerini
piyasaya sundu. Mini,
Classic, Gold, Platin ve
Platin Plus paketleri,
arac sayisi kag olursa
olsun sektordeki tim firmalara hitap ediyor. Yazilimm kirala-
ma ve lisanslama segenekleri de var. Arag sayis1 az olan ve bi-
yumeyi hedefleyen oto kiralama firmalarinin taleplerini deger-
lendiren Naryaz, 2008 yilinda Mini ve Classic olmak tizere iki
yazilim paketini daha sektore sundu.

Konuyla ilgili agiklama yapan Naryaz Genel Miduri Aydeniz
Yildirim, 1986 yilindan beri sektore hizmet verdiklerini, yeni
urtinleriyle, yazilim konusunda iyi baglangi¢ yapmak, alt yapi-
sint saglam temellere oturtmak isteyen ve hedefleri biiytimek
olan firmalarin da artik Naryaz’in yazilimlarini kullanabile-

ceklerini soyledi. Yazilimlarin web tabanli ve kullanici sayisi
limitsiz olmasi sayesinde arag sayisina gore fiyatlandirma ya-
pilabiliyor. Internet baglantili bilgisayarlardan ya da cep tele-
fonlarindan, ek yazilim yiiklemeden, ¢ok kullanicili, ¢ok sube-
li kullanma imkani sunuluyor. Zaman ve mekan kisitlamasi
ortadan kaldiriliyor.

ARTIK ARACLAR
CEKILMEYECEK

Igigleri Bakani Besir Atalay, 81 ilin valilerine
bir genelge gondererek, yasak yere park etmis
araglarin cekicilerle parka gottirtilmesini
yasakladi. Bundan sonra yasak yere park
eden araclar, parka cekilmeyecek ve sadece
para cezasi yazilacak. Genelgede, "Araglarin,
yetkili olmayan kisi veya kuruluglara ait ¢eki-
cilerle ¢ekildigi, cekme ve kaldirma islemi
sirasinda araglara zarar verildigi, ¢ekilen
araclarin emniyetli ve izin verilen yerlerde
muhafaza edilmedigi ve cekme islemleri son-
ras1 agir1 fiyat istendigine" dikkat cekildi.
Bakan Besir Atalay, bazi polislerin liiks
araglara ceza kesmekten ¢ekindigi yolundaki
iddialardan hareketle de, ceza yazilirken
kesinlikle liks arac ayrimi yapilmamasi direk-
tifini verdi.

H-1'DEN 7 YIL GARANTI

Hyundai’nin yeni ticari aract H-1,
Subat ayinda yapilan lansmanla
birlikte satiga sunuldu. Turkiye’de
ilk ve tek 7 y1il / 150.000 km Meka-
nik Garanti’ye sahip arag olan
Hyundai H-1’de standart olarak iki
tarafta da sunulan strgili kapilar,
inig ve binisi kolaylastirmak icin
belli bir aciyla acilan 6n kapilar,
USB ve auxiliary harici girigleri bu-
lunan ve istege bagli olarak alinabi-
len Bluetooth erisimli rad-

yo/CD/MP3 ¢alarl muzik sistemi
sunuluyor. Guney Kore’den Ttirki-
ye’ye ithal edilen H-1, bir onceki
motora gore % 21 oraninda glict

(@] 10>11

artirthp % 14 oraninda yakit tasar-
rufu saglanan 170 PS giiciinde 2.5
CRDi-VGT yeni dizel motor, orta
konsola yerlestirilen joystick tip vi-

tes kolu, kilitli diferansiyel ve istege
bagli olarak alinabilen Elektronik

Stabilite Programi ve Devrilme On-
leyici Sistemi gibi yeniliklere sahip.

vEMI MEGANE SEDAN BVA.

HEM O
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Turkiye'nin en cok satan otomobili simdi hemn dizel, hem otomatik vites... Yeni Megane
Sedan BVA minimum yakit tilketimi ile maksimum sdris keyfi saghyor, rahathgn ve
ekonomiyi birlikle sunuyor.
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SEKTORDEN

K-1 VE K-2 BELGELERINDE

SURE UZATILDI

Ankara Ticaret Odasi Bagkani Sinan Aygiin, il icinde
3,5 tonu agmayan tagsimacilik yapabilmek i¢in zorunlu
olan K-1 ve K-2 yetki belgelerini almak i¢in nakliyeci-
lere ve diger arag sahiplerine 25 Subat 2008’e kadar
taninan sirenin 31 Aralik 2008 tarihine uzatilacagini
acikladi.

Sinan Aygiin yaptigi aciklamada, il icinde tagimacilik
yapan kamyonet sayisinin 2007 yili Kasim ayi itibariy-
la 1 milyon 872 bin 984 oldugunu kaydetti.

Sayinin yuksek olmasi nedeniyle yeterli belgelendirme-
nin yapilamadigini belirten Aygiin, bunun {izerine
Ulastirma Bakanligi Kara Ulastirmasi Genel Mudiirli-
gi’niin siire uzatimina gitme karari aldigini ifade etti.

Aygiin, Kara Yolu Tagima Yonetmeligi’ne gore, il i¢in-
de 3,5 tonu gecmeyen tagimacilik faaliyetleri icin lisans
alma zorunlulugu olduguna isaret ederek, karar resmi-
lestikten sonra, 31 Aralik 2008 tarihine kadar lisans
almayanlarin tagimacilik yapamayacaklari uyarisinda
da bulundu.

Stire uzatimi kararinin, sehir ici nakliyecik yapan fir-
malari rahatlatacagini kaydeden Aygun, ekonomik si-
kint1 icindeki firmalarin biiyiik bolimiiniin bu belgeyi
alacak kosullara sahip olmadigini belirtti. Aygtin, tica-
ri amagla yiik tagimaciligi yapan araglarin K-1 belgesi,
kendine ait mali tagiyacaklarin ise K-2 belgesi almasi
gerektigini kaydetti.
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Clnki otogaz cevrecidir
Emilsyon degerler] bencim ve
mptodine orenla ¢ok daha

diiglk olan otogac, tim ddmyada
en gevredd ve ekongmik alternatil
yakoit olarak kabol ediliyor.

Cilinkil otogaz performansi
yiksek bir yakittir.

Periyodik balomianman aksatmazsan
AT@{ENATIN EAT Ay an Ay l.-dl'ui.:llt-ﬂ' Ealir
Standarda uygun otogar kullanersamz
e daha 5r otogasls daks ok

em wapakilirsini hem de aracimizm
pekiy plctnde bir disme yagamazsani
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M OTOGAZI

Clnkil otogaz ekonomiktir,
Ayma yolu benzin yerine otogazla
yaklassk 30 daha ucuzs gidebilirsiniz
Ayrica otogazlh bir aracin bakem
mairllan. matarin Kdlesnam b aracin
masraflanna oranla cok daha disiktdr

Cinku otogaz givenlidir,
Aracinnin atogat donisbmibnd
standartlara wygun olarak
FaptIrEania ve arafamiin pediyodik
bakemilarim aksatmarssnas, aracanar
Bemiandl &fscler bader gjl'ﬂ'\flﬂl alscaktir

f,.-IJI'IkIJ dracinizmn

otogaz dénlsimiind
yaptirmak ¢cok kolaydir,
Tek yaprnamiz gerakon,
standartlara uygun dbnlyam
yapan yetkill bir dintplem
servisine gltmok. Servisln yetkili
alup slmadefirun kantrollng, TSE
Hizrmeet Yerl Yoterlik Belpesi'nin we
HMMO dan aliman Yetki Belgesi nin
olup clmadefima bakarak
yapabitirzinie. Ayrica Makine
Mihendinkeri Odazi min web sitesi
WA, IR0 DR, (T den de
déndgim servisinin yetkill olup
olmadigim kamtrol edebilirsinie

TURKIYE'DEKI
HER 4 ARACTAN
BIRININ_TERCIHI

neden
otogaze

AVIS TURKIYE
AVRUPA
BIRINCISI

Avis Turkiye, bu yil da misteri
memnuniyetinde Avrupa’daki tim
Avis ofisleri i¢inde Avrupa birincisi
oldu. Misteri memnuniyetini, en
kritik basar1 faktorii olarak deger-
lendiren Avis Turkiye Genel M-
diir Yardimcist Inan Ekici, ekip

olarak 2006 yilinin baginda miiste-
ri memnuniyetini en tist noktaya

Clnkil soguk havalarda
yasandigh soylenen
problemlerin de ¢oziimi var,
1 Eliim = 31 Mart tarikler arasinda
satign sisnulan Kigs Opel Aygaz

Euro LPG, artenibmis propan oranryla,
kg sartlannds da arstenibdan yiek
performans almamin saglar.

HER 1.000 ARACIN 14'U
“MADE IN TURKEY” DAMGALI

Diinyanin en biuyiik yirmi otomotiv ureticisinden biri olan Tiirkiye, - Diretsts Otomss Bilel ditaocdmna
iiretilen her 1.000 aracin 14’iine “Made in Turkey” damgasi vuru- gikarma hedefi ile yola ciktiklarini Icin 7/24 Aygas m:':,l_l H.:::It
yor. Uluslararasi Motorlu Tagit Ureti- belirterek “Bu y1l elde ettigimiz pu- 444 4 995's aravabilirsiniz. Cilniki A Euro LPG. Gstil
cileri Dernegi (OICA) 2006 yil: verile- anla gegen yilki puanimizin da iize- i ahagathilat com bt il
rine ¢iktik. Miisteri memnuniyetin- g 3 performans ve kalitesiyle

rine gore Tirkiye, diilnya otomotiv
tretim liginde 16’nc1 sirada yer ali-
yor. Otomotiv sektorii diinya tretim
liginde Italya ile yarisan Tiirkiye’nin
onimiizdeki yillarda bu giiclii rakibi-
ni de zorlamasi bekleniyor. Tiirkiye

her zaman yamnizdadir,

TS EN 589 Otegaz Kalite Standard’na
uygun olan Aygar Buro LPG: * Temindir.
* f{dksek yanma kalites| saglar. * Yikek
cekig ghed verir. * Arscininn vurentuiug

de Fransa, Italya ve Ingiltere gibi
tlkeleri yine geride biraktik. Mis-
terilerimizin onceliklerini belirle-
mek i¢in arastirmalar yaptik. Bu
aragtirmalar sonucunda miisterile-

ayni zamanda Avrupa’nin en biyuk rimizin Avis’e her an ulagabiliyor * Kige Osl Aygas Eisro LPG ila soguk hava
altinc1 otomotiv ureticisi konumunda olmalarinin ¢ok onemli oldugunu sartlannda yiksek performans saglar.

gordiik.” dedi.

bulunuyor.
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mﬂb;l& MOBILiZ, ARAC TAKIP/FiLO YONETIM
- SiISTEMLERI PERFORMANSI ARTIRIYOR

Mobiliz, yeni nesil Ara¢ Takip/Filo Yonetim Sistemleri
ile filosu olan sirketlere, hem benzin ve benzeri giderle-
rini diigtirmeye, hem de filo disiplinini saglama yoluyla
performanslarini artirmaya yonelik ¢6ziim sunuyor. Bu
uygulama, musterileri mevcut sistemi kullanmaya zorla-
mak yerine, onlarin gereksinimlerini anlama yoluyla ih-
tiyaca Ozel ¢oztimler tretiyor.

Artan rekabet ve diigen kiar marjlar: tim sirketleri ope-
rasyonlarinin verimini gézden gecirmeye yonlendirir-
ken, disiplin saglayici ve performans artirict 6nlemler
almay1 da zorunlu kiliyor. Mobiliz’in trettigi bu sistem,
stirictinuin araci nasil kullandigina dair bilgileri; yani
ani hizlanma, sert fren, savrulma gibi kott kullanim ka-
yitlarini, cihaza pahali harici algilayicilar baglanmasini
gerektirmeden cihazin i¢indeki yazilim yolu ile kullani-
ciya aninda kisa mesaj, e-posta ve raporlama seklinde
iletiyor. Bunun diginda, yakit algilayici, sicaklik algila-
yic, agirhik algilayict gibi pek cok harici algilayici da
analog/sayisal olarak cihaza baglanabiliyor. Araci hangi
striictiniin kullandigy, stirticiilere dagitilan kimlik bi-

rimleri ile sistem tarafindan algilaniyor ve bu sayede
hangi stirticintin, hangi aracla, hangi tarihler arasinda,
ne tir ihlaller yaptigi gibi raporlar alinabiliyor.

Yeni nesil sistemlerde aracin rolantide calisma bilgileri
de sistem tarafindan izlenebiliyor. Yonetici bir yerde
toplantida iken, siiriicti arabanin i¢inde uzun siireler
klimay1 veya kaloriferi ¢calistirarak yukarida siralanan

zararlara neden olabiliyor.

VDF FULL LIFE
i3 Vdf SKODA'DA

VDF tarafindan gelistirilen uzatilmig garanti sigorta tirti-
nu Full Life, Audi ve Seat’tan sonra artik Skoda’yr da
kapsiyor. Full Life’in ayricaliklarindan 0 km ve fatura ta-
rihinden itibaren maksimum 18. ay1 i¢inde bulunan arag
sahipleri faydalanabiliyor. Iki yillik fabrika garantisinin
bitimini takiben “+2” yil daha ekleyerek garanti stiresini
uzatma imkani sunan Full Life, 150 bin km’ye kadar kul-
lanilan araclar icin gegerli oluyor. Musterilerin hem oto-
mobillerini hem de blitcelerini giivence altina almalarin
saglayan ek koruma stiresi Full Life bircok avantaji da
beraberinde getiriyor. Miisteriler, Full Life garantisini
araclarinin finansmani i¢in VDF tarafindan sunulan Kla-
sik Kredi, AutoCredit+ ve KomboPlan iiriinlerinden birini
kullanarak tek bir 6deme planinda birlegtirebiliyor. Oriji-
nal parga ve yetkili servis giivencesi ile ara¢ performansi-
nin da garanti altina alindig1 Full Life tirtinii, kullanim
hatasindan kaynaklanmayan teminat dahilindeki tim ari-
zalarin onarimini kapsiyor. Ayrica, aracin satilmasi halin-
de aliciya devredilen Full Life, bu 6zelligi ile aracin ikinci
el degerinin artmasini saghyor.

AT 1a>15

RACE NIGHT 2007'DEN
CMS'YE ODUL

Guniimiizde “Hafif Metal Jant” sektoriiniin kiiresel
anlamda en 6nemli iireticilerinden biri olan CMS,
Almanya’da diizenlenen Race Night 2007 organi-
zasyonundan odiille dondii. Farkli kategorilerde
otomobillerin yani sira jantlarin da kiyasiya miica-
dele ettigi tasarim yarigmasinda CMS’nin C8 CB
modeli tictincii ol-
may1 bagardi. Ra-
ce Night 2007’nin
gorkemli gecesin-
de diinya devi
markalarin yanin-
da 6dul alan tek
Tirk tretici ola-
rak CMS dikkat
cekti.

Rent A Car Dergisi 37. sayisindaki istatistik sayfasindaki
bilgilerde kaynak sehven ODD olarak gosterilmistir.

LPG ekonomisine gegmenin tam zamani!
Simdi Chevrolet'de LPG doniisiim kiti hediye!

Aveo Sedan: 22,300 ¥TL*

Aveo Hatchback: 19.830 YTL*®

Lacetti Sedan: 24.740 ¥TL*

Digdik yalkot tiicetimd saplayan ve pevie dostu LPG dndsom sisteming gegmenin simdl tam zaman. Canki, kisa bir sdne igin Chevrolet modellesinde
LPG déndgsam kiti ve Aygaz'dan Chevrolet LPG Doncsimine Hog Geldiniz Paketi hediye! Dstelit, 3 wi ya da 100.000 km Cheveolet garantisiyle.
Hesmien bir Chevrolet bayisine gelin, bu firsati kagirmaynl

g B VS Do Rpgld ), g ATl MR e g Rk et i b1l [ Baprie g g Eempuep et | avine Sl Dayungd D sk s Tyariea

Frtan Feprmas dadming piee defihil g Do LPL ddrgern =il o rofiesd miilevys Sne
ARTISI BUYUK. *

CHEVROLET

www. Chevrolet.com.tr

lletisim Hatti: (0216) 65177 88
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Fotograflar: Necat NAZAROGLU

Arac Kiralama Sektori'nun
en cok tercih edilen
markalarindan biri olan
Fiat'in Turkiye'deki
temsilcisi TOFAS bu yil

40. yilinil kutiuyor. TOFAS'In
CEO’'su Ali Pandrr ile 2007
vilinin degeriendirm

2008 yilindaki bekle
ve Arac Kiralamaoa
Sektori’'nu konustu

L] 16>17

YENI YILA

HiZLI BASLADIK

r I 1 OFAS’ta CEO olarak goreve bas-
ladigimizdan bu yana yaklagik 15
ay gecti, bu siire icinde TOFAS’ta

neler degisti?

Bu yil TOFAS’in kurulusunun 40. yili ve

tarihindeki en hareketli donem bana rast-

ladi. Agik¢ast bunu bilerek gelmedim. Be-
nim Tirkiye’ye ve TOFAS’a gelisim bi-
raz ani olmustu. Ama geldikten sonra 6y-
le bir carkin igine girdik ki zaten 2006 y1-
linda, daha geldigimin ilk giinii CNR’da
otomobil sovu vardi. Orada da biz Li-
nea’yi ilk defa gosteriyorduk ve diinya
lansmani oluyordu. Daha sonra Linea’nin
tiretime baslamasi ve onun diinya lans-
maninin ardindan Minicargo’nun ireti-
me hazirhigy, Gretim toreni ve lansmani.

Arada Yeni Ducato’nun, yeni Scudo’nun,

Fiorino’nun lansmanlar1 derken gegen se-

ne ¢ok ¢ok hizli gecti. Hatta iletigim agi-

sindan ¢ok st tiste oldugu icin bazi ak-
tiviteleri iptal etmek zorunda bile kaldik.

2008’e de ayni ivmeyle girdik. Turki-

ye’deki i¢ piyasa gegen senenin sonuna

dogru aldigi hizini da devam ettiriyor.

Ocak ve Subat aylar1 epey hizli gidiyor.

Onun i¢in ben de senenin baginda “hizh

basglama” diye bir kampanya baslattim.

Bunun gerekgesi de Aralik ayindaki bi-

yik hareketlilikten sonra mevsimsel de-

gisikliklerden, kardan, soguktan dolay:

Ocak ve Subat hep yavas baglar. Bu se-

ne hem piyasa hizl gitti hem de biz bas-
tan asilip momentumumuzu kaybetme-
den hizli baglamaya karar verdik. Hem
aktiviteler, hem satiglar, hem de ihracat
acisindan hizli bagladik.

2007 yilinda otomotiv sektoriinde bir 6n-
ceki yila oranla % 5 daralma yasanirken
TOFAS’in hem ticaride hem de binekte
pazar payini artirmasini nasil degerlendi-
riyorsunuz?

Tabii ki bu ¢ok memnuniyet verici bir du-
rum. Otomotiv sektoriinde pazar pay:
kaybetmek ¢ok kolaydir. Fakat kazan-
mak c¢ok yavas ve zor bir siiregtir. Bir de
pazarin daraldigi donemlerde kazanmak
daha da zor. Ciinkii herkeste fazla stok,
onun getirdigi kampanyalar oldugundan
daha rekabetg¢i bir piyasa oluguyor. Bun-
da 2006 yilinda baslattigimiz “yeniden
yapilanma” ya da “yeni yiziimiz” dedi-
gimiz hamlemizin pay1 biiyiik. Uretimde,
yatirimlarda, modellerde, her bakimdan
ylukselisteyiz. Bu da hi¢ Fiat almanus kit-
leleri de bize miigteri olarak getirdi. Or-
negin Grande Punto satiglarinda % 40
oraninda daha 6nce hi¢ Fiat almamug in-
sanlara ulastik. Linea’da da bu devam et-
ti. Yakinda Bravo’yu lanse edecegiz ora-
da da devam edecek. Daha énce olma-
digimuz bir segmente Linea’yla girmis ol-
mamizin da getirileri oldu.




Ben gecen yil “TOFAS, ucak gibi burnunu kaldirip
ucmaya basiayacak.” diyordum. Kasim ayindaki
Minicuggo'nun Uretim baslangici artik yerden

kesildigimiz nokta oldu. Artik ucak devami
yukariya dogru gidecek.

Linea’nin bu kadar etkili olacagim diisii-
niiyor muydunuz?

Ik basta soyledigim gibi geldigimin ilk
giinii otomobil fuarinda bana Linea’y:
gosterdiklerinde ben de sasirdim. Tiir-
kiye’den uzakta kaldigim donemde Fi-
at’tan da uzak kalmistim biraz. O ylizden
de Fiat’1 eski imajiyla hatirlayan biri ola-
rak ben de herkes gibi “Nasil boyle bir
araba yapabilmisler?” diye sagirdim. Li-
nea’y1 goren herkes Fiat’in, TOFAS$’in es-
kisi gibi olmadigini diistiniiyor. Linea’nin
ozelligi hem satin alma hem de sahip ol-
ma maliyetinin verdiklerine gore en dii-
siik ara¢ olmasidir. Bence tiiketicinin bu
yonde de bilinglenmesi lazim. Arabayi sa-
dece satin alirkenki maliyetiyle degil sa-
tin aldiktan sonra olusacak maliyetiyle de
degerlendirmek gerekir.

Linea bir derginin arastirmalari sonucu
yaptig fiyat kalite endeksi tablosunda da
40-50 araba arasinda en st sirada yer
aliyor.

AT 18>19

Kag adet Linea satild1 bugiine kadar ve
toplam arag satislar1 2007 yilinda ne se-
kilde gerceklesti?

Gecgen yil i¢ pazarda Linea 10 bine yakin
satildi. Bu yilki hedefimiz daha yiiksek
tabii. Hedefimiz en az iki katina ¢ikar-
mak ¢iinkii gegen yil Mayis ayinda bag-
lamigtik. Bir de yeni taninan bir arabay-
di. Simdi motor gami da gelisti. 1.400 tur-
bo motorumuz da son iki ayda geldi. Her
seyimiz tamam olunca bu sene ¢itay1 cok
yiikselttik. 2007 yilinda i¢ piyasada top-
lam 77.000 arag sattik. Thracat olarak da
2007 yilint kapattigimiz rakam 147.000
adet. Ben gegen yil “TOFAS, ugak gibi
burnunu kaldirip ugmaya baslayacak.”
diyordum. Kasim ayindaki Minicar-
go’nun tretim baglangici artik yerden ke-
sildigimiz nokta oldu. Artik ugak devam-
Ii yukariya dogru gidecek. Uretimde de
Mart’in sonlarina dogru giinlitk 1.500 ra-
kamina ulasacagiz. Citay1 yiikseltmis ol-
mamizla birlikte 2008 yilinda pazar pa-

yimizda da bir artig bekliyoruz. Asag: yu-

kar1 1 puan civarinda daha pazar pay:
alacagimizi umuyoruz. Bu da bizi pazar-
da ikincilige getirecektir.

Italya’dan sonra Fiat'in § ayr1 markasi-
n1 ayni iilkede pazarlayan bir tek TOFAS,
bu neden kaynaklamiyor?

Birincisi 40 yildir burada olan Fiat aci-
sindan Turkiye’nin ve TOFAS’1in 6nemi-
nin git gide artiyor olmasi. Bu yil Fiat tire-

timinin yaklasik % 20’sine yakinini biz
yapiyor olacagiz. Diger taraftan Tirkiye
zaten diinyada gelismekte olan tilkeler
arasinda sayil tilkelerden biri. Cin, Rus-
ya, Brezilya ve Hindistan gibi zaten nii-
fusu dolayisiyla da ekonomisi biiyiik olan
tilkelerin yani sira Tayland gibi, Tirki-
ye gibi niifusu o kadar biiyiik olmayan
ama otomotiv sanayisi agisindan kayda
deger iiretim ve satig rakamlari olan il-
keler var. Onun i¢in zaten Turkiye’nin

onemi ¢ok biiyiik. Su anda Avrupa’nin
batisinda bir doygunluk var. Dogusun-
dakiler ise Rusya disinda hep cok kiigiik
niifuslu iilkeler. Bu durum da Tirkiye’yi
¢ok cazip hale getiriyor ve bu yiizden de
Fiat’in gozii tizerimizde. Bir de bizim bu-
rada 40 yillik bir sirket olusumuz ve hem
mithendislik, hem satis olarak diger tilke-
lere gore daha modern, Avrupali gibi dii-
stnen insanlari kargilarinda gormeleri,
her seyi 6nce burada denemek, yapmak,

piyasaya ¢ikarmak igin ¢ok biiytik bir he-
ves doguruyor.

Daha once hi¢ Fiat almamis miisteriler
Grande Punto alicilarinin % 40’1n1 olus-
turuyor dediniz. Miisteri sadakati acisin-
dan Fiat markasina bakis nasil?

Miisteri sadakati derken bizim zaten ¢ok
sadik bir miisteri kitlemiz var. Bizim he-
defimiz daha 6nce hig Fiat almamig miig-
terilere ulasmak. Biz daha 6nce daha ¢ok




Arac kiralama, cok
cicldi bir opsiyvon olarak
bazen hic disUnmeyen
kitlelere de yavas

yavas yayiliyor.

ticari alanda, daha kugtk segmentlerde
iyi biliniyorduk. Simdi amacimiz Line-
a’yla, Bravo’yla ve Grande Punto’yla, C
segmentinde, biraz daha ist sinifta yer
alan ve beklentileri daha farkli olan bir
alic1 kitlesine ulagmak ve onlari da artik
“Fiat¢1” yapmak. Gergi otomotiv sekto-
riinde ¢ok fazla model, ¢ok fazla sunug
oldugu i¢in en musterisi sadik olan sirket-
lerde bile sadakat ¢ok ¢ok yiikseklere ¢i-
kamiyor. Otomobil sahibi olmak eskiye
oranla artik daha kolay oldugu i¢in, bir
markayi sevmediginden ya da bir sikaye-
ti oldugundan degil, sadece yeni ¢ikan bir
seyi denemek adina bile musteriler sada-
katlerinden vazgecip farkli bir markaya
ge¢meye kolayca karar verebiliyorlar. Ul-
kede milli gelir arttik¢a musgteri sadakati
de ne yaparsaniz yapin azalacaktir.
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Arag kiralama sektoriine satilan araclar-
da birinci sirada siz varsiniz. TOFAS$’in
sektore bakist nasil?

Ben Turkiye’ye geldigim ilk zamanlarda,
onceki yil kurumsal satiglarin ve arag ki-
ralama sirketlerine satiglarin anormal
oranda biiytidiigiinii ve zaman zaman sa-
tiglarin % 80’ine ulastigini, perakende sa-
tiglarin dustigina gorunce bu durumu
faizlerin yuksekligine yormustum. Ancak
kriz bitti, faizler diistii, secimler oldu, ti-
ketici gliveni saglandi ama perakende sa-
tiglar ¢ok fazla gelismedi. Dolayisiyla arag¢
kiralama, cok ciddi bir opsiyon olarak
bazen hic diiginmeyen kitlelere de yavas
yavas yayiliyor. Ayrica sadece satin al-
makla kiralamak arasinda maliyet hesa-
b1 yapmak degil, kiiltiirel bir degisim ge-
ciriyor olmakla da alakasi var bu duru-

mun. Cinki bizde bu maliyet hesabinin
otesinde bir seye 6rnegin bir eve kirala-
mak yerine sahip olmak arzusunun giig-
li olmasi s6z konusuydu daha 6nce. Bu
yondeki bakig acisinin degismesi, yasa-
nan kiilturel degisim otomotiv sektoruni
de o yonde etkiliyor ve etkilemeye devam
edecek. Bunun i¢in de insanlarin sahip-
lenme duygusundan kiralama duygusu-
na yavas yavas gegis stirecini yasamast la-
zim. KDV uygulamasindaki degisiklik
sektore bir miktar sekte vurmug gibi go-
runse de bence genel trend degismeyecek.
Bu uygulama sektort disipline etme agi-
sindan da degerlendirilmeli. Ben hep hii-
ktimet boyle bir sey ¢ikardiginda hemen
reaksiyon gostermememiz ve ¢uvaldizi
kendimize batirmamiz gerektigini soy-
liyorum. Bazi bayilerimiz, bazi miste-

rilerimiz bu isi kot amacgh da kullanmig
olabilirler. Avrupa’da ikinci el satmak bu-
yik derttir. Fiyatiyla ilgili degildir, bazen
kaca satarsaniz satin alic1 bulamazsiniz.
Cinki otomotiv doygunluk noktasina
geldikge, ikinci ele fazla araba ¢iktikga fi-
yatini diistirseniz bile bazen alict bulami-
yorsunuz. Kiralama sektortindeyse oyle
bir derdiniz yok. Nasil satacaginizi, kaca
satacaginizi diiginmiiyorsunuz. Bakimi,
kazasi, sigortast hig sizin basiniz agrima-
dan birisi tarafindan yaptiriliyor. Rahat-
lik agisindan ¢cok mantikli. Ama dedigim
gibi insanlarin buna kilttrel olarak da
gecis yapmast lazim.

2008 yili i¢in arag kiralama sektoriiyle il-
gili hedefleriniz neler?
Bizim filo satiglarimizin % 20’sini arac

kiralama firmalarina yapilan satiglar olus-
turuyor. Bazi rakiplerimiz arag kiralama
firmalariyla ¢ok biiyiik, yillik anlagmala-
ra giriyorlar. Biz Oyle biiyuk ¢apli anlas-
malar yapmadik. Bu nedenle iki buyiik
rakibimize gore arac kiralama penetras-
yonumuz biraz disiik olabilir. Ama tabii
ki bizim de rakamlarimiz arttikca ister is-
temez biz de bu sene buyiik anlagmalara
dogru gidiyoruz. Fakat biiyiikk anlagma
yapmak demek daha ¢ok taviz vermek de-
mek, daha ¢ok indirim yapmak demek.
Onun da belli bir orani olmasi lazim.

Arag satiglarinda karliligin distiigii bu
giinlerde bayilerinize yeni kar merkezle-
ri yaratma konusunda neler tavsiye ede-
bilirsiniz?

Tirkiye capinda 80 bayimiz var. Blok

muafiyetinden sonra oyunun kurallar: de-
gisti. Oyunun kurallari siirekli degisiyor.
Buna iyi ayak uydurabilenler ayakta ka-
liyor, uyduramayanlar da ya hirpalani-
yorlar ya da eleniyorlar. Bazis1 isi birak-
mak durumunda kaliyor. Ben bunu boy-
le goriiyorum. Bizim bazi eski bayilerimiz
hala gimriik duvarlariyla Tiirkiye’nin ko-
rundugu, iki treticinin oldugu, posetle
nakit para gotiruliip, siraya girilip, alti
ay sonra araba alindigi donemleri hatir-
layip nostalji icinde yasiyorlar. O giin-
ler gecti. Bir daha geri gelmesi de mum-
kiin degil. Diger taraftan yerinde oturup
miugterinin gelmesini beklemek yaklagi-
mu da kalmadi. Ugiinciisii iyi isletmeci ol-
madan kar elde etmek de mimkiin degil.
Artik bayilerin ¢ok aktif olmasi, musgte-
rinin pesinden kogmasi lazim. Ornegin
Japonya’da ozellikle aktif satig dedigimiz
yontem neredeyse satiglarin % 99’unu
olusturuyor. Yani musteri hi¢ bayiye gel-
miyor mutlaka bayi miisterinin ayagina
gidiyor. Bizim bayilerimiz arasinda da ba-
sarili olanlar hep aktif satis yontemini
kullananlar.

TOFAS ticari araglarda da ¢ok tercih edi-
len marka. Minicargo projesinden bek-
lentileriniz de karsilik bulmug olmali. Bu
konuda neler soyleyebilirsiniz?

Ticaride en genig gami olan sirket olmak
gibi 6zel bir durumumuz var. Hem Tiir-
kiye’de imalat¢i olan hem de gami tam
olan bir tek biz variz. Onun da buyuk
avantaji oldu. Ticaride hem pazar payi-
muzi artirdik hem de her istege, her apli-
kasyona uygun araglarimiz oldugu icin de
¢ok kuvvetli bir konuma gegtik. Su ana
kadar Fiorino satiglar: hep talebin 6niin-
de gitti. Ama su ana kadar sadece “car-
go” sattik ancak bundan sonra “combi”
dedigimiz hem ticari hem binek olarak
kullanilabilecek versiyonumuzu sattigimiz
zaman esas yiiksek talebi gorecegiz. Ayri-
ca ticari araglar i¢in yaygin servis ag1 ol-
mast da cok énemli. Ciinkii ticari araclar-
da kullanilamama durumunun minimum
olmasi lazimdir. Biz bu agidan da rakip-
lerimize gore ¢ok daha avantajliyiz. JJ




>

Abdi Ayhan

National-Alamo Genel MddCird

OTO KIRALAMADA
CAN GUVENLIGI

al ve hizmet iiretiminde ilk dikkat edilen, insanla-
I \ / I rin can giivenligidir. Mal ve hizmetlerdeki, fonksi-
yon ve estetik goriiniim, can giivenliginden sonra
gelir.
Teknolojinin ¢ok ilerledigi giiniimiizde, alicilar da bu konuya
daha ¢ok dikkat etmekte ve her gegen giin bu konuda daha
bilingli hale gelmektedir.
Bazi mal ve hizmetler var ki can giivenligi cok daha 6nemli-
dir. Oto kiralama can giivenliginin cok 6nemli oldugu bir
hizmettir.
Soyle ki; oto kiralamada, insanlarin kullanimina sunulan bir
motorlu aragtir. Ancak bu arag, degisik kisilerin kullandigi,
miilkiyeti ve bakim kon-

trolleri stirtictiye ait ol- : —

mayan bir aractir. Kulla-
nic1 kiralamig oldugu ara-
cin her tirlt bakiminin
zamaninda yapildigina
giiven duyarak arac al-
maktadir.

Bilindigi gibi bir arag tra-
fige ciktig1 tarihten itiba-
ren kilometre bazinda ta-
kip edilerek zamaninda
periyodik bakimlarinin
yapilmasi, lastiklerinin
degistirilmesi ve diger
kontrollerinin yapilmasi
can giivenligi ile dogru-
dan ilgilidir. Bir araci yil-
da ortalama 100 degisik siirtictiniin kullandig1 oto kirama
sektoriinde bu kontrollerin yapilmasi son derece hayati bir
durumdur. Gerekli kontrol ve bakimlari yapilmadan kiraya
verilen araglar can ve mal giivenligi agisindan ¢ok biiyiik teh-
likedir. Ornegin giinii geldigi halde frenleri degistirilmemis
veya lastikleri degismesi gereken bir arag¢ kotii durumda olan
bir lastikle kiraya verilmis ise, bu aracin kaza yapma riski
cok yiiksektir. Bu 6rnekleri ¢ogaltmak olasidir.

Bir mal ve hizmetteki can giivenligi o mal ve hizmetteki iire-
tim teknolojisi ile dogrudan ilgilidir. Geri bir teknoloji ile ya-
pilan iiretimde dogal olarak can giivenligi daha azdir.

Mal iiretiminde oldugu gibi hizmet iiretiminde de bir hizmet
teknolojisi vardir. Bu teknoloji giiniimiiz kosullarina uygun
ileri bir teknoloji olabilecegi gibi geri bir teknoloji de olabilir.
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Insanlarin can giivenligi ile dogrudan ilgili olan oto kiralama
hizmeti ileri bir teknoloji ile verilmek zorundadir. Bu sektor-
de faaliyet gosteren kuruluslar bunun bilinci igerisinde hare-
ket etmeli ve bunun geregini yapmahdir.

Bunun i¢in her arag kiraya verilmeden once belli bir formatla
kontrol edilmeli ve bir belge diizenlenmelidir. Bu belge, isten-
mesi halinde kira sozlegsmesi ile birlikte miisteriye gosterilme-
lidir. Bu belgede aracin son bakiminin hangi tarihte yapildig:
ve kiralama oncesi hangi kontrollerin yapildigi yer almalidir.
Bu hizmetten yararlanan miisterilerin de, arag kiralarken
kendi can giivenlikleri i¢in, s6z konusu bakim ve kontrollerin
yapildigini gosteren bu belgeyi, ilgili kurulustan isteyerek ge-
rekli kontrolii yapmalari
kendi yararlarina olacaktir.
Can giivenligi ile ilgili diger
onemli bir konu da araglar-
daki metal yorulmasidir.
Bir arag ne kadar iyi kon-
trol edilirse edilsin, belirli
bir zaman ve kilometreden
sonra, araclarin metal ak-
samlarinda metal yorulmasi
meydana gelmektedir. Me-
tal yorulmasinin anlami bir
metal aksamin fiziki 6mrii-
niin bitmis olmasidir. Metal
yorulmasi gozle goriilen bir
olay degildir. Metal yorul-
mast olan bir madeni ak-
sam beklenilmeyen bir za-

manda kirilip bozulabilir.

Kisa zamanda ¢ok kilometrenin yapildigi oto kiralama sekto-
riinde bu riski ortadan kaldirmak icin araglarin kisa zaman-
da yenilenmesi gerekir. Bu faaliyet konusunda iki yildan da-
ha eski ara¢ kullanilmamalidir.

Degerli okuyucular, Rent A Car Dergisi’nin bir amacinin da
oto kiralama konusunda sizleri bilgilendirmek oldugunu da-
ha 6nceki yazimizda belirtmistik. Bu yazimizda sektor temsil-
cileri ile tiiketiciler agisindan ¢ok énemli olduguna inandigi-
miz oto kiralamada can giivenligi konusunu vurgulamaya ca-
lListik.

Tiim sektor temsilcilerimizin, burada belirtilen konularin bi-
linci icerisinde, miisterilerine giivenli bir hizmet verdikleri
inanci ile sevgi ve saygilar sunarim.

“Bin”’, “Bir”’dir.
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“Bir”
cozumde
bulusalim.
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1986’dan beri...

Operasyonel Kiralama
ve
Gunlik Kiralama
Yazilimlari
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CENEVRE
OTOMORBIL FUARI'NDA
TURK RUZGARI

@ Ulusiararasi Cenevre Otomobil Fuari, bugine kadar bir viusiararasi

fuarda en cok sayida Tirk otomobilinin sergilendigi fuar olarak dikkat
cekti. “Made in Turkey” logosuyla sergilenen Fiat Fiorino, Hyuncdeai Matrix

ve Toyota Avuris biyik ilgi gordu.

u yil 78incisi diizenlenen Ulus-
B lararasi Cenevre Otomobil Fua-

ri’nda Turk rizgar esti. Turki-
ye’de tiretilen 8 model, Avrupali otomo-
bil severlerin begenisine sunuldu. Boyle-
ce Tirk otomobil sanayi, Cenevre’de bir
rekora imza atmis oldu. 30 tilkeden 260
firmanin katildigi fuarda, Tirkiye’de
uretilen 8 otomobil; Fiat Fiorino, Peuge-
ot Bipper, Citroen Nemo, Toyota Auris,
Toyota Corolla Verso, Hyundai Matrix,
Renault Clio Grand Tour ve Renault
Clio Hatchback sergilendi. Uluslararasi
Cenevre Otomobil Fuari, bugiine kadar
bir uluslararasi fuarda en ¢ok sayida
Tiirk otomobilinin sergilendigi fuar ola-
rak dikkat ¢ekti. “Made in Turkey” lo-
gosuyla sergilenen Fiat Fiorino, Hyundai
Matrix ve Toyota Auris buyik ilgi gor-
dii. Tofas'm Bursa fabrikasinda iiretilen
kiiiik hafif ticari arag Fiat Fiorino'nun
binek versiyonu, tiiketicilerle ilk kez Ce-
nevre’de bulustu. Fiorino'nun camli yani

binek versiyonu bu yilin
ikinci yarisinda satiga sunu-
lacak. Hyundai Assan'in
test tiretimine bagladigi yeni
Matrix, fuarda “Made in
Turkey” logosuyla sergile-
nen modeller arasindaydi.
Adapazari'nda iiretilen ve
diinya pazarlarina ihrac edi-
len Toyota Auris ise standin
en oniinde sergilendi. Bu-
nun yani sira bir Turk tara-
findan tasarlanan Ford Ku-
ga da, fuarda Tiirk riizgarini estiren bir
baska otomobil oldu. Murat Giiler’in
imzasin tastyan Kuga, Ford’un ilk 4x4
modeli olarak otomobil severlerin bege-
nisine sunuldu. Fuar katihimcist otomo-
tiv firmalarinin 77 bin 550 metrekarelik
alanda yeniliklerini sergiledigi Cenevre
Fuarr’nda bu yil 77 model ve konsept
otomobilin diinya ve Avrupa lansmamn
gerceklesti. Diinya ¢apindaki ana tiretici-

ler 26 modeli ilk kez Avrupa’ya tanitir-
ken, 40 yeni modelin de diinya lansmani
Cenevre’de gergeklestirildi. Fuarda tani-
timlar1 yapilan bir¢ok model bu yil i¢in-
de Turkiye’de de satisa sunulacak. Bu
otomobiller i¢inde yenilenen Ford Fiesta,
Turk tasarimer Murat Giiler’in imzasi
bulunan 4x4 Ford Kuga, yenilenen Hon-
da Accord, Dacia Sandero, Chevrolet
Aveo dikkatleri tizerine cekti.
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Turk Pirelli Lastikleri A.S. Ticaret Direktoru Mete Ekin:

ARAC KIRALAMA SEKTORU
BiZIM ICIN ONEMLI
BIR PAZAR

@ pirelli olarak arac kiralama sektdrindeki misteri memnuniyetinin
bizim icin cok onemilii oldugunu soyleyebilirim. Bu dogrultuda, arac
kiralama firmalarina en iyi servisi sunabilmek icin onlardan gelen
lastik talepleri dogrultusunda istenilen noktaya Ucretsiz sevkiyat ve
Ucretsiz montaj/servis gibi hizmetler vermekteyiz.
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ise O0grenimini Avusturya Lise-
L si’nde tamamlayan Mete Ekin,

1993 yilinda Istanbul Teknik Uni-
versitesi Kimya Mihendisligi Bolu-
mi’nden mezun oldu. Daha sonra Ame-
rika’da Connecticut Universitesi’nde is
yonetimi alaninda ytksek lisans egitimi
alan Ekin, profesyonel is hayatina ise
1995 yilinda Pirelli’de basladi. 2002 y1-
linda ise Pirelli’nin basarili yoneticilerine
uyguladigr 6zel bir programla, [talya’da-
ki merkez ofisine agir vasita lastikleri pa-
zarlama mudiirt olarak atandi. 2004 yi-
linda Pirelli Misir Ofisi’ne satis ve pazar-
lamadan sorumlu genel mudiir yardimei-
st olarak atanan Ekin, 2007 yilinda Ttr-
kiye’ye donerek ustlendigi ticaret direk-
tort gorevini strdiirmekte.

Yiksek performans alaninda Avrupa pazarinin
lider markasiyiz. LUks otomobil segmentinde de
tercih edilen markalarin basinda geliyoruz.

Pirelli’nin diinyadaki konumu nedir?
Tiirk Pirelli’nin bu konumdaki rolii ne-
dir?

Pirelli, yenilik¢i yapisi ve teknolojiye ver-
digi onemle birlikte, bu alanda dunya las-
tik sektortiindeki lider firmalarindan biri-
dir. Inovasyon konusunda ciddi yatirim
yapan sirketlerin basinda gelmekteyiz. Ci-
romuzun % 3,9’unu inovasyon ¢aligma-
lar1 i¢in kullaniyoruz ve bu biitge ile sek-
torde inovasyona yatirim yapan sirket-
lerin baginda geliyoruz. Tim bunlarin bir
sonucu olarak da ozellikle yiiksek perfor-
mans alaninda Avrupa pazarinin lider
markasiyiz. Litks otomobil segmentinde
de tercih edilen markalarin baginda geli-
yoruz. Ferrari, Porsche, Lamborghini gi-
bi daha bir¢ok siiper spor otomobil mar-
kasi bizimle ig birligi icerisinde caligmak-
tadir. SUV ve kg lastikleri segmentlerin-
de de liderligimizi siirdiiriyoruz. Bu dog-
rultuda da, liderligimizi devam ettirmek
icin ciddi arastirma ve gelistirme faaliyet-
leri yiirtitmekte, giivenlik ve performans
konusuna odaklanmaktayiz. Turk Pirel-
li de, Pirelli Grubu icerisinde stratejik bir
oneme sahiptir. Turkiye’nin Asya ve Av-
rupa arasinda olmasi, Ortadogu, Rusya
ve Tiirk Cumhuriyetlerine yakinlhigi dola-
yist ile Turk Pirelli lojistik olarak mitkem-
mel bir konuma sahip. Izmit’te yer alan
fabrikamiz ise Pirelli Grubu’nun en bii-
yiik fabrikalarindan biridir ve ¢cok kok-
lii bir gecmise sahiptir. [zmit’teki fabrika-
mizda, 1962 yilinda Tiirkiye’deki ilk yer-
li Gretim lastigini pazara sunduk. Tiirk Pi-
relli Lastikleri A.S. olarak da yillar bo-
yunca pazar gereksinimlerini cok once-
den gorerek trettigimiz yiiksek teknolo-
jili Griinler sayesinde pazar gereksinimle-
rini her zaman kargilamay1 basardik. Ay-
rica, Turkiye’de bircok ilke imza atmig ol-
mamiz bize ¢ok gurur vermektedir. Bu an-
lamda, ilk radyal otomobil lastigi, ilk rad-
yal agir vasita lastigi ve ilk ¢elik kusakli
otomobil lastigini Izmit fabrikamizda
urettik.

Tiirkiye lastik sektoriiniin olusumunda
Pirelli’nin rolii yadsinamaz, bugiin geli-
nen noktada sektoriin geligimini nasil go-
rilyorsunuz? Tirk Pirelli Lastikleri’nin
sektoriin diger oyunculari arasindaki ye-
ri nedir?

2007 yilinda Turkiye’deki tretimimizin
45. yihni kutladik. Bu kokla gegmisimiz
ile Turk tiiketicisinin beklenti ve taleple-
rini ¢ok iyi bilen ¢ok gii¢lii bir markayiz.
46 yili asan bu varligimiz boyunca, Pirel-
li olarak, gerek bulundugumuz bolgede-
ki calisanlarin egitim ve sosyal kogulla-
rinin gelistirilmesi gerekse bolgenin kal-
kinmasina katki saglama konularinda ol-
dukea ciddi adimlar attigimizi sdyleyebi-
lirim. Bundan 30 sene 6nce fabrikami-
zin bulundugu [zmit Késekdy’de Pirelli 11-
kokulu’nu hayata gegirmistik. Bu zama-
ninda egitime verdigimizin 6nemin en
onemli gostergesidir. Ve bu sene buna
bagli olarak gene ayni bolgede Pirelli Li-
sesi’nin agihigini yaptik. Hizla geligim gos-
teren lastik sektoriinde, Pirelli sektoriin
en buyiik oyuncularindan biridir. Tir-
kiye’deki fabrikamizin iiretimiyle diinya-
nin bir¢ok tilkesine ihracat yapiyor olma-
miz, Turk lastik sektoriiniin gelisimi agi-
sindan da ¢cok 6nemli bir yere sahip oldu-
gumuzun en giizel gostergesi. Yitksek per-
formans ve 4x4 lastikleri segmentine bak-
tugimiz zaman da tuketicilerin bu segment-
lere gegmis senelere oranla daha fazla yo-
nelmis olduklarini goriiyoruz. Bu gelisme
tabii ki arag¢ parkindaki gelismelere para-
lel yonde gerceklesmektedir. Turk tiike-
ticilerinin kis lastigi konusunda da giin-
den gline daha da bilin¢lendigini soyleye-
bilirim. Ttm otomobil kullanicilarina ha-
va sicakliginin +7 derecenin altina indigi
zamanlarda kig lastikleri kullanmalarini
oneriyoruz. Bu hem performans hem de
giivenlik acisindan alinmasi gereken ¢ok
onemli bir tedbir. Bu bilincin de giin gec-
tikge daha arttigini gozlemliyoruz. Bun-
lara ek olarak, bildiginiz gibi tiim diinya-
da cevreye duyarhlik ytikselen trendler




arasinda yer almaktadir. Tirk tiiketicile-
ri de eskiye oranla ¢evrecilik konusunda
daha duyarl ve hassaslar. Pirelli’nin de
bu konuda ¢ok 6nemli ¢caligmalari var.
Son olarak Italya’da tanitimini gergekles-
tirdigimiz ¢evre dostu Pirelli Cinturato
lastiklerimiz de bunun en giizel 6rnegi.
2010 yilinda yurirlige girecek olan AB
standartlarini iki yil 6ncesinden uygula-
maya baglayan Pirelli, Cinturato’nun tire-
timinde aromatik yaglari bilesenlerinden
¢ikardi. Cinturato, yakit titketimini ve
karbondioksit gibi zararl gazlarin ¢evre-
ye yayilmasini % 4 oraninda azaltan ile-
ri teknolojisi, % 30 oraninda artirilmig
kilometre performansi ve % 20 azaltilmis
donme direnci ile tiim yol kosullarinda
yuksek performans ve giivenli stirtisti ga-
ranti ediyor.

Genelde lastik performansi s6z konusu
oldugunda akla binek arac lastikleri ge-
lir, Pirelli de bu yoniiyle 6n planda. Tica-
ri araglardaki lastik performansmin 6ne-
mi konusunda neler soyleyebilirsiniz?
Ozellikle ticari araglar grubunda lastik
performansi ¢cok daha 6n planda olan bir
konudur. Ticari ara¢ kullanicilar1 da las-
tigin performansi konusunda ¢ok daha
profesyonel bir yaklasima sahip ve daha
hassas davraniyorlar. Ciinki lastigin ki-
lometre performansinin direk kazangla-
rina olan etkisi biiyiiktiir. Ornegin, filo-
lar 6zel birimler olugturarak lastiklerin
kilometre performanslarini diizenli ola-
rak takip etmektedirler ¢tinkii lastikler
onlar icin gercekten onemli bir maliyet
anlamina geliyor.

Biz de Pirelli olarak bu gruba yonelik ge-
listirmis oldugumuz yiiksek performans
sunan lastiklerimiz ile tercih edilen mark-
larin baginda gelmekteyiz.

Konu performanstan agilmisken; FIA ile
yapilan anlagma cergevesinde Diinya Ral-
li Sampiyonasi’'nda 2008-2010 yillar: ara-
sinda tiim takimlar Pirelli lastikleri ile ya-
risacaklar. Pirelli’nin motor sporlarinin
gelisimindeki rolii nedir?

Pirelli, kugkusuz diinyanin en taninmis
motor sporlar1 destekgileri arasinda yer
almaktadir. 2007 yilinda da motor spor-
larindaki varhigimizin 100. yilini kutladik.
Motor sporlarindaki ilk zaferimizi 1907
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Pirelli sektorin en
bUyUk oyuncularindan
biridir. Turkiye'deki
fabrikamizin
Uretimiyle dunyanin
bircok Ulkesine
ihracat yapiyor
olmamiz, Turk lastik
sektorunun gelisimi
acisindan da ¢cok
onemli bir yere sahip
oldugumuzun en
giuzel gostergesi.

yilindaki Pekin-Paris Rallisi’nde elde et-
mistik. Bu bagarimizin ardindan, yillar bo-
yunca ¢ok basarili pilotlarin motor spor-
larindaki basarilarina destek olduk. Pirel-
li olarak, Diinya Ralli Sampiyonasi, Cross
Country yariglari, FIA GT, SuperBike gi-
bi diilnyanin tim 6nemli organizasyon-
larinda motosiklet, kamyon ve otomobil
dallarinda destegimizi surdirtiyoruz.

Motor sporlarindaki bu kokli gegmisi-
mizle birlikte Diinya Ralli Sampiyona-
si’'nda 2008-2010 yillarinin resmi lastik
tedarikgisi olmamiz ise bizi cok gururlan-
dirdi ve uzun yillardir stiren Pirelli ve mo-
tor sporlari birlikteligine yepyeni bir bo-

yut kazandirdi. Clinkt bu gelisme bize
motor sporlari alaninda duyulan giivenin
de en giizel kanitidir. Uzun yillar boyun-
ca surdiirdiigiimuz yenilik ve teknoloji ca-
ligmalarimiz ile ¢ok dogru yolda ilerle-
digimizi de bize gostermis oldu. Biz de
WRC’nin tek lastik tedarikgisi olarak
sampiyonada miicadele eden takim ve pi-
lotlarin en stiin performansa ulagmala-
r1 ve yariglarda mikemmel sonuglar el-
de etmeleri i¢in 100 yillik caligmalarimiz
ve tecritbelerimizden faydalanarak, pro-
fesyonel test pilotlarinin ve ralli pilotlari-
nin egliginde tstiin performans sergileyen
ralli lastiklerini gelistirdik. Asfalt zemin-
ler igin gelistirmis oldugumuz P Zero, top-
rak zeminler i¢in Scorpion ve karli ve buz-
lu zeminler i¢in Sottozero lastiklerimiz
performanslari ve ¢evreye duyarliliklar:
ile dikkat cekmektedirler. Bizim amaci-
miz her zaman yenilik¢i teknolojilerimiz
ve gelistirdigimiz tstiin performansli las-
tiklerimiz ile Dtinya Ralli Sampiyonasi’na
ayr1 bir keyif ve heyecan katmaktir.

Tiirk motor sporlarina ne gibi destekleri
var Pirelli’nin?

Pirelli olarak Tiirkiye’de de motor spor-
larinin en aktif destekgilerinin baginda gel-
mekteyiz. 1987-2005 yillar1 arasinda Tir-
kiye’nin en uzun soluklu rallilerinden bi-
ri olan Pirelli Ralli’sini diizenledik. Ay-
rica, Turkiye Ralli Sampiyonasi’nda da
her zaman sampiyon takim ve pilotlarin
lastik tedarikg¢isi olmaya devam ediyoruz.
Ornek olarak, 2007 yilinda Tiirkiye Ral-
li Sampiyonasi’nda pilotlar sampiyonu
unvanini elde eden Ercan Kazaz’in ve ta-
kimlar sampiyonu olan Ford Rally Tur-
key takiminin Pirelli lastikleri ile basari-
lar elde etmis olmalar1 bizi ¢ok sevindir-
di. Ayrica, Pirelli olarak Kenan Sofuog-
lw’nun Pirelli Diablo Super Corsa Lastik-
leriyle elde etmis oldugu diinya sampiyon-
lugu basarisiyla da gurur duyuyoruz. Ba-
saril ve yetenekli sporcularin motor spor-
larinda da basarilarini gostermeleri icin
destek vermeye devam edecegiz.

Sektorde ilk defa lastik ve jant satiginin
bir arada yapildigin1 goriiyoruz: Pirelli-
Antera jantlar hangi lastiklerinizde kul-
lanilabiliyor?

2006 yilinda Pirelli olarak, Antera firma-

st ile imzaladigimiz antlagma sonucunda,
lastik sektortinde bir ilk olan belirli las-
tiklerin belirli jantlar ile birlikte satilma-
sin1 gerceklestirdik. Bu dogrultuda, An-
tera firmasi tarafindan 6zel olarak treti-
len ve Pirelli markasini tasiyan hafif ala-
simli jantlar1 piyasaya sunduk. Pirelli lo-
gosunda bulunan uzun P harfinden olu-
san bu jantlar sadece Pirelli’nin P Zero ve
Scorpion ailesi lastiklerine takili olarak
satilmaktadir. Bu jantlar Pirelli haricinde
higbir lastik markast ile satilmamaktadir.
Konusunda uzman mithendisler tarafin-
dan uretilen bu jantlarda kullanilan ytk-
sek teknoloji sayesinde normal jantlara
gore daha hafif ve dayanikli olduklarini
belirtmek isterim.

Lastikler araclarin yerle temas eden, do-
layisiyla en ¢ok yipranan noktalari ve be-
lirli kilometre veya kullanim sartlarina
gore degisimleri sart. Tiirk tiiketicileri bu
konuda yeterince bilgili veya hassas m1
sizce?

Sizin de belirttiginiz gibi lastikler aracla-
rin en onemli ekipmanlari arasinda yer al-
makta ve stirtictilerin giivenligi agisindan
hayati onem tagimaktadirlar. Ancak ne
yazik ki, hayati onem tasiyan lastiklere
gereken ilgi ve 6nemin gosterildigini soy-
leyemeyiz. Guniimiizde hala bu konuda
yeterli bilince sahip olmayan suiriictleri-
miz, diigik hava basincina sahip veya dig
derinligi olmasi gereken seviyenin altin-
da olan lastikler ile araglarini kullanmak-
tadirlar. Bu da, bir¢ok kazanin meyda-
na gelmesine sebep olmaktadir. Bu yiiz-
den, siiriiciilere lastiklerini diizenli olarak
kontrol etmelerini ve mevsimsel lastik de-
gisimlerini gerceklestirmelerini tavsiye edi-
yoruz. Pirelli olarak ise, giivenlige verdi-
gimiz onemin en guzel 6rnegi olarak ge-
listirmis oldugumuz K-Pressure Optic Sis-
temi’ni stirticiilerimize sunuyoruz.

Bu sistem aslinda stiriictilerin arag kul-
lanirken kendilerini giivende hissetmele-
rini saglayacak olan bir sistemdir. Supap
kapaklarinin yerini alarak supaba monte
edilen sensorlerden olusan akilli bir las-
tik basing kontrol sistemi de diyebiliriz.
Sensorler supap kapaklarinin yerine yer-
lestirildiginde lastik hava basincinin dog-
ru veya diguk seviyede olup olmadigini
gosteriyor. Boylece, aracimizin etrafinda
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sadece bir tur atarak supap kapaklari-
nin dogru renkte olup olmadigini kontrol
edebiliyorsunuz. Eger beyaz renk gorii-
yorsaniz lastik hava basinci dogru seviye-
dedir. Eger kirmizi renk yaniyor ise las-
tik hava basinciniz olmasi gerektiginden
dusiik seviyedir. Trafik kazalarinin basg-
lica sebeplerinden birinin de diisiik hava
basingli lastikler ile seyahat etmek oldu-
gunu goz onunde bulundurursak ki NOP
Automotive firmasinin yaptigi bir aragtir-
maya gore lastiklerin % 90’inin distik ha-
va basinci ile kullanildigini goriiyoruz.
K-Pressure Optic ger¢ekten giivenligini-
zi kolayca saglayacak bir sistem diyebi-
liriz.

Ozellikle kiralik araclarm yiiksek kilo-
metre yaptiklarini ve sik lastik degisimi-
ne ihtiya¢ duyduklarimi diisiiniirsek, arag
kiralama firmalarina yonelik ne tiir calig-
malar yapiyor Tiirk Pirelli?

Oncelikle, Pirelli olarak arag kiralama
sektoriindeki miigteri memnuniyetinin bi-
zim i¢in ¢ok 6nemli oldugunu soyleyebi-
lirim. Bu dogrultuda, arag kiralama fir-
malarina en iyi servisi sunabilmek icin on-
lardan gelen lastik talepleri dogrultusun-
da istenilen noktaya ticretsiz sevkiyat ve
Ucretsiz montaj/servis gibi hizmetler ver-
mekteyiz. Tum bu siire¢ sonucunda ise,
bilgilendirme hizmeti sunuyoruz. Arag ki-
ralama firmalari ve arag kullanicilari sev-
kiyat sonrasinda SMS yoluyla sevkiyatla-
r1 konusunda bilgilendiriliyorlar.

Satiglarinizin ne kadar1 arag kiralama sek-
toriine yonelik?

Tirkiye’de her gecen giin buiyiiyen arag
kiralama sektorii son yillarda uluslarara-
s1 firmalarin da pazara girmesi ile lastik
sektort i¢in de 6nemli bir pazar haline
geldi. Biz de Pirelli olarak, bu sektorde ge-
rek triin kalitemiz gerekse servis hizme-
timizle firmalarin en ¢ok tercih ettigi mar-
ka konumundayiz. Tiurkiye’de yaklagik
500 adetlik genis yetkili satict agimizla
hizmet vermekteyiz.

2008 yilim1 sektor acgisindan nasil gorii-
yorsunuz, bu yilki hedefleriniz neler?
2007 yili Pirelli i¢in ¢ok bagarili bir yil ol-
du. 2008 yilinda da bu basarilarimiza de-
vam edecegiz. Turkiye’de otomotiv sek-
tortine baktigimiz zaman yaklagik 70 mil-
yonluk niifusa kargilik 7 milyon kisinin
arag sahibi oldugu % 10’luk bir arag par-
kindan s6z ediyoruz. Avrupa’da ise bu
oran % 40 seviyelerine ¢gikmaktadir. Bu
da bize Turkiye’nin biytime potansiyeli
olan bir tlke oldugunu gostermektedir.
Bizim acimizdan da ¢ok fazla firsatlarin
oldugu anlamina geliyor. Bu nedenle, Pi-
relli olarak 2008 yilinda da biiytimeye de-
vam edecegimizi soyleyebilirim. Ozellik-
le, SUV araglar i¢in sundugumuz Scor-
pion ailesi lastiklerimiz ve otomobil gru-
bunda P6, P7 ve gectigimiz yil gelistirmig
oldugumuz P Zero gibi farkli beklentile-
re uygun desenlerimiz ile lastik sektoriin-
deki iddiamizi devam ettirecegiz.




uzuki’nin genisleyen iriin yel-
S pazesinin yeni temsilcisi SX-4

Turkiye yollarina ¢ikiyor. Su-
zuki, ilk Sedan’1 olan SX-4’u Turki-
ye pazarina sunarak genisleyen tirtin
yelpazesi ile pazar payini artirmayi
hedefliyor. Adini, sportif stirtis
(sport), her tir doga ve yol kosulu-
na uygunluk (x-over) ve dért mevsi-
min birlesiminden alan SX-4’tin ta-
sariminda iinlii Italyan tasarimer Gi-
ugiaro’nun imzasi bulunuyor. Kalite
ve teknolojisi ile pazarin énemli
oyuncularindan olmaya aday SX-4,
Tiirkiye yollarina 4x2 versiyonu ile
cikacak. 1,6 litrelik benzinli motoru
olan SX-4’tin Sedan ve Hatchback
secenekleri mevcut.
Suzuki SX-4’lin striis rahathg, fe-
rah i¢ mekan, yumusak hath tasari-
minin yani sira fonksiyonel i¢ hac-
mi ve sinifinin en genisi olan 515
litre bagaj hacmi sayesinde 5 kiginin
konforlu bir sekilde uzun yolculuk-
lar yapmast i¢in yeterli alan saglan-
mis durumda.
SX-4, gelistirilmis yol tutus perfor-
mansi ve degisken zamanli valf tek-
nolojisi sayesinde stirekli yiiksek

performansa sahip bir model olma-
styla mugterilerinin beklentilerini
karsilarken ailelerin tercihi kadar
geng ig adamlarinin da tercih ettigi
bir model olacak.

4x2 teknolojisiyle uiretilen, HB ve
Sedan segenegi ile Turk tiketicisiyle
bulusan SX-4, diistik yakit ve emis-
yon degerleri ile ¢evreye duyarli bir
model. 107 hp’lik giictint 1,6 litre-
lik motorundan aliyor. Bu giict
5.600 devirde treten Suzuki SX-
4’tin motoru 4.000 devirde ise 145
NM tork tretiyor. SX-4, sehir dig1
kullanimda 100 kilometrede 5,8,
sehir i¢inde 8,5 ve karma yakit tii-
ketiminde ortalama 6,8 litre ile sini-
findaki cimri otomobiller kategori-
sine giriyor. AT / MT sanziman se-
cenekleri bulunan SX-4 mukemmel
ses yalitmina da sahip. Suzuki’nin

Japonya’daki tesislerinde tiretilen ve
markanin yeni tasarim anlayiginin
bir sonucu olan SX-4, 4.490 mili-
metrelik uzunluga, 1.730 milimetre-
lik genislige ve 1.545 milimetrelik
yiikseklige sahip. SX-4’tn carpici
oOlgtilerine ilave olarak yiiksek tava-

ni da seyahat eden yolcularina ferah
bir oda hissi veriyor. Ayrica yiiksek
tavanin sagladigi dik oturma pozis-
yonu sayesinde diz ve bas mesafesi
olarak da oldukg¢a rahat ve konfor-
lu bir i¢ mekan sunan SX-4’te bu
geniglik diginda fark edilen bir diger
nokta ise i¢ mekandaki malzeme
kalitesi ve stiriictistine araci kontrol
etmek icin her tiirli kolayligi sagla-
yan ergonomik on konsol. Tasari-
miyla g6z dolduran 6n konsol, sa-
deligiyle de yenilik¢i ve modern
kimligini ortaya koyuyor.




SUN Rent A Car Genel Mudiirii Ali Kirag:

GUNESIN YENIDEN
DOGUSU

@ SUN olarak kalsaydim belki daha ivi noktalara gelebilirdim.

Fotograflar: Murat OZBEY

O villarcda SUN Rent A Car enternasyondalierie ayni hizada gibiydi.

Yine cde SUN ile Sixt birlikteligi cok amator bir zihniyetle,
cok profesyonel bir zihniyetin bir araya geimesiydi.

Ilinois Universitesi’nde Ziraat Mii-

hendisligi okuduktan sonra 1987 yi-
linda arag kiralama sektortine adim ata-
rak, SUN Rent A Car firmasini kurdu.
1999 yilinda diinyanin ve Avrupa’nin 6n-
de gelen arag kiralama firmalarindan olan
Sixt ile anlasma yaparak Turkiye temsil-
ciligini aldi. 2007 yili sonunda Sixt ile yol-
larini ayiran Kirag, SUN Rent A Car ola-
rak caligmalarini sirdiirmekte.

1 960 dogumlu Ali Kirag, Amerika’da

Neden SUN Rent A Car olarak devam et-
mek yerine yabanci bir firmanin temsilci-
ligini aldimiz?

O zamanlar i¢in yabancilarla bir birlikte-
ligin Turkiye’de nasil yiiriiyecegini dene-
mek istiyordum. Belki riskliydi ama en
basta benim ve ekibim i¢in iyi bir dene-
yim oldu. 2007 sonunda karsilikli anla-
sarak ayrildik ve tekrar SUN catist altin-
da faaliyete bagladim. Bu donemin zor
olacagini biliyorum. Cuinkii piyasada ina-
nilmaz boyutta bir rekabet var. O zaman-
ki rekabet sartlariyla bugtink rekabet
sartlart ve Turkiye’nin ekonomik duru-
mu ¢ok farkli. Turkiye’de yeni ¢ikmig olan
kanunlardan kaynaklanan agirliklarin
hepsi aleyhimize goruntiyor. SUN olarak
kalsaydim belki daha iyi noktalara gele-
bilirdim. O yillarda SUN Rent A Car en-
ternasyonallerle ayni hizada gibiydi. Yi-
ne de SUN ile Sixt birlikteligi cok amator
bir zihniyetle, ¢cok profesyonel bir zihni-
yetin bir araya gelmesiydi.

Bu birliktelik size neler katti ve sizden ne-
ler gotiirdii?

Oncelikle yabancilarin zihniyetinin nasil
oldugunu gordiim. Enternasyonal bir isim
aldiginiz zaman bunun ¢ok artisi oluyor.
Kendi seviyenizi yikseltmek durumun-
da kaliyorsunuz. Belli standartlara uyma-
niz gerekiyor ve bu konuda surekli kon-
trol altinda tutuluyorsunuz. Bu ilk basta
giizel geliyor ama daha sonra sikinti ya-
ratmaya basliyor. Ciinkt burasi Turkiye,
kendi tilkeniz ve buranin da kendine go-
re standartlar1 var. Yabancilar ¢ok pro-
fesyonelce baktiklari icin bazi seyleri an-
lamiyorlar. En sonunda da sozlesme ko-
sullar1 aleyhime bir durum yaratmis ol-
sa da karsilikli oturup bitirdik. Benim soz-
lesmem normalde 2009 Subat ayinda bi-

Disunuyorum da bu isi
ilk yapan Avis, Hertz,
Europcar, Budget gibi
firmalar bu isin tath
kKismindan
faydalandilar. Ondan
sonra Tirkiye cok
degisti ama herkesin
0 eski gunilere donmek
gibi bir beklentisi var.
Ben bu isin icine
girdigimden beri her
sene bhir oncekinden
k6tu geciyor.

tiyordu. Bu siire¢ manen ¢ok sey gotiir-
dii. Zaten isimizde ¢ok stres var. Giin-
lik kiralama stresli ve insan giiciine da-
yali bir is. Bu isi kaza riski yiiksek olan
bir iilkede yapiyorsunuz ve yaralanmali,
olimli kazalar oluyor. Sartlariniz ¢ok
farkli ve bunu yabanciya anlatmaniz cok
zor. Mesela “kan paras1” denen seyi ya-
bancilara anlatamiyorsunuz. Burada ya-
bancilarin Turkiye’yi nasil gordiigii onem-
li. Avrupali bizden giileryiiz istiyor, iyi
arag istiyor ve iyi hizmet istiyor. Bu taraf-
tan hi¢ problem yok ama diger taraftan
Tirkiye gercegi var. Tiirkiye bunun ne ka-
darini verebiliyor? Ben sekiz yillik siirede
Alman’1 anlamak ve istedigini verebilmek
i¢in 1,5 sene ugrastim. Ekibime anlatabil-
mek i¢in de ugrastim. Ama gelin goriin ki
Tiirkiye’de bugiin lisansiyer sistemi ger-
cevesinde Anadolu’daki vatandagimizin,
yabancilarin ne istedigini anlamasi miim-
kiin degil. Istanbul biiyiik bir sehir ve ben
Alman’1 Istanbul digindaki bir yere go-
tiremedim. Tiirkiye’yi, Anadolu’yu bil-
meden Van’da neden bes arabamiz oldu-
gunu sorguluyordu. Tiirkiye’de yedi tane




enternasyonal firma var bunlarin iki ta-
nesi Avrupali. Biri Fransiz Europcar, biri
Alman Sixt, geri kalanlarsa Amerikali.
Bunlarin hepsinin mantaliteleri farkli.
Bundan sonra daha 6zgiiriim, daha raha-
tim. Su anda musteri agisindan bir kaybi-
min oldugunun farkindayim. Simdi yeni
sartlara gore tekrar yolumu cizecegim ve
devam edecegim. Isin enteresan yani bu
sektore giren ¢cikamiyor. Aslinda ben arag
kiralamaci degilim. Amerika’da ziraat
mihendisligi okudum. Bu aileden gelen
bir durumdur. Ko¢ Holding’de 41 sene
hizmet veren babam Can Kirag da zira-
at mithendisidir. Amcam Inan Kira¢ da
ziraat ile ilgilenmisti. Ailece ziraata yakin-
ligimiz var ama hep baska isler yapiyo-
ruz. Arag kiralama sektortne giren ¢ika-
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madigi gibi disardan gelen birisi de bu isi
yapamiyor.

Bu kadar sikintisina ragmen neden kali-
yorsunuz bu sektorde?

Herkesin bir beklentisi var. Diisiiniiyo-
rum da bu isi ilk yapan Avis, Hertz, Eu-
ropcar, Budget gibi firmalar bu isin tath
kismindan faydalandilar. Ondan sonra
Turkiye cok degisti ama herkesin o eski
gunlere donmek gibi bir beklentisi var.
Ben bu isin igine girdigimden beri her se-
ne bir 6ncekinden kotu gegiyor. Bunun
nedeni globallesme. Amerika’da ya da
Cin’de yasanan bir krizden artik Turkiye
de etkileniyor. Sektorde kalmaya devam
etme nedenim hep bir iyilesme beklenti-
sidir. Ama bir tiirlii olmuyor. Ikinci bir

GUnliik kiralama insan
giciine dayal oldugu
icin alip eleman
yetistirivorsunuz.
sonra hir de
bakiyorsunuz ki ayrilip
kendi isini kuruyor
ayni sektor alaninda
va da portfoyinu de
alarak rakip firmaya
geciyor. Boyle

olunca da sirekli yeni

firmalar Urvyor,

Urvdyoruz. Ama nereye
kadar?

neden de adrenalin. Gunliik kiralama, ¢o-
gunlugu yabanci sermayenin eline ge¢mis
olan operasyonel kiralamadan ¢ok fark-
li. Gunlik kiralama insan giiciine dayal
oldugu i¢in eleman alip yetistiriyorsunuz.
Sonra bir de bakiyorsunuz ki ayrilip ken-
di isini kuruyor ya da portfoyiinii de ala-
rak rakip firmaya geciyor. Boyle olunca
da siirekli yeni firmalar trtyor, triiyoruz.
Ama nereye kadar?

Arag kiralamada Tiirkiye bu potansiye-
le sahip mi sizce? Sahipse bu potansiyel
nasil harekete gecirilebilir?

Turkiye’de bu potansiyel var da birlikte
karar almak ¢ok onemli. Sektort cok iyi
sekilde bilgilendirmek gerekli. Devlet ba-
z1 konularda bizi anlamiyor. Bizim birlik
olmamiz ve kendimizi karsi tarafa ¢ok iyi
anlatmamiz gerekiyor. Ben bizi anlaya-
caklari konusunda ¢ok timitli degilim ama
yine de son zamanlarda bir degisim riiz-
gari esiyor. Dernegimiz TOKKDERde,
tyelerin ve yonetimdeki arkadaglarin gay-
retleriyle bir seyler yapmaya calisiyoruz.
Devletin sicak paraya ihtiyaci var. Bunu
bulabilecegi en kolay yol da vergi. 30 Ara-
lik 2007°de KDV’nin % 1’den % 18’ cik-
mig olmasindan biitiin sektor etkileniyor.
Arabayi satan da, kiralayan da etkileni-
yor. Bu noktada neyin dogru neyin yanlsg
oldugunu anlatmak lazim. Asil soru bizim
yeterince ¢aligip calismadigimiz. Bizim bir-
likteligimizin 6nemi burada ortaya ¢iki-
yor. Bugtinkii en énemli sorunlarimizdan
biri de kasko. Inanilmaz yiiksek fiyatlar
veriyorlar ve giinliik kiralamacilar mag-

dur durumda. Operasyonel kiralamacilar-
da tek kullanici oldugu i¢in bundan ¢ok
etkilenmiyorlar ancak giinliik kiralamaci-
lar taksi plakasr statiistinde ve kaza riski
cok ytiksek olarak degerlendiriliyor. Bu
yuzden de sigortacilar riskli gordiikleri icin
ya kasko yapmayacaklarini soyliiyorlar ya
da cok yiiksek fiyatlar veriyorlar. Enter-
nasyonal bir ¢ati alindaysaniz da kasko
yaptirmak zorunda kaliyorsunuz. Biz ge-
rekli diizenlemeler igin ¢aba sarf ediyoruz
ama bana gore bu ¢abalarimizin olumlu
sonuglarindan ancak bizden sonraki ku-
saklar yararlanabilecekler.

SUN Rent A Car’in yapisindan soz ede-
bilir misiniz? Sixt ayriligindan sonra na-
sil bir sistem olusturdunuz?

Sixt’ten ayrildiktan sonra biitiin lisansi-
yerlerimi Istanbul’a ¢agirip durumu bil-
dirdigimde sagirdilar. Birkag lisansiyeri-
min diginda kalan ¢ogu arkadas benimle
devam etmeye karar verdiler. Havaliman-
larinda ofisleri olan arkadaslar avantaj-
larini kaybetmemek icin ya Sixt ile ¢alig-
maya devam edeceklerini ya da bagka en-
ternasyonal firmalarla goriiseceklerini
soylediler. Bu arada yeni katilimlar da ol-
du. Aralarinda sorun olmamasi i¢in ben
her sehirde tek lisansiyer ile ¢alistyordum.
Su anda SUN Rent A Car olarak benim
digimda 10 tane ofisim var. Halen goriis-
melerimin devam ettigi, sozlesme imzala-
mig oldugum ofisler de var. Bunun digin-
da Istanbul, Bodrum ve Dalaman bende.
Son olarak da Izmir’e girmek durumun-
da kaldim. Izmir’de benim ekibim devam
ediyor.

Giinliik kiralamada miisterilerin tercihi-
ni belirleyen faktorler nelerdir?

Su anda en 6nemli kistas fiyat. Bir de di-
zel araba olmasi. Turkiye’de benzin fiyat-
larinin yiitksek olmasindan dolay: dizel
arag talep ediliyor. Operasyonel kirala-
malarda yakit yikii tamamen firmada ol-
dugu icin dizel istemeleri ¢cok normal.
Gunliik kiralamalarda benzinli ya da di-
zel olmasi yakit maliyeti olarak pek fark
yaratmasa bile talep dizel ara¢ yoniinde.
Ginlik kirada tekerlegin mutlaka don-
mesi lazim ¢iinkii durdugu her an saat si-
zin aleyhinize isliyor. Operasyonel kira-
lamada zaten doniiyor. Bizim siirekli sa-
tig yapmamiz, musterinin pesinde kogsma-

miz lazim. Bu arada bu isi bir tek ben yap-
miyorum, rekabet ortami da var. Rakip
firmalarin verdigi aracla benim verdigim
ara¢ ayni olunca rekabeti fiyat politika-
siyla, iyi hizmetle, baska ufak jestlerle
yapmak gerekiyor. Misterilerin genel ola-
rak istedikleri de indirimdir.

Kag adet aracla hizmet veriyorsunuz?
Su anda benim kendime ait 250 aracim
var. Lisansiyerlerimin elinde de yaklagik
200 arag vardir. Giinliik kiralamada arag
adetleri bakimindan yazin daha fazla ara-
ca sahip olmaniz, kigin ise bu sayy1 di-
stirmeniz gerekiyor. Ciinkii kigin maliyet-
ler sabit kaldiginda masrafinizi bir sekil-
de ¢ikarmaniz gerekiyor. Bu nedenle giin-
lik kiralamacilar kigin eski, kilometresi
yiksek araglari ellerinden ¢ikarirlar. Ka-
sim’dan Mart’a kadar olan dénem o6li se-
zondur. Ister bolgesel, ister genel olsun,
bu rakamlar yazin ytkselecektir. Ancak
enternasyonal kimligimi biraktigim i¢in
bu yaz bir deneme siireci yasayacagimdan
arag sayimin ne kadar artacagi konusun-
da kesin bir sey soyleyemem. Zaten lisan-
siyerlerimle sozlesmelerim bir senelik. On-
larin da magdur olmasini istemiyorum.
Gergi lisansiyerlerimden bu siirenin daha
uzun olmasina yonelik talepler var ancak
Tiurkiye’nin mevcut ekonomik kosullarin-
da uzun vadede hem benim hem lisansi-
yerlerimin nelerle kargilasacag: belli ol-
madigindan sozlesmelerin kisa siireli ol-
masi daha mantikli. Bu sene benim a¢im-
dan biraz bekle ve gor politikasi yasana-
cak.

Yurt disinda ofis agmay: diisiiniiyor mu-
sunuz?

Eskiden, yani SUN ilk kuruldugu zaman-
larda Yugoslavya’da i¢ savas vardi. Al-
manya’da yasayan vatandaglarimiz Ttir-
kiye’ye karayoluyla gelemedikleri igin
ucakla gelebiliyorlardi. Ben o zaman en
buiytk Tirk toplulugu Berlin’de oldugu
icin orada bir biiroyla anlagip SUN ismi-
ni ortaya ¢ikartmistim. Simdi bununla il-
gili goriigmelerim devam ediyor. Sekiz se-
ne sonra orada tekrar boyle bir olusuma
girmeyi diigtiniityorum. Sadece Alman-
ya’ya odakli kalmiyorum. Diger Avrupa
tlkelerine de gidip oralarda da goriigme-
ler yapiyorum. Hala SUN ismini bilen, ha-

tirlayan bir jenerasyon var. Bu insanlari

bulup onlara eski SUN oldugumuzu an-
latmak, tekrar bu isi yaptigimizi ifade et-
mek gerekecek, bu da biraz zaman alacak.

Kag calisaniniz var? Sektorde kalifiye ele-
man bulma konusunda sikintilariniz var
mi1?

Benim 55 ¢alisanim var. Bunun igindeki
en biiyiik payr da havalimanlarindaki ofis-
lerde vardiyali ¢alisanlar olusturuyor.
Bence Turkiye’de kalifiye eleman caligti-
rabilme konusu hentiz doyuma ulagmig
degil. Eleman aliyorsunuz, 6gretip egiti-
yorsunuz, sonra gidiyor. Bu en biiyiik si-
kinti. Bunu ¢ozebilmek ¢cok 6nemli ve bu-
nun i¢in de Tirk insaninin bilinglenmesi
lazim. Insanlarin bir yerde ¢alisamazlar-
sa diger yerde calisacaklarina yonelik dii-
suncelerini degistirmeleri lazim. Sirketi-
mizde, is hayatina bizimle baglamis olan,
en azindan daha 6nce arag kiralama sek-
toriinde tecriibesi olmayan arkadaslari-
miz var. Isi bizde 6grenip bizde basarili
oluyor ve yiikseliyor. Benim igin onemli
olan ekibimin kalici olmasi. Kalict bir
ekiple daha rahat edersiniz. Piyasa bu aci-
dan ¢ok hareketli. Her kurulan yeni fir-
ma tecriibeli eleman ihtiyaci nedeniyle si-
zin elemaninizi transfer etmeye ¢alisiyor.
Siz de kendi ekibinizi kaybetmemeye ¢a-
listyorsunuz. Bunun i¢in de biiyiik savag
veriyorsunuz. [




Volvo XC€70, viik sabitleyici aluminyum raylor ile destekienmis
genis hacimii bagaji ve gucli motoru ile Volvo konforunu zorlu
doga sartiarinda bile sunmayi hedefliyor.

olvo XC70, Laponya adi

verilen bembeyaz kutup

kosullarina meydan oku-
mak i¢in ihtiya¢ duyulabilecek tiim
nitelikleri i¢inde barmdiriyor. Is-
kandinav tasariminin en iyi ozellik-
lerini iceren Volvo XC70, kayak,
snowboard veya ucurtma gibi uzun
nesneleri veya ¢anta ve cadir gibi
hacimli esyalari rahatlikla tagiyabi-
liyor. Arka koltugu 40/20/40 oran-
larinda bolinen Volvo XC70%in iki
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rahat koltugunun arasinda bir kol
destegi bulunuyor. Bu kol destegi,
gerektiginde yatirilarak, kayak ve
snowboard gibi uzun nesnelere yer
acarken, otomobildeki diger 4 yol-
cunun da rahatini bozmuyor.
Volvo XC70’in arka koltuklari ba-
gimsiz olarak yatirilarak diz bir
yiikleme alani elde edilirken, 6n
yolcu koltugunun sirti da tamamen
yatirilarak sorf malzemeleri gibi
cok buytik yiikler i¢in bile uygun

bir yikleme esnekligi olusturabili-
yor. Volvo XC70’in bagaj boli-
miunde, yiklerin sabitlenebilmesi
icin aliminyum raylar ve hareketli
baglanti noktalar1 bulunuyor. Kul-
lanilmayan baglanti noktalari rayin
icine gomulerek ortaliktan kalkiyor
ve yan panellerde bulunan baglant
gozleri de yukiin yerinden kimilda-
mamasina yardimci oluyor. Eklene-
cek cok islevli raylarla, bir dizi kan-
ca, yuk sabitleme ag1, yiikleme bol-

VOLVO

XC70

KONFORA DONUSEN MACERA

mesi diizenleyicileri ve yiikle ilgili

diger aksesuarlar kullanilabiliyor.
Volvo XC70’in bagaj bolmesini ko-
rumak icin ¢esitli paspas segenekle-
ri de bulunuyor. Bunlardan biri
normal kullanimda katlanmis sekil-
de dururken, arka koltuklar yatiril-
diginda agilarak koltuk sirtlarini da
zedelenmekten koruyor.

On koltuklardaki rahatlik, muhte-
sem koltuklardan, ergonomik tasar-
lanmig gostergelerden, zarif ve son
derece ince orta konsoldan kaynak-
laniyor. En zorlu kosullarin tistesin-
den gelebilecek donanimda olan
havalandirmanin yani sira otomo-
bilde bulunan ses sistemi de birinci
sinif. Uretim siirecinde kullanilan
tium elektrik, iklim degisikligine yol

acmayan hidroelektrik santrallerin-
den elde ediliyor. Yeni gelistirilen
rlzgar tineli, aerodinamigin en iyi
diizeye ¢ikarilmasini saglayan ileri
teknolojiye sahip. Otomobilin hare-
ket halinin canlandirilmasini sagla-
yarak, aerodinamige daha genig bir
acidan bakilmasina da imkan tani-
yor. Havalandirma sisteminde kar-
bon filtre ve hava kalitesi sensorleri
bulunuyor. Kirleticilerin az veya or-
ta yogunlukta bulundugu ortamlar-
da, karbon filtre kirliligi onemli 6l-
ciide azaltiyor. Kirlilik ¢ok yogun-
sa, sensor hava girigini kapatiyor.
Volvo Cars’in koku degerlendirme
kurulu, otomobilde yogun veya ra-
hatsiz edici koku olmamasina dik-
kat ediyor. Sekiz kisiden olugsan bu

kurul, kokular1 1 ila 6 arasinda de-
gerlendiriyor.

I¢ mekan malzemeleri, bircok kim-
yasal madde igeriyor. Bunlarin ba-
zilar1 tam kati degil ve buharlagabi-
liyor. Otomobilin i¢ ortamini bu
maddelerden arindirmak igin, bile-
senleri degistirerek bu kimyasal
atiklari asgariye indiriyor. Kumag-
lar, 1998°den beri Oko-tex sertifi-
kali. Bu da, ¢esitli tehlikeli madde-
lere karsi bir dizi testten basariyla
gectiklerini gosteriyor. Derinin ta-
baklama siirecinde krom kullanildi-
g1 icin, deri triinler krom alerjisini
tetikleyebilir. Volvo XC70’de tiim
deri pargalar, bitkisel veya sentetik
olan, krom kullanilmayan tabakla-
ma siireclerinden geciyor.



Celik Motor Ticaret A.S. Operasyonel Kiralama Mudiirit Murat Haciosmanoglu:

SEKTORUN HIZMET
ODAKLI BIR OZELLIGI VAR

. Onceleri yabanci firmalar daha cok finansal yatirnm amach ortakhkiaria

Fotograflar: Murat OZBEY

geliyoriardi. Yani bize gelip yatirim yapan firmalarin yurt disinda o
sektorde vzmanhikiari oimuyordu. Ancak son donemierde o alancda
uzmaniasmis, basarili operasyoniar yapmis firmalarin yatirim yapmayad
basladigini goriyoruz.

.
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dogan Murat Haciosmanoglu,

1988 yilinda Istanbul Universitesi
Iktisat Fakiiltesi’nden mezun olur. Insa-
at¢i bir ailenin ¢ocugu iken Japonlarla or-
taklik kurarak balik¢ilik isine girer. Hem
isi hem de Japoncay: gelistirmek i¢in Ja-
ponya’ya gidisini, Ingilizcesini gelistirmek
icin Amerika’ya gidisi izler. 1996 yilin-
da Anadolu Grubu’nda ise baglayan Ha-
ciosmanoglu, 2005 yilinda Celik Motor’a
gecerek kiralama faaliyetleri projesinin
basina geger. Oldukea neseli ve pozitif
bir kisilige sahip Murat Haciosmanoglu
ile keyifli bir soylesi gerceklestirdik.

1 965 yilinda Istanbul, Uskiidar’da

Japonya ve Amerika’dan sonra Tiirkiye’
ye doniisiiniiz ve kiralama sektoriine ge-
lisiniz nasil gerceklesti?

1996 yilinin Agustos’unda dondiim Ame-
rika’dan. O donemde birkag holdinge bag-
vurmustum. Anadolu Tiketici Finansma-
ni’nda satig ve pazarlama temsilcisi ola-
rak ise bagladim. Anadolu Grubu iginde-
ki yolculuk da o zaman baglamis oldu.
Sonra Cetelem ile birlestik. Oradaki sis-
temi transfer ettik, Turkiye’ye uyarladik.
Turkiye’de ilk kefilsiz ve rehinsiz otomo-
bil kredisini veren firma olduk. Dokuz y1-
li agkin bir stire orada ¢alistiktan sonra
2005 yilinda yine Anadolu Grubu bunye-
sindeki Celik Motor’a geldim. Celik Mo-
tor 45. yilini kutluyordu. O dénemde Ce-
lik Motor igerisinde bir kiralama faali-
yeti baglamigti. Bu faaliyeti buyiitmek, ay-
r1 bir birim, departman haline getirmek
amaci olugmustu. Bu projenin yoneticili-
gini bana teklif ettiler ben de kabul ettim.

Celik Motor’a gectiginizde neler planli-
yordunuz? Diisiindiiklerinizi gercekles-
tirebildiniz mi?

Yiizde 90 benim hedefledigim, aklimdan
gecirdigim seyler gerceklesti diyebilirim.
Bagladigim ilk ay gozlemlerime gore bir
rapor hazirladim. Ona gore de bir hedef
belirledim. Bunlar sayisal degil, daha or-
ganizasyonel hedeflerdi. Ben geldigimde
bes kisilik bir ekip vardi. Kendi gozlemle-
rim dogrultusunda, cesitli basliklar altin-
da, bu olusumu nasil bir organizasyonla
belirli bir noktaya getirebilecegimize ilis-
kin goruglerimi yonetimle paylastim. Ta-
bii sektoriin uzmani degildim. Ama sek-

torin finansal ve operasyonel, hizmet
odakli bir 6zelligi var. Taahhtudunu ver-
diginiz bir dénem i¢in hizmet satiyorsu-
nuz. Kiralamadaki planlarimizin i¢inde
organizasyonumuzu gelistirmek vardi.
Cunkd sartlara ve duruma gore hareket
etmek onemli, esnek olmak, esnaf olmak
onemli. Cok fazla kurumsal durup, “Ben
bu adimi1 atmam, buradan 6teye gitmem.”
derseniz de piyasa sartlarinin, rekabetin
diginda kalabilirsiniz. Elinizden geldigi ka-
dar miugterinin ihtiyacina cevap verecek
ozel bir ¢caligma yapmaniz gerekiyor. Ta-
bii ki istekler ve beklentiler sonsuz, kay-
naklar da sinirli. Bu tamamen bir operas-
yon yonetimi. Satig anlagmasini yaptiginiz
anda baslayan bir satig yolculugunuz var.

Basladiginiz donemle bugiinii kiyaslarsa-
niz, otomotiv sektoriindeki geligmelerin
hem Celik Motor’u hem de genel olarak
kiralama sektoriinii nasil etkiledigini dii-
siiniiyorsunuz?

Rakamlara baktigimiz zaman bizim sek-
tortimuzin son iki yilda iyi bir gelisme
gosterdigini gorebiliyoruz. Celik Motor
olarak sektor i¢indeki payimiz baglangic-
ta daha kiiciiktii. Ornegin ben 400-500
adetle bagladim. Bugiin 4 bin adetteyiz.

Yani hizli bir buyiime gegirdik sayilir.
Bundan sonraki yolculugumuz da 6 bin,
8 bin, 10 bin diye gidecektir. Ama buyii-
mek i¢cin de mutlaka pazarda iyi ¢aligma-
lar yapmaniz gerekir. Ben ozellikle sunla-
11 gozlemledim: Iki y1l &nce biz piyasaya
girdigimizde ve birkag gazete ilanimiz ¢i-
karken, gazeteye ilan veren pek olmuyor-
du. Ama son bir senedir ¢ok ciddi ilan-
lar ¢tkmaya bagladi ve yabanci ortakl ye-
ni firmalar girdi. Ayrica, 6nceleri yaban-
c1 firmalar daha ¢ok finansal yatirim
amacli ortakliklarla geliyorlardi. Yani bi-
ze gelip yatirim yapan firmalarin yurt di-
sinda o sektorde uzmanliklari olmuyor-
du. Ancak son donemlerde o alanda uz-

manlagmisg, basarili operasyonlar yapmig
firmalarin yatirim yapmaya basladigini
goriyoruz. Onlarin tecriibelerinin fazla
olmasi ve bu tecrubeye dayali olarak biz-
deki verimliligi 6lgerek geliyor olmalari
da bizim i¢in olumlu bir gelisme. Bugiine

sartiara ve duruma
gore hareket etmek
onemili, esnek oimak,
esnaf oimak onemili.
Cok fazia kurumsal
durup, “Ben bu adimi
atmam, buracdan
Oteye gitmem.”
derseniz de pivasa
sartiarinin,
rekabetin disinda
kalabilirsiniz.




kadar gelen bu sektorel buyiimede de as-
linda iki sene 6ncesine kadar karhlig: ar-
tiric1 daha fazla avantajlar varmus. Orne-
gin yatirim indirimi avantaji varmis, iki
sene once bu kalkti. KDV avantajlarim
zaten saymaya gerek yok. Satis fiyatlari
da daha yiiksekteydi. Ama musteri yuk-
sek de olsa disiik de olsa bedelini 6de-
yecek, ¢uinkii bu hizmete ihtiyaci var.
Operasyonel bir yiik var ortada. Mesela
ilag sirketleri yillardir arag¢ satin almiyor-
lar, kiraliyorlar. Kiralama mantig1 da as-
linda ilag sirketleriyle baslad: bildigim ka-
dariyla. Kiralama yaptiklari zaman net
masraflarini daha iyi hesaplayabiliyorlar.
Hem, yuzlerce araglik bir filoyu yonet-
mek de bagli bagina bir operasyonel yiik-
tiir. Bu ylizden bununla ugragmak istemi-
yorlar. Cunki daha fazla odaklanmala-
r1 gereken faaliyet alanlari var.

Piyasada bu acidan bakmayan, aracla-
rin sahibi olmay1 bir yere kadar finansal
giic olarak goren firmalar var m1?

Bence var. Bu konuda bir aragtirma yap-
tim. KOBI’lere baktiginizda asag yuka-
r1 yiizde ellisi hala aracin sahibi. Insanlar-
da kiralamaktansa sahip olma duygusu
agir basiyor. Filo kiralama bazinda konu-
sursak, operasyonel faydanin pesinde olan
firmalar, adedi ne olursa olsun kesinlikle
kiralama yapacak ve bu kiralama onla-
ra avantaj saglayacak. Kiralama firmala-
r1 etrafta dolagiyor, birileri bundan ha-
berdar oluyor, birilerine teklif yollaniyor,
teklif yollandikea tetikleniyor, boylece il-
gi bagliyor. Kiralama yapanlar etraflarin-
dakileri tegvik ediyor.

Arag kiralama sektoriinde ulagilan 120 bin
adetlik say1 sizce Tiirkiye igin yeterli mi?
Bence sektor mutlaka daha da buyuytip
genisleyecek. Ama gelisme hizi olarak ¢ok
da hizli gelisecegini diisinmtyorum. Sek-
torde 2010 yili igin 300 bin adede ulagi-
lacagi ongortiliyor ancak ben o kadar
iyimser degilim. Bu kadar hizl biiytiyece-
gini digiinmtyorum. 220 bin daha yakin
bir hedef gibi geliyor. Ancak konjonktii-
rel bazi etkenlerin olacagini tahmin edi-
yorum bu hususta. Biliyorsunuz en son
bir vergi yasasi degisikligi de yasadik. Ger-
¢i yeni uygulamada 6rnegin binek arac-
larda maliyetler yiizde 10-15 artmis ol-
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Bence sektdr mutiaka
cdaha da bUyuyip
genislieyecek. Ama
gelisme hizi olarak cok
cda hizh gelisecegini
disunmiiyorum.
Sektorde 2010 yili icin
300 bin adede
uvlasilacag ongoriliyor
ancak ben o kadar
ivimser degilim.

masina ragmen ihtiyaci olan firmalar yi-
ne de arag kiralayacaktir. Bu artig da arag
basina 40-50 Euro ek bir maliyet demek-
tir. Bunu da yapmak zorundasiniz. Yap-
mazsaniz kendi cebinizden kargilayacak-
siniz demektir.

Miisteriler bu durumu nasil karsihiyorlar?
Sektorel bir yansima oldugu i¢in miiste-
rilerden ¢ok negatif bir tepki yok. Biitiin
firmalar bunu yansitmak zorunda ¢iinkii.
Hangi firmanin kapisini ¢alsaniz bu far-

ki alacaklarini soyleyeceklerdir. Ama bir
taraftan da ozellikle kiciik adetli kirala-
malar i¢in “Acaba kiralasam mi, yoksa
satin m1 alsam?” sorusu daha ¢ok giinde-
me geldi. Clinkii aradaki fark daha da ka-
pandi.

Oncelikli hedefiniz Celik Motor’un satti-
g1 ya da distribiitorliigiinii yaptig1 aracla-
rin kiralanmasi midir? Diger markalarin
araclarini da kiraliyor musunuz?

Kendi markalarimiza tabii ki 6ncelik ta-
niyoruz ¢linkii kendi markalarimiz s6z ko-
nusu olunca kendimizi bir¢ok noktada
¢ok daha rahat, daha hakim hissediyoruz.
Markalara dagilmis bir filoyu yonetmek-
le, bayileri kendi distributorligintiz altin-
da yapilanmig bir markay1 yonetmek ara-
sinda tabii ki bir firsat fark: vardir. Boy-
lece hem bayilerimize hem de servisleri-
mize destek saglamig oluyoruz. Aslinda
her bir yenileme, her bir 2. el satig, pazar-
da yiirtiyen KIA marka arag sayisinin art-
masini yani trafikteki arag parkinin siirek-
li bilyimesini saglayan bir hizmet oluyor.
Ayrica stoklarimizi da temizlememizi sag-
liyor. Ancak kendi segmentimizin yetme-
digi durumlarda baska marka araclarla
yaptigimiz ¢calisgmalarimiz da var.

Dort bin aracimizdan binek ve ticari da-
gilim1 nasil?

Ticari ¢cok az, yiizde doksan oraninda bi-
nek aracimiz vardir. Yeni vergi uygula-
masi yikunin altinda en ¢ok ezilen grup
araglar, yani binekler bizde ¢ok fazla.
Ticaride biraz daha teferruat var. Bazi fir-
malar ticari ara¢ sz konusu olunca ken-
di araglarina sahip olmak istiyorlar. Ama
yine de bazi firmalar kiraliyorlar. Kamu
sektort son donemlerde kiralamaya da-
ha ¢ok yonelmeye bagladi. Ticari arag ki-
ralama denilince is makinelerinin kiralan-
mast bile yapiliyor. Sektor bu yonde da-
ha hizli buyuyebilir. Ticari araglarla il-
gili K1 ve K2 belgelerinden de s6z etmek
gerekir. Kiralayan firma olarak tasiyici-
lik ruhsatini kendi adiniza ¢ikariyorsu-
nuz, kiraliyorsunuz, sorumluluk tasiyor-
sunuz. Arag kiralama hususundaki yasal
diizenlemeler ¢ok yetersiz. Sektor 90’la-
rin ortasindan itibaren yeni yeni oturma-
ya bagladigi icin de yasal dizenlemelerde
eksiklik ¢ok fazla. Mesela trafik cezalar

ile ilgili cok sorun yasaniyor. Odeseniz bir
turlii, 6demesiniz bir tirli. Musteriye
donseniz bu kez onun itirazlarini gogiis-
lemek zorunda kaliyorsunuz. Uzun vade-
li kiralamalarda ¢ok sorun olmuyor da
kisa vadeli 6rnegin gunliik kiralamalarda
trafik cezasiyla ilgili sorunu ¢ozmek ¢ok
daha karisik oluyor. Basgka bir konu da
aksiyon alma hususudur. Miisteri ile ih-
tilafa distiigiiniiz zaman elinizdeki soz-
lesmeye dayanarak hareket etmek iste-
diginizde bu yondeki kanallarin da kapa-
li oldugunu goérityorsunuz. Devletin hem
bu yasal diizenlemeleri bir an 6nce ger-
ceklestirmesi hem de sektorii daha fazla
dikkate almasi ve destegini artirmasi ge-
rekmektedir.

Yeni vergi yasasi ile ilgili diisiinceleriniz
nelerdir?

Vergi uzmanlarinca yapilan yorumlari
okudugumuzda ¢ok da adil bir uygulama
olmadigini goriiyoruz. Bizim gegen yil pla-
kalanip da g ay, bes ay, bir yil sonra sa-
tilan aracimiz yok. Boyle bir avantajin pe-
sinden kogsmadik. Yasanin bu sekilde
avantaj elde etme pesinde kosan firmala-
r1 sektorden elemesi sonucunu dogurup
yararli olacagini distiniirsek, bu firmala-
rin ayri tanimlanmasi ve ona gore davra-
nilmasi gerekir. Sugu tanimlamadiginiz
zaman cezay1 da olmasi gerektigi gibi ke-
semiyorsunuz.

KIA’nin satiglarina bakacak olursak Tiir-
kiye’de 6zellikle 4x4 arag segmentinde ilk
iki sirada yer aliyor. Peki Celik Motor’-
da kiralama acisindan 4x4’ler ne kadar
yer tutuyor?

Kia Sorento, 2004 yilindan beri Turki-
ye’nin en ¢ok satilan 4x4’i olma basari-
sini stirdiirityor. Herhalde ¢ok az model
bu kadar istikrarl bir satig grafigi yaka-
lamigtir. Kia Sportage da ayni basariya
sahip. 2007 yilinda Kia Sorento ve Spor-
tage, 4x4 pazarmin % 21,5’lik bir kismu-
ni1 olusturdular. 4x4’ler bizim araglarimi-
zin da % 12’sini olusturuyor. 480 adet
4x4 aracimiz var. 4x4 segmentindeki
araglar igin bize bazi kiralama sirketlerin-
den de talepler geliyor. Biz onlar1 da de-
gerlendiriyoruz. Satin almak icin degil, ki-
ralamak igin. Bu sekilde paslagmalar ola-
biliyor.

Onemli bir nokta da 2. ellerin degerlen-
dirilmesi. 2. el konusunda neler yapiyor-
sunuz?

Biz ticiincii yilimizi yagsadigimiz igin biz-
de de geri dontsler basladi. Bu sene 700-
800 arag satacagiz gibi gortiniiyor. 4x4’ler
az sayida oldugu i¢in perakende satiglari-
miz oldu ama perakende satis ayr1 bir
operasyonel yiik getirdigi igin genelde bi-
zim toptan satislarimiz oluyor. 2. el satig-
larimiz oldugu zaman olusan listeden ken-
di portfoytimiizdeki bitiin alicilart haber-
dar ediyoruz. Onlar da hem gelip arag-
lart inceleme firsati buluyorlar hem de bi-
zim hedefledigimiz bir satig rakami baz
alinmak tzere en iyi fiyat1 veren alicilar
araglari satin alma imkani buluyorlar. Fi-
yatlar pazar tarafindan belirleniyor sonug
olarak. Bir de 2. el konusunda 6zellikle
araglarin gecmisi hakkinda bilgi sahibi ol-
malari agisindan alicilara biyiik bir avan-
taj sagliyoruz. Periyodik bakimlar ile il-
gili kayitlar ya da bir kaza, bir parca de-
gisimi, boyanmasi gibi durumlar servisle-
rimizde hep kayit altinda oluyor. Biz ba-
zen musteri gortuinceye kadar aragtaki ¢i-

zikleri dahi onarmiyoruz ki miisteri ne al-
digin1 gorsiin, bilsin.

Celik Motor’un caligma stratejisi, yak-
lagimu ve miisterilerin Celik Motor’u na-
sil gordiigii hakkindaki degerlendirme-
leriniz nelerdir?

Bence miisteriler Celik Motor’u sektore
ciddi bir yatirim yapmis ve ciddi hizmet
veren bir firma olarak goriiyorlar. Tabii
Anadolu Grubu’nun da Celik Motor’un
arkasinda yer aliyor olmasi musterideki
gliven duygusunu artiriyor. Bence miigte-
ri icin bu ¢ok 6nemli bir nokta. Ancak
miisterilerin geri doniislerinin, tekrar bi-
zimle calismay tercih etmelerinin sebebi
Celik Motor’un hizmetinden memnun ka-
mis olmalaridir. Bizim de en onemli he-
deflerimizden bir tanesi miisteri memnu-
niyetidir. Misteri memnuniyetini de hiz-
metin siirekliligi ve sorunlarin ¢ztimlen-
me siireci belirliyor. Biz, miisteri memnun
oldugu takdirde bizim de memnun olaca-
gimiz1 biliyor ve buna gore hareket edi-
yoruz. Calisma felsefemiz bu bakis acist
tizerine kuruludur. I




ARAC KIRALAMADA

2.EL

@ Arac kiralama sektoriinde 2. el araclar cok nemli bir yer tutmakta.
Arac parkina 0 km arac katan firmalar icin Uzerinde titizlikie duruimasi

gereken hir husus da eski araclarin degeriendirilmesi. Arac¢ kiralama

sektorunun snemli oyuncularinin 2. el konusundaki gorisleri,

planiamalari, stratejileri ve faaliyetierine iliskin yonelttigimiz sorulara

verdikieri cevaplari sektorie paylasiyoruz.

DECAR

Decar Rent A Car

Bir yil icinde filonuzun yiizde kagi yenileniyor?

2007 Aralik ayinda ¢ikan yasadan 6nce filomuzun tamami-
na yakimini 12 ay ge¢meden yeniliyorduk. Bu hem miiste-
rilere daima yeni araglarla hizmet vermemizi ve dolayisiyla
hizmet kalitemizin artmasini sagliyordu hem de araglara da-
ha az masraf yaparak 2. elde minimum zararla araclarin sa-
tigin1 gergeklestiriyorduk. Ancak KDV oranindaki degisik-
liklerle araglari kullanma siiremiz 12 aydan daha fazla ola-
caktir.

2007 yilinda kag adet 2. el arag sattiniz?
500 adet civarinda satisimiz oldu.

2. el araglarinizi hangi kanallardan satiyorsunuz?

Bu araglari genelde bulundugu illerde, Istanbul’a getirme-
den, o anki sartlara gore esnaf ya da binicilere satarak de-
gerlendiriyoruz. Bazi 2. el sitelerine tiyeliklerimiz mevcut.
Holding igerisinde de satislarimiz olmakta.

2. el araglarmizin satis1 igin kendi biinyenizde yapilanmalar
soz konusu mu?

Sirket biinyesinde gerek araglarin ekspertizinin gerekse tra-
fik veya diger gerekli evraklarin takibi i¢in bir ekibimiz var.

renl - carly.? >+

Filo Mudiirii
Berat Ecemis

Arag kiralama firmalarinca piyasaya sunulan araclar 2. el
piyasasini nasil etkiliyor?

Ben olumlu oldugu kanaatindeyim. Piyasada 2. elde alter-
natiflerin de artmasini sagladi. Zaten artik 2. el arag alimi-
na eskisi kadar uzak degil alicilar.

Bunun en biiyiik nedeni de 0 fiyati ile dikkate deger bir fark
olmasi ve piyasada dedigim gibi temiz ve alternatifli aracla-
rin bulunmast.

2. el arag satisindaki KDV oraninin % 18’e cikisini nasil de-
gerlendiriyorsunuz? Bunun arag kiralama sektoriine etki-
leri nelerdir?

En 6nemli etkisi kiralama fiyatlarinda artis yoniinde olacak-
tir. Sektorde sadece KDV avantajini kullanim amacli, ger-
cek faaliyet alani olan kiralamanin disina ¢ikmig ya da za-
ten hi¢ bu amacla kurulmamis firmalarin oldugu disiinii-
liirse, bu zaten beklenen bir seydi.
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DERINDERE FILO KifALAMA

DRD Derindere Filo Kiralama
Yonetim Kurulu Murahhas Uyesi
Aytekinhan Yildirict

Bir yil icinde filonuzun yiizde kaci yenileniyor?

Filonun yenilenme orani bir¢ok faktore gore degisebilmek-
le birlikte kabaca her yil mevcut filonun % 40-42’si oranin-
da bir yenileme yapildigi soylenebilir.

2007 yilinda kag adet 2. el arac sattiniz?
2007 yilinda ortalama yasi1 2,25 yil olan 2.693 arac satilmuig-
tir.

2. el araglarinizi hangi kanallardan satiyorsunuz?

2. el araglarin satigi sirketimizin 2. el departmani tarafindan
yuritiilmektedir. Bu departman sirket biinyesinde yer alan
kapali ve acik ara¢ parkimizda perakende 2. el satis yuriit-
tigi gibi ayn1 zamanda otomax sistemi tizerinden elektro-
nik ortamda da satiglarini siirdiirmektedir. Bir diger onem-
li kanal ise nihai aliciya satis yapan 2. el galerilerine top-
tan satigtir. 2. el konusunda uzmanlagsmis bu tiir firmalar
toplu alimlarla sirketimizin operasyonel yuklerini minimize
etmesine yardimci olmaktadir.

2. el araglarinmizin satis1 i¢in kendi biinyenizde yapilanmalar
s0z konusu mu?

Hizli ve etkin bir 2. el satig altyapisi bulunmasina ragmen,
perakende 2. el satiglarin payinin artirilmasina yonelik pro-
jeler yurutilmektedir. Bunlar standart araglar icin 2. el pi-
yasasinin gliglii oldugu bolgelerde bir 2. el satis noktast ile
litkks araglar igin yine Istanbul’un énemli merkezlerinden bi-
rinde bir bagka satis noktasi agmak geklinde gerceklesecek-
tir. Sirket buinyemizde 2. el konusunda uzmanlagmis bir kad-
ro yapilanmast ile birlikte elektronik ortamda satiglarin da
altyapisi planlanmaktadir.

Arac kiralama firmalarinca piyasaya sunulan araclar 2. el
piyasasini nasil etkiliyor?

Turkiye’de 2. el satig adetleri her ne kadar 6l¢tilemese de ya-
pilan bir kisim bagimsiz ¢alismalar gostermektedir ki sifir
arac satiglarinin 2 kati seviyesinde 2. el satis gerceklesmek-
tedir. Buradan ¢ikan sonug 1,2 milyon tzerinde 2. el satig
gerceklestigi yoniindedir. Arag kiralama sektoriiniin elinde-

ki toplam arag sayisinin halihazirda 130 bin civarlarinda ol-
dugu ve bunlarin en fazla % 40-45 kadarinin her yil piya-
saya 2. el olarak sunuldugu hesap edilirse etki hakkinda
da yorum yapilabilir. Ara¢ kiralama sektortniin 2. el piya-
sast i¢indeki pay1 % 4,5-7 arasindadir. Sektoriin 2. el pi-
yasada biiyliik oyunculara sahip olmasina ragmen etkinligi
ve piyasay1 etkileme giicti kisith dahi denemeyecek kadar az-

dir.

2. el arag satisgtndaki KDV oraninin % 18’e ¢ikisini nasil de-
gerlendiriyorsunuz? Bunun arag kiralama sektoriine etki-
leri nelerdir?

Maliye Bakanhgr’nin yaptigi degerlendirmelere elbette say-
g1 duyuyoruz. Bu kararin alinmasina sebep olan etkenlerin
¢ogunu anliyor, bazi agilardan alinan karari destekliyoruz.
Sektoriin gelecegine yonelik olarak alinan karar yeni bir or-
tam yaratmig, yeni dengeler olusturmug, DRD Derindere Fi-
lo Kiralama da bu dengelere kendisini uyarlamis ve yoluna
devam etmektedir.

Bununla birlikte, mevecut hukuki diizenlemeler ve vergi oran-
larina dayanarak karliliklari hesaplanip kontrata baglanmig
mevcut filo araglari i¢in de bu kararin gegerli olmasi sek-
tort olumsuz etkilemigtir. Gegmise yonelik bu uygulamanin
yaratacagi buyiik olumsuzluklari sektoriin elimine etmesi,
vergi artigin1 2. el fiyatlara yansitmasi gibi bir olasilik bu-
lunmadigindan hitkiimetimizin ve Maliye Bakanlhigi’nin tim
kadrolarinin bu konuda yeniden degerleme yapacagini di-
siinityoruz.

Finansal leasing firmalari igin gecerli olan “Yeni kontratlar-
la birlikte gecerli olma™ ilkesinin operasyonel filo kirala-
ma i¢in de gecerli olmasi gerektigini distintiyor ve Maliye
Bakanlig’nin da bu yonde bir diizeltme karari alacagina ina-
niyoruz.




Bir yil icinde filonuzun yiizde kagi yenileniyor?
Yaklagik olarak yillik % 30-35’i yenileniyor.

2007 yilinda kag adet 2. el arag sattiniz?
600 adet.

2. el araglarimizi hangi kanallardan satiyorsunuz?
Internet ve gazete ilanlari ile binicilere, ayrica galeri ve ku-
rumsal 2. el firmalarina satig yapmaktayiz.

2. el araglarmizin satis1 igin kendi biinyenizde yapilanmalar
soz konusu mu?

Su an icin s6z konusu degil. Ancak gelecekte giiniin sartla-
rina gore bu yapilanma i¢in planlarimiz mevcut.

Bir yil icinde filonuzun yiizde kagi yenileniyor?
2007 yilinda % 635'i yenilenmistir.

2007 yilinda kag adet 2. el arac sattiniz?
1.733 adet.

2. el araglarimizi hangi kanallardan satiyorsunuz?
Grup firmamiza ait 2. el satis kanallarini kullaniyoruz.

2. el araglarmizin satis1 igin kendi biinyenizde yapilanmalar
s0z konusu mu?
Hayir, su asamada grup destegi bize yetiyor.

Arag kiralama firmalarinca piyasaya sunulan araclar 2. el
piyasasini nasil etkiliyor?

Donemsel olarak benzer tarihlerde yogunlasan satis siireci
olmasi halinde fiyatlara bir baski yapmakla birlikte, genelde
otomobillerin 2. el degerlerini bizlerin olusturduguna ina-
niyorum. Sonucta satisa arz edilen otomobil adetlerini dii-
stindiigtimiizde, biz ve bizim gibi firmalarin piyasada fiyat
belirleyici mekanizmay olusturmasinin ¢ok dogal oldugunu
distiniiyorum.
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centre

car rental

Central Car Rental
Is Gelistirme ve Planlama Direktorii
Ersan Abdullahoglu

Arag kiralama firmalarinca piyasaya sunulan araclar 2. el
piyasasini nasil etkiliyor?

Ayni gurup araglardan ¢ok miktarda ve bir seferde pazara
sunulmasi arag fiyatlarini agagiya cekiyor.

2. el arag satigindaki KDV oraninin % 18’e ¢ikisini nasil de-
gerlendiriyorsunuz? Bunun arag kiralama sektoriine etki-
leri nelerdir?

Yurt diginda yillardir uygulanan bir durum. Turkiye’de de
bekliyorduk. Asil meslegi operasyonel kiralama olan firma-
larin digerlerinden farklarini ortaya ¢ikaracagi igin bizim

adimiza olumlu bir gelismedir.

Europcar

Europcar Tiirkiye
Genel Miidiirii
Murat Akanlar

2. el arag satisgindaki KDV oraninin % 18’e ¢ikisini nasil de-
gerlendiriyorsunuz? Bunun arag kiralama sektoriine etki-
leri nelerdir?

Bugiine kadar yapilan hesaplamalar igerisinde tahmini kar-
larimizin % 15-17 arasinda geri ¢ekilmesi ile birlikte sekto-
run genelini olumsuz etkilemistir. Yatirim olanaklar: gtig-
lesmekte, sektorde daha yeni ve daha kaliteli otomobillerle
hizmet verme sansi kisitlanmakta, ayni zamanda kiralama
fiyatlari tizerinde de baski olusturan bir uygulama olarak
karsimiza ¢ikmaktadir.

Bir yil i¢inde filonuzun yiizde kagi yenileniyor?

Filodaki arag yenileme sayilari, daha 6nceki yillarda satin
aldigimiz otomobil adetleri ve bu otomobillerin kira do-
niig zamanlari ile dogrudan ilgili. Beyaz filo kiralama ve flap
tour sirketlerimizde yaklagik 10.000 civarinda arag parki-
miz var. Dolayisiyla bu yil i¢inde satigini yapmayi planla-
digimiz say1 1.700, bunun yani sira bu yil igerisinde satin al-
may1 planladigimiz otomobil sayist da 5.000 adettir.

2007 yilinda kag adet 2. el arag sattiniz?

Gegen sene toplamda sattigimiz arag sayist 3.000 adettir. An-
cak bu noktada ozellikle aktarmak istedigim bir husus var.
2. el otomobil satigi cok 6nem verdigimiz bir is kolu. Ciin-
ki karhliklarimizla dogrudan ilgili. Bu ytizden biz kendi ya-
pilanmamizda 2. el arag satisi igin ayr1 bir sirket kurduk. Adi
Beyaz Sistem. Beyaz Sistem kendi organizasyonel yapis ice-
risinde otomobil satiglarini diizenlemektedir. Kendi oto-
mobillerimizden gecen sene 1.532 adet satis gergeklestirdik.
Kalan 1.500 civarindaki otomobil ise, Beyaz Sistem firma-
mizin, bagska musterilerden alip-sattig1 araglari igermektedir.

2. el araglarimizi hangi kanallardan satiyorsunuz?

Az 6nce de belirttigim gibi Beyaz Sistem kendi organizasyo-
nel yapisi iginde satis kanallari olusturmaktadir. Ankara’da
ti¢ farkli noktada dogrudan nihai miisteriye satis yaptigimiz
bir yapilanmamuiz var. Hatta Ankara’daki bazi 0 kilometre
otomobil satisi yapan plazalarin da 2. el departmanlarini Be-
yaz Sistem organize etmektedir. Mart basinda, 2. el satis
noktamiza Ankara’da yeni bir merkez daha eklenecektir. Bu
merkezde ise Ankara’nin en biiyiik kapali alan 2. el oto-
mobil satig sistemi kurulmaktadir. Bu merkezde ayrica mev-
cut araglarimiza hizmet verecek Beyaz Servis, car care, si-
gorta, kredi, takas gibi destek unsurlar da bulunacaktir. Bir
diger satis kanalimizi ise, Tiirkiye genelinde olusturulmusg
genis bir bayi ag1 olusturmaktadir. Diger yandan Beyaz Fi-
lo Kiralama olarak, tiim kiralama satis ekibimizin de miis-
terilerimizin 2. el araglarini satin alma hedefleri bulunmak-
tadir. Gegen sene bu kapsamda satig ekibimiz yaklasik do-
kuz milyon dolarlik alim yapmistir. Bu yil satig ekibimizin
hedefi ise 12 milyon dolardir.

2. el araclarimizin satis1 igin kendi biinyenizde yapilanmalar
s0z konusu mu?

Yapilanmamuza ek olarak, web sitemiz tizerinden de bizle-
re ulasmak mumkiin. Dolayisiyla 2. el ara¢ satisinda kul-
lanilabilecek tiim kanallar1 etkin bir sekilde kullanmakta-
yiz. Hatta kiralama tekliflerinde dahi, muisterilerimizin 2. el
araglarini almak adina yaptigimiz uygulamalar, sektorde or-
nek olusturmaktadir.

Beyaz Filo Kiralama
Satis ve Paz. Genel Miidiir Yrd.

Bilal Yurddasg

Arag kiralama firmalarinca piyasaya sunulan araglar 2. el
piyasasini nasil etkiliyor?

Oncelikle kiralama firmalarindan satilan araglar piyasada
belli bir derinligin olusmasina ¢ok 6nemli katki saglamak-
tadir. Bu noktada, kiralama firmalarindan satilan araglar
kurumsal firmalar ya da merdiven alt1 firmalar diye kabaca
ikiye ayirdigimizda, bizler gibi kurumsal firmalarca satilan
araclari tiiketiciler tercih etmektedir. Cuinkii satilan aragla
ilgili her turla bilgiyi musterilerimizle paylasiyoruz. Nere-
sinde degisim olmus, gercek kilometresi nedir, ara¢ kaza yap-
mig mi gibi. Dolayisiyla satilan araglarin tamamen arka-
sinda durmaktayiz. Zaten satiga sundugumuz araglara da
onceden mutlaka bakim-onarim hizmetlerini vermekteyiz.
Bu yiizden tiiketiciler dogrudan galeriler yerine, bizlerden
arag satin almay1 daha ¢ok tercih etmektedirler. Sonugta tii-
keticiler, 2. el fiyatlar konusunda da aldanmadan, giivenle
otomobillerini alabilecek bir sistemin pargasi olabiliyorlar.

2. el arag satisgindaki KDV oranmnin % 18’e ¢ikisini nasil de-
gerlendiriyorsunuz? Bunun arag kiralama sektoriine etki-
leri nelerdir?

2. el binek sinifindaki araglarin satigindaki KDV oraninin %
18’e ¢ikmast stiphesiz kiralama sektoriiniin en 6nemli aktor-
leri olan bizim gibi kurumsal firmalara biiyiik zararlar olus-
turmaktadir. Ancak bugtine kadar devletten hep KDV alaca-
gimiz oldugu ve bu alacaklarin da minimum 10-15 milyon
dolarlar seviyesinde olmasindan otiirii kisa ve orta vadede ya-
sanilan zarari hemen hissetmememizi artik bir avantaj olarak
yorumluyoruz. Ancak yine de, cash flow ve genel finansman
dengemizi hemen olumsuz etkilemeye baslamasi da kaginil-
maz. Cunkt daha 6nce % 1 ile yapilan projelerde olusturu-
lan draft karhiliklarin hepsi ortadan kalkti. Diger yandan uzun
soluklu diisindiigimiizde ise, KDV artigindaki bu uygulama
sektorde daha nitelikli is yapmak isteyen firmalarin oniinii
acti. Kisacasi sadece “KDV ticareti” yapmak adina kiralama
sektoriine giren firmalara saglanan haksiz kazancin oniine
gecilmis oldu. Ama bu maalesef bizim gibi sektorii domine
eden firmalar agisindan, kurunun yaninda yas da yanar mi-
sali bir uygulamadir. Sonug itibariyla kiralama sektoriinde,
KDV ticareti yapan firmalarin artik kiralama yapmayacag:
gergegi ile sektoriin daha da gelisecegine ve kendi dinamikle-
rini olugturmaya baslayacagini diisiiniiyoruz. KDV oranla-
rindaki artigin kiralama fiyatlarina yansimas ise, artig yoniin-
de oldu. Arag cinsine ve kiralama stiresine gore gecen sene-
ye gore artig minimum % 8 ile % 15 arasinda olmaktadir.




DOD Dogus Oto Degerlendirme Genel Miidiirii Ilhami Eksin:

SATISLARIMIZI % 70
ORANINDA ARTIRDIK

GuUnluk ve operasyonel arac kiralama sirketleri icin en snemli

konulardan biri olan 2. el otomotiv sektori ile ilgili olarak,

Turkiye’'de kurumsal 2. el otomotiv sektorUnin ilk ve en buyuk

markasi DOD’un Genel MuUdury ilhami Eksin ile gorustuk.

T irkiye’de arac kiralama sektorii-
nii nasi degerlendiriyorsunuz?
Arag kiralama sektori, basta tu-
rizm, otomotiv ve sigorta sektorleri ol-
mak tizere, ayni anda bir¢ok sektorle dog-
rudan iligkili olan ve 6nemli bir gelir kay-
nagi olarak tilke ekonomisine ciddi kat-
kilart olan lokomotif sektorlerden biridir.
Dinya ¢apinda buytk bir 6neme sahip
olan arag¢ kiralama sektori, tilkemize
1970’li yillarda girmesine ragmen one-
mi ozellikle son yillarda anlagilmig bir fa-
aliyet alanidir ve bu nedenle ¢ok biiyuk
bir potansiyele sahiptir.

Giinliik ve operasyonel filo kiralama ola-
rak iki gruba ayirabilecegimiz sektor, ver-
gi, kasko, sigorta ve servis alanlarinda
sagladigi bircok maliyet avantajiyla 6zel-
likle ticari kuruluglarin artan talepleriy-
le hizla gelismektedir. Bu noktada sirket-
lerin, arag¢ parki ihtiyaclarini satinalma
yerine uygun fiyatlarla kiralama yoluyla
karsilayabilmeleri, gereksiz kaynak akta-
rimi1 ve personel istihdami konularinda da
sagladigi avantajlarla ozellikle ticari ku-
ruluglarin giin gegtikce sektore ilgisinin
artmasini saglamaktadir.

Rent A Car firmalarinca piyasaya sunu-
lan araclar 2. el piyasasim nasil etkilemek-
te?

Artan talep ve sektore ozellikle son do-
nemde LeasePlan gibi uluslararasi plat-
formda soz sahibi 6nemli oyuncularin gir-
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mesiyle biiytiyen arag parki, her gecen giin
buiyuik bir hizla gelismektedir. Sektoriin
gosterdigi bu hizli biytime egilimi, 6nii-
miizdeki yillarda bu arag parkinin ¢ok da-
ha biiytik adetlere ulasacagini acikga gos-
termektedir. Sektor buiyuklugi ve potan-
siyelini gozonune aldigimizda, arac ki-
ralama girketlerince tercih edilen aracla-
rin tipi, modeli, adedi gibi kriterlerin oto-
motiv sektorine dogrudan etkilerini go-
rebilmek mimkiindiir.

Bu denli buiyiik bir sektoriin, kiralama-
dan donen arag parkinin yaratacagi yik-
sek hacim ve bu araglarin gerekli kontrol
ve ekspertiz iglemlerinin yapilabilmesi,
tum biirokratik iglemlerinin kolaylikla ¢6-
ziimlenebilmesi, kiralama girketlerin ge-
reksiz zaman ve maliyet kayiplarinin 6nt-
ne gegilmesi, kisacasi tek cati altinda sa-
tis icin gerekli tiim operasyonlarin hizli,

kazangli ve guvenilir bir sekilde gergek-
lestirilebilmesi, ancak DOD ve DOD gi-
bi 2. el sektortintin diger buytuk kurum-
sal kuruluglariyla miimkiin olabilecektir.
Bu noktada DOD, uzun yillara dayanan
tecriibesi, uzman ekipleri, yaygin yetkili
satict agl, tamamen yenilenen ve arag fi-
yati verebilen gelismis internet sitesi, ay-
lik ulusal DOD dergisi, sertifikasyon st-
reci, acik artirma organizasyonlari, pa-
zarlama kampanyalari gibi uygulamalari
ile yillar 6ncesinden arag kiralama sekto-
ri gibi buyuk sektorlerin taleplerini ra-
hatlikla kargilayabilecek seviyelere gel-
mistir.

Arag kiralama sektoruntn, 2. el sektort
kadar kargilikli etkilesim igerisinde bu-
lundugu bir diger hizmet kanali olan eks-
pres servis (fast-fit) sektoriinde de, son
donemlerde birbiri ardina sektore giren
buyuk firmalar, sektortin yan kollariyla
birlikte giderek daha da buiytik bir hacme
sahip olmasini saglamistir. Bu alanda
DOD Markasr’nin arag¢ alim satim ope-
rasyonlarinda servis ¢oziim ortagi olarak,
Dogus Grubu biinyesinde faaliyet goster-
mekte olan Oto-Fix Ekspres Servis ile is-
birligi icerisinde bulunmaktayiz. Oto-Fix,
ozellikle hizla yayginlasan servis agi, gi-
venilir, hizli ve ekonomik hizmet anlayi-
styla arag¢ kiralama kuruluslarinin oldu-
gu kadar, kurumsal 2. el markalarinin da
en onemli ¢6ztim ortaklarindan biri ola-
rak sektorde yerini almaktadir.

Ikinci el araclarmiz1 hangi kanallardan sa-
tiyorsunuz? 2007 yili arag satis adediniz
nedir?

Ikinci el otomotiv sektoriinde sanal ve fi-
ziksel alanda en biiyiik marka olan DOD’
un satis kanallari, yaygin yetkili satici ag1
ve gelismis web hizmetlerinden olugmak-
tadir. 2007 yili itibariyle bu kanallari-
miz1 aylik ulusal mecrada yayinlanan
DOD Dergisi ile de desteklemekteyiz.
Turkiye genelinde 84 adede varan yetki-
li satict ag1 ile DOD, 2. el otomotiv sek-
toriinde kendi kurumsal standartlari cer-
gevesinde showroomlari insa edilen ilk
markadir. Musterilerimize DOD ayrica-
ligryla beklentilerinin 6tesinde bir hizmet
sunabilmek i¢in 2007 yilinda 21 adet
showroom ingaati tamamladik, 2008 yi-
linda da hedefimiz bu adetlere yenilerini
eklemek.

Ayrica ayni anda 350 adet 2. el aracin ser-
gilenebildigi Istanbul Esenyurt’ta bulunan
Avrupa’nin en biiyiik kapali entegre 2. el
merkezi DOD City’de markamiz igin
onemli bir gurur kaynagi. Fiziksel alan-
daki bu 6nemli yatirimlarin yanisira bu
ay itibariyle yenilenen ve yaklagik 1 yillik
bir caligmanin arund olan
www.dod.com.tr web sitemizde marka-
miz agisindan 6énemli bir satig kanalidir.
Bir¢ok gelismis web hizmetiyle donatilan
bu yeni web sitemizde, tiim kullanicilar
hicbir ticret 6demeksizin araglarinin 2. el
degerini de sorgulayabilme imkanina sa-
hipler. Bu iistiin 6zelligin, arag kiralama
sirketleri agisindan da 6neminin biytk

olacagini diiginiiyorum. Web hizmetleri-
mizde arag kiralama sektoriine yonelik
uzerinde ¢alistigimiz baska projelerimiz-
de var, kisa bir siire igerisinde bunlar1 da
paylasiyor olacagiz.

Gerek gelismis web sitemiz, gerekse de
yaygin yetkili satici agimiz sayesinde sa-
tisa sunulan her arag, Tiirkiye genelinde
satiga sunulmus oluyor ve bu sekilde arag
sahibi ¢cok hizli bir sekilde nakde donebi-
liyor. 2007 yilinda otomotiv sektoriinde-
ki daralmaya ragmen bir 6nceki yila go-
re satiglarimizi %70 oraninda artirarak
13.000 adet arag¢ satmig olmamiz bu ba-
sarilarimizin en 6nemli kanitidir. Bu nok-
tada perakende satiglarimizin yanisira ali-
c1 ve saticilar acisindan bir¢ok avantaja
sahip olan acik artirma organizasyonla-
rimizin da 6nemi buyiuk.

Acgik artirma organizasyonlarinizdan bah-
seder misiniz?

Yaklasik 10 yillik tecritbemizle gergekles-
tirdigimiz acik artirmalar, basta arag ki-
ralama sektori olmak tizere bircok sek-
torden kuruluslar tarafindan yogun ilgi
gormektedir. Sektoriin 6nemli oyuncula-
riyla stirekli gortismelerimiz ve sektorle
ilgili yonlendirmelerimiz ile bircok kuru-
lus arag parklarini bizim kanalimizla sa-
tisa sunmayi tercih etmekteler. Bu kuru-
luglara perakende satis anlaminda hizmet
verebildigimiz gibi acik artirmalarimizla
da araglarini ¢ok hizli ve giivenilir bir se-
kilde degerlendirebilmekteyiz. Bugiin bir
acik artirmada ortalama 84 saniye siire-

DOD, uzun yillara
dayanan tecrubesi,
uzman ekipleri, yaygin
yvetkili satici ags,
tamamen yenilenen
ve arac fiyati
verebilen gelismis
internet sitesi, ayhk
uvlusal DOD dergisi,
sertifikasyon sureci,
acik artirma
organizasyonliari,
pazariama
kampanyalar: gibi
uvygulamalari ile yillar
oncesinden arac
kiralama sektori gibi
buUyuk sektorierin
taleplerini rahathkia
karsilayabilecek
seviyelere gelmistir.

de 1 arag satiyor durumda olmamiz, uzun
yillardir diizenledigimiz agik artirmalar-
da bugiin geldigimiz noktay1 gostermek-
tedir.

ikinci el arag satisindaki KDV oraninin
% 18’¢ cikigini nasil degerlendiriyorsu-
nuz? Bunun Rent A Car sektoriine etki-
leri nelerdir?

Kiralamadan donen araglarin 2. elde sa-
tilirken %18 KDV’ye tabi olmalari, bag-
langicta sektorde kisa siireli bir gegis do-
nemine yol agsada; bu kisa siirenin ardin-
dan sektorde kurumsal olarak ¢aligan ve
isi her alanda profesyonelce yiiriiten ku-
ruluslarin sadece maliyetlerini yeniden
gozden gecirerek faaliyetlerini eskiden ol-
dugu gibi devam ettirmelerine neden ol-
mustur. Orta vadede ise, sektorde, KDV
alacaklarinin diigmesiyle yillik kiralama
maliyetlerinin az da olsa yiikselebilecegi
beklenebilir. Bu da kiralama sektoriinde-
ki mevcut hizli bitytimeyi bagta biraz fren-
ler gibi gortinse de, sektoriin sahip oldu-
gu biiytik hacim ve pazardaki potansiye-
lin degerlendirilmesiyle tekrar mevcut iv-
mesini kazanacaktir. [




Tium Oto Kiralama Kuruluglari Dernegi TOKKDER, sektorin sesi olmaya
devam ediyor. Subat ayinda ¢esitli basin organlarinda oto kiralama sektoriine
iliskin yer alan haberler olusturulurken TOKKDER’in goruslerine bagvuruldu.
S6z konusu haberler ve TOKKDER Yénetim Kurulu Baskani Ilhan Yilmaz’in

sektore iligkin goriisleri basinda yer aldig: sekliyle bu sayfalarda.

Cumhuriyet

01.02.2008
10 ARACTAN 1’I LEASING

Tiim Oto Kiralama Kuruluslar: Dernegi Bagkani Ilhan
Yilmaz, gegen yil Turkiye’de her “10 aractan 1’inin”
kiralama sektoriine satildigini soyledi. Yilmaz, AA’ya
yaptigi aciklamada, 2007’de yatirim maliyeti olarak
yaklagik 5 milyar dolarlik hacme ulasan arag kirala-
ma sektoriiniin otomotivin gelisiminde ¢cok buytuk

bir paya sahip oldugunu belirtti.

INFOMAG

01.02.2008
SATIN ALMAK MI? KIRALAMAK MI?

Operasyonel filo kiralama pazari her gecen yil hizla
biiytiyor. 2007°de 120-130 bin araliginda olan arag
sayist, Tum Oto Kiralama Kuruluglar1 Dernegi
TOKKDER’in tahmini verilerine gore 2008’de 250
bin adet seviyelerine ulagmasi bekleniyor.

ZAMAN

01.02.2008

y

OTOMOBIL SATISLARI YUZDE 4 GERILEDI

Tum Oto Kiralama Kuruluslari Dernegi (TOKKDER)
Baskani Ilhan Yilmaz, arac kiralama sektériiniin 2007
sonu itibariyla 125 bin araca ve yatirim maliyeti olarak
yaklasik 5 milyar dolarlik hacme ulastigini soyledi.
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Radikal

01.02.2008
10 ARACTAN BIRI OTO KiRACILARDA

Gegen yil satilan 594 bin aracin 55 binini kiralama sektori
aldi. Sektor gegen yil 128 bin araca ve 5 milyar dolarlik yatirim
hacmine ulasti. 2010 hedefi 320 bin kiralik arac filosu.
Sektorde 200 bin kisi ¢alisiyor.

TEK BORSA

03.02.2008
KIRALIK ARAC FIYATLARI ARTABILIR

Arag kiralama sektorii yetkililerine gore KDV konusunda diizen-
leme yapilmazsa kiralik arag fiyatlari, maliyetlerden dolay1 artig
yasayabilir. Sektor bu yil yiizde 33 oraninda buytimeyi 6ngoriiyor.

GAZETE 34

07.02.2008
OTOMOTIV KIRALAMA, BUTUN YAN SANAYII DESTEKLIYOR!..

Bu yil toplam arag satiglari i¢inde kiralama sektoriine satilan araglarin
payin yiizde 12’ye ¢ikmasi bekleniyor. Kiralama otomotiv, finans, sig-
orta, lastik ve akaryakit sektorlerini de tetikliyor.

Gegen yil satilan 594 bin aracin 55 binini kiralama sektori aldi. Sektor
gecen yil 128 bin araca ve 5 milyar dolarlik yatirim hacmine ulasti. 2010
hedefi 320 bin kiralik arag filosu. Sektérde 200 bin kisi ¢calisiyor.

DUNYA

13.02.2008
K-1 ILE K-2 BELGESINDE SURE UZATILDI

Ankara Ticaret Odasi Bagkani Sinan Aygiin, il icinde 3.5 tonu agmayan
tagimacilik yapabilmek i¢in zorunlu olan K-1 ve K-2 yetki belgesini
almak i¢in nakliyecilere 25 Subat 2008’e kadar taninan stirenin 31
Aralik 2008 tarihine kadar uzatilacagini agikladi.




YENI

AUDI A4

STANDARTLARI DEGISTIRECEK
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Audi A4, ayni
zameancia en fazia
bagaj hacmi
sunabilmesiyie de
rakiplerini geride
biralayor. 480
litrelik yukieme
kapasitesine
sahip yeni Audi
A4'Un arka
koltukiari
katiandiginda bu
deger, 962 litreye
ulasiyor.

Iman liks otomobil tireticisi
A Audi’nin 4. nesil A4 modeli,

ilk etapta dordii dizel olmak
lizere toplam alti adet motor segene-
giyle Turkiye’de satiga sunuldu. Ye-
ni Audi A4’iin “gercek bir tasarim-
sal evrim” olarak tanimlanan yeni
gorselligi, aslinda Walter de Silva ile
birlikte yeniden sekillendirilmeye
baslanan ilerici Audi tasarim anlayi-
sinin A4’e yansimasi olarak da nite-
lendirmek miimkiin. Istege bagh
olarak sunulan Xenon plus farlarda
bulunan LED giindiiz farlari, yeni
Audi A#4’e farkh bir yiiz kazandiri-
yor. Bir coupe’yi andiran tavan ¢iz-
gisi ve arka farlar ise yeni Audi
A4’tin dinamik sedan sifatin1 kazan-
masina yardimei oluyor.
Liiks orta sinifta yer alan diger mo-
dellerden farkli olarak daha biiytik
boyutlariyla dikkat ceken yeni Audi
A4, 117 mm artarak 4.703 mm’ye
uzayan boyu, i¢ mekanda ¢ok daha
fazla bir yasam alani sunulmasini
saglayan 2.808 mm’lik comert aks
mesafesi ve oncelikle arka koltuk-
larda omuz mesafesinde iyilestirme-
ler elde edilmesini saglayarak 1.826
mm’ye ulasan genislik degerleriyle
on plana c¢ikiyor. Liiks orta sinif se-
danlar arasinda en uzun boya ve
aks mesafesi unvanina sahip yeni

Audi A4, ayni zamanda en fazla ba-
gaj hacmi sunabilmesiyle de rakiple-
rini geride birakiyor. 480 litrelik

yukleme kapasitesine sahip yeni Au-
di A4’tin arka koltuklar katlandi-
ginda bu deger, 962 litreye ulagiyor.
Tasarim ve hacimsel 6zellikleriyle
farkini ortaya koyan yeni Audi
A4’tin i¢ mekaniyla da Gstinlugu
dikkatleri ¢ekiyor. Surticti tarafina
dogru 8° egimli tasarlanmis yenilik-
¢i orta konsol, klasik el freni kolu
yerine araca entegre edilen A8’den
alinan elektro-mekanik park freni,
standart olarak sunulan otomatik
klima ve navigasyon sistemiyle bir-
likte siparis edilebilen MMI sistemi-
nin 7 inglik ekrani gibi 6zellikler ilk
etapta on plana ¢ikan unsurlar ara-
sinda yer aliyor. Profesyonel bir ral-
li pilotu kadar hizli tepki verme
ozelligi sunan Audi Dinamik Direk-
siyon Sistemi ise yeni Audi A4’tin en
fazla on plana ¢ikacak teknolojik
yenilikleri arasinda yer aliyor. Genel
direksiyon oranlarini yol hizina ve
se¢ilmig Audi Drive Select ayarlari-
na gore degistiren ilave digli gru-
bundan olusan sistem sayesinde, eg
merkezli safta sahip direksiyon taki-
mu1 son derece kompakt ve hafif bir
¢aligma sergiliyor.




P ELCEoT

KLASIKLESMIS BIR FUAR:

RETROMOBILE

@ Retromobile hu vil, simgelesmis bazi arabalari unutmacdan, gazete

kupirieriyle ve moda resimlierivie, zamanlia silinmeye yiiz tutan
anilarin kapagin kaldirarak, kadin ve otomobhil arasindaki gecmise
tanikhik etmemizi saglaci.

irminci yuzyilin en bagindan
l beri mitkemmelligin bastan ¢i-
karicihiginin simgesi olan oto-
mobil, dogal olarak her zaman kadinla
bagdaslastirildi. Biri digerini yiicelte-
rek, giizellige deger verenleri mutlu ki-
lan bir beraberlikleri oldu ¢ogu zaman
kadin ve otomobilin. “Retromobile”
de bu yil, simgelesmis bazi arabalar
unutmadan, gazete kupiirleriyle ve mo-
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da resimleriyle, zamanla silinmeye yiiz
tutan anilarin kapagini kaldirarak, ka-
din ve otomobil arasindaki ge¢cmise ta-
niklik etmemizi sagladi. Paris’te 33. kez
diizenlenen ve klasik araba sevdalilari-
nin bir yil boyunca buyiik bir merak ve
heyecanla bekledikleri Retromobil fua-
r1, 2008 yilinin konsepti olarak, oto-
mobilin icadindan bu yana kadin ve
otomobil arasindaki iligkiyi ele almis.

9 subat 2008 tarihinde, saat 09:30’da
bir defileyle, daha dogrusu tarihin biz-
zat kendisinin gergeklestirdigi ve Eiffel
Kulesi’nin ayaklarindan baslayip Port
de Versailles’daki Paris Expo fuar ala-
ninda son bulan bir gecit toreniyle
start ald1 Retromobile 2008. Otuz tane
klasigin yer aldig1 bu gegit toreninde
kimler yoktu ki: Traction, Corvette,
Triumph, Alpine, Facel Vega, Fiat

850, Celtaquatre, R16, 203 Cabriolet,
Ford A 1931 ve en 6nemlisi Merce-
des’in katilimiyla, diinyanin ilk otomo-
bili olarak kabul edilen bir Tricycle
Benz 1886 6rnegi. Ustelik bu yil fuarin
eksenine yerlesen kadinin otomobille
“yolculugu” da 1888 yilinda ilk kez bu
otomobille gerceklesmisti. Bertha Benz,
kocasi Karl Benz’in 1885 yilinda tasar-
lamig oldugu Patent Motorwagen’i kul-
lanarak 100 kilometrenin tizerinde yol
katetmis ve tarihe gecmisti. 5 Agustos
1888 giinti, kocasinin haberi olmadan
Almanya’nin Mannheim gehrinden
Pforzheim’daki annesine gitmek igin iki
ogluyla birlikte yola ¢ikan Bertha Benz,
bu yolculugu sayesinde otomobillerin
gelisimine 6nemli katkida bulunmustu.
Fuarda ayrica Mercedes’e ismini veren

Emil Jellinek’in kiz1 Mercedes Jellinek
anisina, ilk modern otomobil sayilan
orijinal bir Mercedes “Simplex” de zi-
yaretcilere unutulmaz heyecanl dakika-
lar yagsatmak tizere sergilenmis.

Gergek bir otomobil tutkunu olan tnli
Fransiz koleksiyoncu Jean-Pierre Fouca-
ult da koleksiyonunun 6nemli pargala-
rini ilk kez Retromobile 2008°de sergi-
lemeye razi olmus bu yil. “Bu dehset ve-
rici otomobil tutkusu ¢ok geng yasimda
bana babamdan gecti” diyen Fouca-
ult’un paha bi¢ilmez koleksiyonundan
Traction, 2 CV, Dyna Panhard, Renault
Floride ve bazi baska klasik otomobiller
ellili yillarin havasi verilen bir benzin is-
tasyonu ve yol dekoru ile ziyaretgileri
tarihin i¢ine ¢eken bir atmosferde sergi-
lenmis.

Citroen’in 2 CV modelinin de 60. yili
kutlandi bu yil Retromobile 2008’de.
Aslinda daha 1936 yilinda, Citroen’in o
donemdeki igletme yoneticisi Pierre
Boulanger’nin aklinda filizlenmis, her-
kesin biitgesine uygun, dort kisiyi ve ba-
gajlarini tagiyabilecek ve saatte 50 km
hiz yapacak kiigiik bir araba fikri. Bir
yil sonra da ilk prototip TPV (trés petite
voiture — ¢ok kii¢tik araba) 500 kg agir-
Iig1 ve 2 beygir (deux chevaux — dosovo)
giiciindeki motoruyla gin 1s18ina ¢ik-
mig. Ancak caligmalarin gercek anlamda
sonug vermesi 2. diinya savasi nedeniyle
kirkli yillarin sonlarina kalmis. En so-
nunda 1948 yilinda Paris’te 2 CV yani
genel olarak bilinen ismiyle “dogovo”
resmi olarak kamuoyuna tanitilmig. D6-
sovo’nun 60. yilin1 kutlamak icin de



Citroen’'in 2 ¢V
modelinin de 60. yili
kutiandi bu vil
Retromobile 2008 de.
Aslinda daha 1936
vilinda, Citroen’in o
donemdeki isiletme
yoneticisi Pierre
Boulanger'nin aklinda
filizienmis 2 CV fikri.

renl - carfY ™1

Citroen Retromobile 2008°de ti¢ farkh
tarihi 2 CV modelini sergilemis. Birinci-
si 1939 yilinda iiretilmis ve 2 CV’nin
orijini olan bir TPV, diger ikisi de 1950
ve 1988 model iki 2 CV.

Her y1l oldugu gibi bu yil da Bon-
hams’in diizenledigi miizayedenin yildi-
z1 1928 model bir Mercedes “S” oldu.
S6z konusu otomobil 2 milyon 300 bin
Euro’nun tizerinde bir fiyatla alic1 bu-
lurken Bonhams France SAS’in miizaye-
desindeki toplam satig rakami 9 milyon
800 bin Euro’ya yaklasti. 1905 Panhard
Levassor Q, 1921 Farman A6B Supers-
port, 1937 Jaguar SS100, 1962 Aston

DB4GT ve 1989 Sauber Mercedes C gi-
bi klasik otomobillerin de yer aldig:
miizayedenin en ilgi ¢ekici pargalarin-
dan biri de ressam Georges Mathie-
wniin 50 yil sahip olduktan sonra satisa
cikardigi ve 887.500 Euro’ya alici bu-
lan 1936 Mercedes-Benz 500K Cabrio-
let oldu.

Retromobile bu yil kapilarini ilk kez
“is” araclara da a¢gmis. Bu cercevede
tarihin tozlu yollarindan son bir gayret-
le tekerleklerini dondiiriip gelmis gibi
goriinen, buyiiklu kiiciikli ticari arag-
lar, kamyonlar, traktorler, toplu tagima
araglari, hastane araclari, tarim araglar

hatta askeri araglar bu tarihsel gegit to-
renindeki yerlerini almiglar. 20. yuzyil
boyunca insanlar ve isleriyle ilgili geli-
sim stireci hakkinda ziyaretcileri aydin-
latan bu araglarin hepsi birer anit ol-
mus artik. Tekerlekli toplu tagima arag-
larinin yani sira, tagimacilik tarihinin en
curetkar projesi olan, ancak ne yazik ki
neredeyse proje asamasinda kalan Ae-
rotrain (hava treni) hakkindaki belgele-
ri, filmleri, fotograflar ve tabii ki pro-
totipini de Retromobile’de gormek
miimkiin oldu. 1957 yilinda Jean Ber-
tin’in hayal ettigi, 1969 yilinda Paris ile
Orleans arasindaki 18 kilometrelik bir

hat tzerinde 80 yolcu tagiyarak denedi-

gi ve basarili oldugu bir projedir bu.
Hava yastiklari kullanilarak, beton ray
uzerinde saatte 422 km hiza ulagan ve
bir ugak pervanesi ile itilmek suretiyle
hareket eden hafif, ekonomik ve hizli
bir aracti s6z konusu olan. Fakat proje-
ye maddi destek olan dénemin cumhur-
baskani Pompidou 1974 yilinda yerini
Giscard d’Estaign’e birakinca ve yeni
baskan da projeyi desteklemeyince Ber-
tin’in hayalleri de suya diigmiis oldu.
1992 yilindaki bir yanginda ilk ve son
Aerotrain yaninca da bu maceradan ge-
riye sadece Paris’ten Orleans’a dogru

uzanan 8 metre yiikseklige sahip beton
ray ile Retromobile’de sergilenenler kal-
mis oldu.

Bisikletin motosiklete dogru evrim ge-
¢irdigi siirecin de 40 ayr1 modelle sergi-
lendigi Retromobile’de Citroen ve Mer-
cedes’ten bagka Peugeot, Honda, BMW
ve Fiat da yiiz y1l boyunca otomobil ve
motosiklet tutkunlarinin kalplerini fet-
hetmis, birbirinden ¢ekici, birbirinden
kigkirtict modelleriyle govde gosterisin-
de bulundular. 320 koleksiyoncunun
katilimcr olarak yer aldigi fuar
100.000 civarinda klasik otomobil me-
raklis1 ziyaret etti.



Truva'y:r sahnelemeye hazirlanan
Anadolu Atesi Genel Sanat
Yonetmeni Mustafa Erdogan,
"Truva'nin Anadolu halkina ait bir
efsane oldugunu anlatmak,
buradan, tizerine bastigimiz
topraklardan hareketle burali bir
hikayeyi icerigine en yakin sekilde
yorumlayip tim dinyaya anlatmak
istiyoruz" dedi. "Troya" adiyla
gerceklegtirilecek gosterinin sahne
¢aligmasini yapmak uzere
Canakkale'deki Truva Antik
Kenti'ne giden Erdogan,
Homeros'un Ilyada destaninda yer
alan siirdeki hikayeden esinlenerek
7 yil 6nce yazdigi, 2 bolimden
olugsan 90 dakikalik "Troya" gos-
terisi icin 3 yildir prova yapildigini
soyledi. Erdogan, "llk bolim
kapali salon gosterisi, ikincisi ise
gercek atlarin kullanilacagi Truva
gosterisi olacak. Ancak bu simdilik
diisiince asamasinda" dedi. Gosteri
Mart ayinda 6nce Istanbul'da,
daha sonra diger illerde ve 1 y1l
sonra tum diinyada sahnelenecek.
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LOUVRE ISTANBUL'A
TASINIYOR

Louvre Miizesi Islam Sanatlar1 Béliimii’nden secilmis
yaklagik 220 eser Turk Telekom’un katkilariyla sergilenmek
tizere Istanbul’a geliyor. Louvre Miizesi’nin en énemli
koleksiyonlarindan olan, Islam Sanatlar: Béliimii’nde
toplanmig ve korunmug olan hazineler arasinda
Osmanlilara, Iran’da 16. yiizyil baslarinda kurulmus olan
Safavi Devleti’ne ve yine ayn1 donemde Hindistan’da hitkiim
siirmiis Baburi Hanedanr’na ait cesitli sanat eserlerinden
olusan sergi, Louvre Miizesi’nin isbirliginde ve Les Arts
Décoratifs’in katkilariyla diizenleniyor. Genis Iran
cografyasina egemen olmus Timurilerin kiltir mirasin
paylastiklari Osmanli Imparatorlugu ile iran’daki Safavi ve
Hindistan’daki Baburi
Imparatorluklar:
arasindaki tarihi
iligkilerin kilttrel
yansimalarinin
gosterilecegi, sanatsal
acidan ortak ve farkh
yonlerin vurgulanacag:
sergi, 19 Subat - 1
Haziran 2008 tarihleri
arasinda ziyarete agik
olacak.

OSCAR
ODULLERI
SAHIPLERINI
BULDU

Senaristlerin grevi nedeniyle erte-
lenmenin esigine gelen Oscar odiil-
leri bu yil 80'inci kez dagitildi. Los
Angeles'da diizenlenen geceye '"No
Country For Old Men"' filmi
damgasini vurdu ve dort 6diiliin
birden sahibi oldu. "En iyi film" ve
"en iyi yonetmen" odiltini
kazanan filmin oyuncusu Javier
Bardem ise "en iyi yardimci erkek
oyuncu" odulint kazandi. Filmi
yoneten Joel ve Ethan Coen
kardesler ayrica "en iyi uyarlama
senaryo" oduliiniin de sahibi oldu.
80'inci Oscar toreninde "en iyi
erkek oyuncu" odulini "There
Will Be Blood"daki roliiyle Daniel
Day Lewis kazandi. "En iyi kadin
oyuncu" odilu ise "La Vie En

Rose" filmindeki rolii ile Fransiz
Marion Cotillard'in oldu. "En iyi

senaryo" odulint "Juno"
kazanirken "en iyi animasyon"

"non

filmi "Ratatouille" "en iyi yabanc
film" ise Avusturya filmi olan "The
Counterfeiters" oldu. Odiillerde,
1964 yilindan beri ilk defa en iyi

kadin, erkek, yardimci kadin ve

yardimci erkek dallarinin tiimiinde
Amerikali olmayan oyuncular
Oscar’lara ulasirken, Marion
Cotillard 1960 yilindaki Simone
Signoret'den sonra en iyi kadin
oyuncu oduluni kazanan ilk
Fransiz aktris oldu.

YUZYILIN ALBUMU: ‘THRILLER 25’

=¥ Yeni parcalarinin yer alacagi albimt icin bir siire daha
beklenilecek olan Michael Jackson, rekorlar kiran
®  'Thriller' albiimuniin 25. y1il 6zel baskisini hazirladi.

| Jackson, Black Eyed Peas grubundan will.i.am ile birlik-
te albumiin produksiyonunda ortaklasa gorev aldi. Al-
btumde yer alan isimlerden biri olan Akon, Jackson hak-
| kinda sunlari séyledi. “O inanilmaz birisi. O bir miizik
- dahisi. Onunla ayni stiidyoda olmak bile her seye de-
-~ ger.” "Thriller 25" icinde yedi tane bonus parga, beg tane

i yeni remix ve eski kayitlardan olusturulan daha 6nce hig
|| yayimlanmamuis 'For All Time' adli bir par¢a var. Yeni
'| remix versiyonlarda, aralarinda Fergie, will.i.am ve Kan-
~ ye West'in de oldugu popiiler yildizlar yer aldi. Albiim
bir DVD ve bir kitapciktan olusuyor. Kitapgikta, Jack-
son'dan mesajlar yer aliyor ve DVD icerisinde ise Mic-
hael Jackson'un tinlii dans figiirlerini sergiledigi 'Thril-
ler', 'Beat It' ve 'Billie Jean' gibi videolar da bulunuyor.




BIR BILGISAYARA
ALTI MONITOR

Diinya flat panelli ekran pazarindaki
baslica markalardan biri olan LG Elec-
tronics, USB kablosu kullanarak bilgi-
sayara baglanabilen yeni bir genis ek-
ran LCD monitoriinii piyasaya sunaca-
gini agikladi. FLATRON L206WU,
bilgisayari acip ikinci bir ekran kart:
takmaya gerek kalmadan ikinci bir ek-
ran eklemek hatta daha da ileri gidip
alt1 adede kadar ilave ekran baglayabil-
meye olanak taniyor. Basit bir USB
kablosu kullanilarak baglanabilen bu
yeni model monitor, birden fazla moni-
torh her bir bilgisayar kullanicisinin
erisim alani igerisine yerlestiriyor. Iki
ekranin yeterli olmadigi durumlarda
ise, kullanicilar ayn1 anda toplam alt1
adede kadar monitor baglayabiliyor.
Cok yonlu yetenege sahip bu monitor,
USB’ye ek olarak igerdigi DVI-D ve D-
Sub baglant: secenekleri sayesinde ¢ok
cesitli bilgisayarlarla ve DVD player gi-
bi bagka cihazlarla da kullanilabiliyor.
LG’nin yeni LCD monitori, yuksek
parlaklik seviyesi ve
renk ayrimi sunan
| e DFC 5000:1°lik ye-
s nilik¢i bir kontrast
= oranina sahip. 2
@ ms yanit siiresiyle
FLATRON
L206WU, grafik
acidan en yogun

icerigin dahi hicbir

golge olmadan

canli ve net goste-
rilmesini saghyor.
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AMATOR FOTOGRAFCILARIN
VAZGECILMEZI

Amator fotografcilarin ihtiyaclar
dogrultusunda tasarlanan Epson
Perfection V500 Photo tarayici,
ilk kez beyaz 1g1k kaynagi olarak
LED kullanan Charged-Coupled
Device (CCD) tarayici olma 6zelli-
gine sahip. Energy Star uyumlu olusu sayesinde az gii¢ tiikketimiy-
le hizli tarama yapabiliyor ve bir saniye i¢inde 1sinarak kullanima
hazir hale geliyor. Orta formatlh negatif ve pozitif film icin seffaf
birim 6zelligi olan V500 35mm film seridinden 12 film, 35mm
slayttan 4 cerceve ya da 6x12 cm orta format filmden 1 adet aym
anda tarayabiliyor. Yazicinin 6n tarafinda bulunan 4 adet kolay
erisim dugmesi, PDF, e-posta tarama ve kopyalama iglemlerinin
kolayca gergeklestirilmesini saglarken, V500 ile bilgisayar destegi
olmaksizin kolayca taranan goruntiiler 6zel bir PDF dosyasinda
otomatik olarak saklanabiliyor ve bir tugla kopyalanarak diinya-
nin her yerine gonderilebiliyor.

MOTOROLA iLE TEK TUSA
DOKUNMAK YETERLI

Motorola, ROKR ailesinin yeni iiyesi E8'i
kullanicilarin begenisine sundu. ModeShift

. teknolojisi ile sadece tek tusa dokunarak,
telefonunuzun mizik ¢alara veya fotograf
makinesi/video kameraya dontigsmesini sag-

layabiliyorsunuz. Ornegin miizik galar acil-

diginda sadece muizik meniistinii gosteren
tug takimi otomatik olarak ekrana geliyor. Titresimli dokunmatik tus
teknolojisi ile tuglara basildiginda kullanicilar etkili bir geri bildirim
alabiliyor. Microsoft Windows Media Player 11 destegi ve FM radyo
sunan cihazin, bluetooth A2DP profili sayesinde muzigi kablosuz ku-
lakliklarla dinleyebilirsiniz. 2 GB’lik dahili hafizasi sayesinde 1.500
muzik pargasi kaydedilebiliyor. MicroSD kartla hafizay1 4 GB'a kadar

artirmak miimkiin.

A

SINEMAYI
YANINIZDA TASIYIN

Yuksek cozunurlikli 10,2" LCD ekran ve
180 derece donebilen esnek gortinumli
ekraniyla Philips PET1030/00 Portable
DVD oynaticida film seyretmenin keyfine
varmak artik gercekten mumkiin.
Ayrica hafiza kart1 yuvasi ve USB2.0
konnektoriiyle en sevilen video

araclarinda saklayabilmenize

olanak saglayan MPEG4 tabanli
bir gorunti sikistirma teknolo-
jisidir. DivX® CD'leri segi-

minize gore DVD oynatici,

DVD kaydedici ya da ev

sinema sisteminde
oynatilabilir. Picture CD
ile JPEG fotograf

deneyimlerinizi de sevdiklerinizle

paylasabileceksiniz. DivX® destegiyle, DivX®'le sifre-
lenmig gorintiileri oturma odanizin rahathg icinde
izleyebilirsiniz. DivX® medya formati, filmler, film
fragmanlar1 ve muzik videolar: gibi biiyiik dosyalari
CD-R/RW, hafiza kart1 ve DVD-video gibi medya

dosyalarini
paylasabilirsiniz. Philips PET1030/00 birden ¢ok for-
matli calma/oynatma yetenegi, salonunuzun rahathig
icinde resimlere bakmaniza ve cogu disk formatin ¢ala-
bilmenize/oynatabilmenize olanak vererek maksimum
disk uyumlulugu ve izleme keyfi saglamakta.

YANLISLIKLA
SILINEN BILGILERE
ULASMAK MUMKUN

Apple’in Mac kullanicilarina sundugu yeni isletim sistemi Mac OS X
Leopard, bir araya getirdigi yenilik¢i uygulamalarin yani sira

kullanicilar igin yasamsal onem tasiyan ayricalikli bir 6zelligi de
barindiriyor. Leopard’in Zaman Makinesi (Time Machine) adi verilen
bu 6zelligi sayesinde kullanim sirasinda yanliglikla silinen bilgiler
kolayca geri yiiklenebiliyor. Mac kullanicilarinin bu yeni 6zellikten fay- =
dalanabilmesi igin yeni satin alinan iMac, MacBook ve MacBook

Pro’lar ile birlikte 160 GB’lik LaCie hard disk hediye ediliyor. Zaman

Makinesi, Mac’e bir harici disk baglandiginda otomatik olarak her

turlt dosyay: yedekleyerek bilgilere istenilen tarihteki hali ile

ulasabilmeyi sagliyor. Ornegin adres defterinden yanlislikla silinen bir kisinin bilgi-

lerine Zaman Makinesi sayesinde adresin silindigi tarihten onceye giderek ulagmak

miimkiin oluyor.




%o ToURISH 2 M TOURISM

Ansera Is Merkezi Portakal Gigegi Sk.

No: 17/127-128-129 06540 Gankaya/Ankara
Tel: (0312) 442 70 70 Faks: (0312) 442 70 72
www.2m.com.tre2m@2m.com.tr
turan@2m.com.tre sturan@2m.com.tr
istanbul

Tel: (0212) 259 33 64 Faks: (0212) 259 29 18

AS AKS ARAG KIRALAMA
Yeni Ziraat Mah. 15.Sok. 23/A Altindag/Ankara
Tel: (0312) 341 46 72/73 Faks: (0312) 341 25 11
www.aksrent.com.tr e ofisistanbul@aksrent.com
shilmikoker@hotmail.com

AKSAM OTOMOTIV iG VE DIS TiC. AS.
Ayazaga Mah. Atatiirk Org. San. Sit. 2. Kisim 9 Sok.
No: 213 Ata Plaza K: 3 Maslak/Istanbul

Tel: (0212) 285 41 67 Faks: (0212) 286 52 34
www.aksamoto.com ¢ osman@aksamoto.com
info@aksamoto.com

ALTTEET ALMIRA HOLIDAY AUTOS
Atatiirk Cad. No: 250/A Alsancak/Izmir

Tel: (0232) 464 30 88 Faks: (0232) 464 65 12
www.almiragroups.com e almira@almiragroups.com
alperakbay@almiragroups.com

Istanbul

Tel: (0212) 662 33 90 Faks: (0212) 662 04 31
Ankara

Tel/Fax: (0312) 287 12 61

Antalya

Tel: (0242) 316 57 20 Faks: (0242) 316 57 21
Bodrum / Mugla

Tel: (0252) 316 93 76 Faks: (0252) 316 80 48
Dalaman / Mugla

Tel: (0252) 692 13 66 Faks: (0252) 692 13 69
Marmaris / Mugla

Tel: (0252) 413 39 99 Faks: (0252) 413 45 48

alloe - ALTOTUR

Fatih Mah. Istasyon Cad. No.48/C Kocasinan/Kayseri
Tel: (0352) 222 68 29 Faks: (0352) 222 67 84
www.altotur.com info@altotur.com e memduh@altotur.com
Kayseri

Tel: (0352) 222 68 29 Faks: (0352) 222 67 84
Kayseri Havalimani

Tel/Faks: (0352) 338 95 55

istanbul Sabiha Gokgen Havalimani

Tel: (0216) 588 01 40 Faks: (0216) 588 01 42

24 Saat Acil (0212) 465 59 99

R

== AMBASSADOR'S TOURISM

Mesrutiyet Cad. Kogak Plaza No: 22 TaksimyIstanbul

Tel: (0212) 293 01 33 Faks: (0212) 293 01 34
www.ambassadorstravel.com
info@ambassadorstravel.comlimo1@ambassadorstravel.com

AMIRAL FILO YONETIMI

Konya Yolu Fen Lisesi Kavsadi No: 208 Balgat/Ankara
Tel: (0312) 284 52 52 Faks: (0312) 284 02 02
www.amiralfilo.com.tre suzan.uzgoren@neziroglu.com.tr

ASF FILO KIRALAMA

E-5 Yan Yol Pamukkale Sok. Fidan Plaza No: 2
Soganlik-Kartal/Istanbul

Tel: (0216) 427 04 27 Faks: (0216) 427 15 45

[EhlETi 60>61

www.asfotomotiv.com.tre asf@asfotomotiv.com.tr

telci@europcar.com.tr

ASARMAK OTOMOTIV

SAN. VE TIC. LTD. $TI.

Yedpa Is Merkezi D. Cad. No: 60 Kayisdagy/Istanbul
Tel: (0216) 471 05 45 Faks: (0216) 471 05 34
gsaracoglu@e-performence.comeinfo@a-performence.com

& ATAKO DESTEK

Riizgarlibahge Mah. Acarlar Is Merkezi F Blok K: 4
Kavacik/Beykoz/Istanbul

Tel: (0216) 425 42 10 Faks: (0216) 425 42 32-33
www.atakodestek.com ¢ info@atakodestek.com

’. AUTO RENT

E-80 Karayolu Onerler Mevkii 5.Km Gorlu/Tekirdag
Tel: (0282) 685 44 22 Faks: (0282) 685 42 40
www.autorent.com.tr e ibalki@renault-mais.com.tr

Ul

'If AUTO Z RENT A CAR
Yakut Bloklar 7/16 34758 Atasehir/Istanbul
Tel/Fax: (0216) 455 52 24
www.autozrentacar.com * autoz@autozrentacar.com
zyemez@yahoo.com

WY AuTOLINK FILO YONETIMI
Goztepe Mah. Inonii Cad. 1119

Mahmutbey/ Bagcilar/Istanbul

Tel: (0212) 445 05 20 Faks: (0212) 454 40 54
www.autolink.com.tre nurkan.yurdakul@cetas.com.tr
nurkan.yurdakul@autolink.com.tr

A st AVIS RENT A CAR

Aydinevler Mah. Dumlupinar Cad. No:24/1

34854 Kiigiikyal/Istanbul

Tel: (0216) 587 99 00 Faks: (0216) 489 19 40
WWW.avis.com.tre avis@avis.com.trinane@avis.com.ir
Adana Havalimani

g Hatlar Tel/Faks: (0322) 435 04 76

Dis Hatlar Tel: (0322) 435 59 75 Faks: (0322) 435 04 76
Adana

Tel: (0322) 453 30 45/459 75 58 Faks: (0322) 453 48 24
Alanya / Antalya

Tel: (0242) 513 35 13 Faks: (0242) 511 94 96
Ayvalik / Balikesir

Tel: (0266) 312 24 56 Faks: (0266) 312 37 34
Kavaklidere / Ankara

Tel: (0312) 467 23 13 Faks: (0312) 467 57 03

Ankara Esenboga Havalimani

I¢ Hatlar Tel: (0312) 398 03 15 Faks: (0312) 398 09 01
Antalya

Tel: (0242) 248 17 72/73 Faks: (0242) 248 17 19
Antalya Havalimani

Tel: (0242) 330 30 73/330 30 30 pbx 2364

Faks: (0242) 330 34 30

Belek / Antalya

Tel: (0242) 715 15 00 ext 785 Faks: (0242) 316 64 03
Bodrum / Mugla

Tel: (0252) 316 18 11 Faks: (0252) 316 58 80

Bodrum Havalimani

I¢ Hatlar Tel: (0252) 523 02 01 Faks: (0252) 523 02 02
Dis Hatlar Tel: (0252) 523 02 03 Faks: (0252) 523 02 04

i Turgutreis - Bodrum / Mugla
: Tel: (0252) 382 38 51 Faks: (0252) 382 66 78

Bursa

i Tel: (0224) 256 51 33 Faks: (0224) 236 69 18

Gesme / Izmir

Tel: (0232) 712 96 67 Faks: (0232) 712 67 06

Gesme Sheraton / lzmir

Tel/Faks: (0232) 723 26 86

Gorum

Tel: (0364) 235 02 87 Faks: (0364) 235 02 96
Dalaman / Mugla

Tel: (0252) 792 51 18/19 Faks: (0252) 792 51 18
Denizli

Tel: (0258) 263 23 75/263 44 44 Faks: (0258) 241 90 23
Diyarbakir

Tel: (0412) 229 02 75 Faks: (0412) 229 02 76
Diyarbakir Havalimam

Tel: (0412) 236 13 24 Faks: (0412) 229 02 76
Erzurum

Tel: (0442) 233 80 88 Faks: (0442) 233 81 83
Fethiye / Mugla

Tel: (0252) 612 37 19/612 13 85 Faks: (0252) 612 32 52
Gaziantep

Tel: (0342) 336 11 94/339 50 99 Faks: (0342) 336 30 58
izmit / Kocaeli

Tel: (0262) 325 25 55/322 56 06 Faks: (0262) 323 57 78
Taksim / Istanbul

Tel: (0212) 297 96 10/11/12 Faks: (0212) 297 96 13
Selamigesme-Kadikdy/istanbul

Tel: (0216) 355 36 65/350 48 78 Faks: (0216) 369 94 21
Istanbul Atatiirk Havalimani

I¢ Hatlar Tel: (0212) 465 34 54 Faks: (0212) 465 34 58
Dis Hatlar Tel: (0212) 465 34 55/56 Faks: (0212) 465 34 57
Alsancak / izmir

Tel: (0232) 441 44 17/18/19 Faks: (0232) 441 44 20
Bornova / izmir

Tel/Faks: (0232) 342 20 20

izmir Adnan Menderes Havalimani

I Hatlar Tel: (0232) 274 17 90 Faks: (0232) 274 17 91
Dis Hatlar Tel: (0232) 274 21 72/74

Faks: (0232) 274 21 72

Kayseri

Tel: (0352) 222 61 96/97 Faks: (0352) 222 49 65
Kayseri Havalimani

Tel: (0352) 338 05 94

Konya

Tel: (0332) 237 37 50 Faks: (0332) 237 37 51
Kusadasi / Aydin

Tel: (0256) 614 06 00/614 14 75 Faks: (0256) 612 76 01
Marmaris / Mugla

Tel: (0252) 412 26 38/412 53 23 Faks: (0252) 416 46 07
Mersin

Tel: (0324) 237 74 68 Faks: (0324) 238 22 69
Samsun

Tel: (0362) 231 67 50/51 Faks: (0362) 231 67 52
Side / Antalya

Tel: (0242) 753 13 48 Faks: (0242) 753 28 13
Sanlurfa

Tel: (0414) 315 00 40 Faks: (0414) 313 72 94
Tekirdag

Tel: (0282) 261 68 31/293 28 60 Faks: (0282) 293 28 57
Trabzon

Tel: (0462) 322 37 40 Faks: (0462) 326 35 20
Trabzon Havaliman

Tel: (0462) 325 55 82 Faks: (0462) 326 35 20
Urgiip / Nevsehir

Tel: (0384) 341 21 77 Faks: (0384) 341 87 50

Van

Tel: (0432) 214 63 75 Faks: (0432) 214 72 62

Van Havalimani

i Tel: (0432) 217 88 78 Faks: (0432) 214 63 75

BAGDATLILAR OTO. SAN.
VE TIC. LTD. $TI.
Gobangesme Sanayi Cad. No: 34 Yenibosna/Istanbul
Tel: (0212) 652 57 40 Faks: (0212) 551 24 94
www.bagdatlilar.com ¢ info@bagdatlilar.com

F .\ BALET TURIiZM

41 Ada Ata 4-4 Garsi Kat:1 No: 14 Atasehir/Istanbul
Tel: (0216) 455 49 41 Faks: (0216) 455 93 18
www.balettur.com e balet@balettur.com

H-I: 5 BCS TURIZM ITH. IHR. VE TIC.
LTD. STi.
Tunus Cad. No: 77/2 Kavaklidere/Ankara

Tel: (0312) 468 58 88 Faks: (0312) 468 54 44
www.bcsturizm.com.treinfo@bcsturizm.com.tr
serdar.demir@bcsturizm.com.tr

SIENEF BEVAZFiLO

Birlik Mah. 8.Cad. No: 1 Gankaya/Ankara
Tel: (0312) 454 00 54 Faks: (0312) 454 00 55
www.beyazfilo.com e bilal.yurddas@beyazfilo.com

BiKA FILO KIRALAMA

E-5 Karayolu iizeri Siba Kent Onii Mimar Sinan Mevkii
B.Gekmece / Istanbul

Tel: (0212) 863 30 60 Faks: (0212) 863 30 80
www.bika.com.trefaruk.kilicaslan@renault-mais.com.tr

m BIRMOT

Aydinevler Mah. Dumlupinar Cad. No: 24/1
Kiig iikyaly/Istanbul

Tel: (0216) 587 98 11 Faks: (0216) 489 19 40
www.birmot.com.tre cenkc@birmot.com.tr

BORUSAN ITHALAT VE DAGITIM A.S.
Firuzkdy Yolu No: 21 Avcilar/Istanbul

Tel: (0212) 412 00 00 Faks: (0212) 412 01 69

Direkt: (0212) 412 01 68
www.bmw.com.treyigit.onural@borusanotomotiv.com
kiralama@borusanotomotiv.com

s BUDGET CAR RENTAL

Aydinevler Mah. Dumlupinar Cad.

No: 24/1 34854 Kiigiikyaly/Istanbul

Tel: (0216) 587 98 00-587 99 90 Faks: (0216) 489 53 69
www.trbudget.com e omera@trbudget.com
inane@trbudget.com

Ankara

Tel: (0312) 466 03 36/37 Faks: (0312) 466 03 38
Ankara Esenboga Havalimani

Tel: (0312) 398 20 34 Faks: (0312) 398 20 35
Dalaman Havalimani

Tel: (0252) 792 51 50/51/792 50 39

Faks: (0252) 792 50 38

Bodrum Havalimani

Tel: (0252) 523 02 71 Faks: (0252) 523 02 72
Antalya

Tel: (0242) 312 74 47/312 41 91 Faks: (0242) 312 00 45
Antalya Havalimani

Tel: (0242) 330 34 67 Faks: (0242) 330 34 66
Taksim / Istanbul

Tel: (0212) 297 43 93/94/297 43 96 Faks: (0212) 297 43 91
Suadiye / Istanbul

Tel: (0216) 380 56 55 Faks: (0216) 380 51 19
Istanbul Atatiirk Havalimani

Ig Hatlar Tel: (0212) 444 47 22 Faks: (0212) 489 53 69

izmir Adnan Menderes Havalimani
Tel: (0232) 274 11 11 Faks: (0232) 274 27 27

BUSINESS CAR RENTAL

Tarabya Cad. No: 21 Sanyer/ Istanbul

Tel: (0212) 223 58 58 Faks: (0212) 299 02 62
www.bcr.com.trebcr@ber.com.tr

.
g,

il CENTRAL CAR RENTAL
Giz 2000 Plaza No:7/9 Maslak/Istanbul
Tel: (0212) 290 67 10 Faks: (0212) 290 67 17
www.centralcarrental.com ¢info@centralcarrental.com

CEYLIN CAR RENTAL

Anadolu Cad. No: 32 /13 Ginarli / lzmir

Tel: (0232) 435 22 66 Faks: (0232) 435 44 52
www.ceylin.com.tre ceylin@ceylin.com.tr

Wil™IAMA GELIK MOTORA.S.

Esentepe Mah.Kartal Yanyol iizeri K&y Hizmetleri Anadolu
Lisesi Karsisi Kartal/Istanbul

Tel: (0216) 586 30 30 Faks: (0216) 387 25 49
www.celikmotorkiralama.com «info@celikmotor.com

GETUR — GELEBI TURIZM TIC. A.S.
Basin Ekspres Yolu Evkur Plaza No:29 K: 5
34303 Halkali / Istanbul

Tel: (0212) 473 55 00 Faks: (0212) 495 30 33
www.celebi.com.treinfo@cetur.com.tr

DAIMLER CHRYSLER FLEET SERVICES A.$.
Tem Otoyolu Hadimkéy Gikisi Mercedes Cad. 34500
Bahgesehir /Istanbul

Tel: (0212) 866 65 65 Faks: (0212) 858 09 67
www.daimler.com*osman.aksoy@daimler.com

DECAR DEcar RENT A CAR

Yildiz Posta Cad. No: 52 34340 Esentepe / Istanbul
Tel: (0212) 337 39 49 Faks: (0212) 288 90 10
www.decar.com.treinfo@decar.com.tr

istanbul

Tel: (0212) 274 73 23 Faks: (0212) 288 35 25
Istanbul Atatiirk Havalimani

Ig Hatlar Tel: (0212) 465 45 24/25 Faks: (0212) 465 45 26
Dis Hatlar Tel: (0212) 465 00 45 Faks: (0212) 465 08 70
Istanbul Sabiha Gékcen Havalimani

Tel: (0216) 588 05 40/41 Faks: (0216) 588 05 42
Ankara

Tel: (0312) 426 97 37/38/39 Faks: (0312) 426 97 60
Ankara Esenboga Havalimam

Tel: (0312) 398 21 88 Faks: (0312) 398 21 89
Kapadokya / Nevsehir

Tel: (0384) 341 67 60 Faks: (0384) 341 67 61
Adana

Tel: (0322) 459 04 98/99 Faks: (0322) 459 04 88
Antalya

Tel: (0242) 316 61 48 Faks: (0242) 316 59 94
Antalya Havalimani

Tel: (0242) 330 37 30 Faks: (0242) 330 37 33

izmir

Tel: (0232) 446 07 07/08 Faks: (0232) 446 07 09
Izmir Adnan Menderes Havalimani

Tel: (0232) 274 17 79 Faks: (0232) 274 18 01
Marmaris / Mugla

¢ Tel: (0252) 413 46 69 Faks: (0252) 413 46 70

Dalaman / Mugla

Tel: (0252) 692 60 58 Faks: (0252) 692 60 59
Bodrum / Mugla

Tel: (0252) 313 21 51 Faks: (0252) 313 15 05
Kayseri

Tel: (0352) 337 14 14 Faks: (0352) 337 73 33
Kayseri Havalimani

Tel: (0352) 337 14 14 Faks: (0352) 337 73 33
Trabzon

Tel: (0462) 321 83 84 Faks: (0462) 321 48 81
Diyarbakir

Tel: (0412) 228 86 94 Faks: (0412) 228 86 95
Diyarbakir Havalimani

Tel: (0412) 234 42 95/234 42 96

Faks: (0412) 234 42 97

Erzurum Havaliman

Tel: (0442) 327 43 93/327 12 87

Faks: (0442) 327 12 88

Konya

Tel: (0332) 247 23 43/247 64 54

Faks: (0332) 247 62 66

Samsun Havalimani

Tel: (0362) 844 81 27 Faks: (0362) 844 81 28
Sanhurfa

Tel: (0414) 315 61 12 Faks: (0414) 315 61 13
Sanlurfa Havaliman

Tel: (0414) 378 10 10 Faks: (0414) 378 10 11
Malatya

Tel: (0422) 324 52 58/324 86 46 Faks: (0422) 324 5103
Bursa

Tel: (0224) 246 31 00/246 06 66 Faks: (0224) 245 07 77
Denizli

Tel: (0258) 263 16 39 Faks: (0258) 263 16 49
Gaziantep

Tel: (0342) 339 09 27 Faks: (0342) 339 09 77

DIKMENLER MOT. AR. TUR. GIDA. SAN. TiC.
LTD. $TI.

Devlet Karayolu Uzeri No:86 Nazilli / Aydin

Tel: (0256) 316 12 12 Faks: (0256) 316 12 17
www.ford.com.tre mdikmen@ford.com.tr

DINAMIK RENT A CAR

Atatiirk Bulvari No:70 Ata Apartman Kusadasi / Aydin
Tel: (0256) 612 11 51 Faks: (0256) 612 26 47
www.dinamikcar.com e dinamik@dinamikcar.com
melih@dinamikcar.com

e/Ne=/_ DRD DERINDERE
= FILO KIRALAMA

Sahilyolu Abay Cad. No: 184 34760 Zeytinburnu/Istanbul
Tel: (0212) 414 14 14 Faks: (0212) 414 14 00
www.drd.com.treiletisim@adrd.com.tr
aytekin@drd.com.treilkay.ersoy@drd.com.tr
Kartal / istanbul
Tel: (0216) 586 85 86 Faks: (0216) 586 88 88
Samsun
Tel: (0362) 266 94 00 Faks: (0362) 266 87 81

ECAR TURIZM - BUTGE RENT A CAR
Bahriye Cad. Akarca Sok. No: 7 Kasimpasa/Istanbul
Tel: (0212) 235 32 32 Faks: (0212) 235 32 32
celala@budgettr.com «info@budgettr.com

Belek / Antalya

Tel: (0242) 715 17 88 Faks: (0242) 71517 89
Samsun

Tel: (0362) 231 53 00 Faks: (0362) 234 29 10
Turgutreis — Bodrum / Mugla

Tel: (0252) 382 75 92 Faks: (0252) 382 75 93




Kavaklidere / Ankara

Tel: (0312) 468 58 88 Faks: (0312) 468 54 44
Konya

Tel/Faks: (0332) 237 21 74

Izmit / Kocaeli

Tel: (0262) 321 54 74 Faks: (0262) 325 28 21
Adana

Tel: (0322) 459 00 16 Faks: (0322) 459 11 09
Adana Havalimam

Tel: (0322) 432 33 07 Faks: (0322) 432 27 43
Kayseri

Tel: (0352) 222 73 50/51 Faks: (0352) 222 73 53
Diyarbakir

Tel: (0412) 229 59 37 Faks: (0412) 229 56 74
Van

Tel: (0432) 215 38 59 Faks: (0432) 215 02 97
Samsun Havalimani

Tel/Faks: (0362) 844 84 43

ECONOMIC TOURISM & RENT A CAR
Cumhuriyet Caddesi No: 47/1-A Taksim/Istanbul
Tel: (0212) 297 63 50/51 Faks: (0212) 297 63 52
www.economictour.comeinfo@economictour.com

ECR RENT A CAR

Tem Otoyolu Kavsagi Ford Plaza Giirbaslar
Riizgarlibahge/Beykoz/Istanbul

Tel: (0216) 425 77 57 Faks: (0216) 425 51 66
ecr@netteyim.com

EKAN TOURISM & RENT A CAR
Kavaklidere Sok. No: 23/3 Sili Meydani / Ankara
Tel: (0312) 426 69 69 Faks: (0312) 427 71 61
www.ekantourism.com ¢ ekan@ekantourism.com.tr
Adana

Tel: (0322) 458 92 52 Faks: (0322) 468 92 53
Antalya

Tel - Faks: (0242) 8152170

Kusadasi / Aydin

Tel: (0256) 612 11 51 Faks: (0256) 612 26 47
Izmir

Tel: (0232) 489 94 93 Faks: (0232) 489 97 31
istanbul

Tel: (0212) 291 10 58 Faks: (0212) 291 10 55
Gaziantep

Tel: (0342) 339 97 20 Faks: (0342) 3352573

Qm EKAR TURIZM SAN. TIC.
LTD. $TI.

Ziyapasa Bulvar Kurtulus Mah.

10 Sok.Gayret Apt. Altt No:32 Seyhan / Adana

Tel: (0322) 454 55 55 Faks: (0322) 458 77 82

www.ekartur.com e ekar@ekartur.com

ekarturizm@hotmail.com

RAE ERK CAR RENTAL
Kartaltepe Mah. 24'liik Yol No: 2 Bayrampasa/Istanbul
Tel: (0212) 616 48 00 Faks: (0212) 563 81 81
www.erkplaza.com
info@erkplaza.com e gmerk@haos.com.tr

4™ ERMO RENT A CAR

Receppasa Cad. No:12/A Taksim / Istanbul

Tel: (0212) 237 05 06 Faks: (0212) 237 62 04
www.ermorentacar.com e ture@ermorentacar.com

ESTAS - ESIN TURIZM
Karayollari Mah. Kadir Akdogan Cad.No:2 (Estas)
Kiig ikkdy/Gaziosmanpasa/istanbul

@] 62>63

Tel: (0212) 538 05 55 Faks: (0212) 538 25 42

www.estasmarble.com ¢ sevkete@estasmarble.com
timurhan@esin.com.tr e sevkete@esin.com.tr

BETETTTE EuRoPCAR

E5 Yanyol Pamukkale Sok. Fidan Plaza No: 2

Soganlik Kartal/Istanbul

Tel: (0216) 427 0 427 Faks: (0216) 427 15 45
www.europcar.com.treinfo@europcar.com.tr
makanlar@europcar.com.ir telci@europcar.com.tr
Adana

Tel: (0322) 453 47 75 Faks: (0322) 458 15 29

Adana Havalimani

Dis Hatlar Tel: (0322) 433 29 57 Faks: (0322) 436 25 63
I¢ Hatlar Tel/Faks: (0322) 436 25 63

Alanya / Antalya

Tel: (0242) 513 19 29/513 52 39 Faks: (0242) 512 05 84
Ankara

Tel: (0312) 448 27 47 Faks: (0312) 448 12 43

Ankara Esenboga Havalimani

Tel: (0312) 398 05 03 Faks: (0312) 398 05 06
Antalya

Tel: (0242) 243 91 65 Faks: (0242) 243 91 57
Antalya Havalimani

Tel: (0242) 330 30 68 Faks: (0242) 330 30 88

Belek / Antalya

Tel: (0242) 752 62 56/57/58/59 Faks: (0242) 752 62 61
Bodrum / Mugla

Tel: (0252) 313 08 85 Faks: (0252) 313 90 25

Bursa

Tel: (0224) 223 23 21/225 08 70

Dalaman / Mugla

Tel: (0252) 792 54 14/792 51 17

Dalyan / Mugla

Tel: (0252) 284 28 16/284 41 29 Faks: (0252) 284 31 57
Fethiye / Mugla

Tel: (0252) 614 49 95/614 19 91 Faks: (0252) 614 93 62
Gaziantep

Tel: (0342) 339 97 20 Faks: (0342) 335 25 73
Gaziantep Havalimani

Tel: (0342) 339 97 20 Faks: (0342) 335 25 73

Taksim / istanbul

Tel: (0212) 254 77 10/254 71 54 Faks: (0212) 254 71 57
istanbul Atatiirk Havalimani

Tel: (0533) 491 88 91/92

izmir Adnan Menderes Havalimani

Tel: (0232) 274 21 63/274 22 43/274 45 77

Faks: (0232) 274 43 22

Kayseri

Tel: (0352) 326 90 70/75 Faks: (0352) 326 55 84
Kemer / Antalya

Tel: (0242) 814 29 09/814 20 83

Konya

Tel: (0332) 238 49 49 Faks: (0332) 237 86 65
Kusadasi / Aydin

Tel: (0256) 614 67 70 Faks: (0256) 614 59 83
Marmaris / Mugla

Tel: (0252) 417 45 88 Faks: (0256) 417 45 96
Samsun

Tel: (0362) 231 32 25 Faks: (0362) 231 13 88

Side / Antalya

Tel: (0242) 753 17 64/753 18 47 Faks: (0242) 753 33 35
Urgiip / Nevsehir

Tel: (0384) 341 88 55 Faks: (0384) 341 43 15

Van

Tel: (0432) 215 89 90 Faks: (0432) 215 89 91

Van Havalimani

: Tel: (0536) 415 75 41/675 27 67

{ EYLL PAZ. MAK. OTO KIR. HIZ. TiC. LTD. STl.

Yukar Dudullu Organize San. Sitesi 3.Cad. G131 Sok.
No: 26 Umraniye/istanbul

Tel: (0216) 314 09 50 Faks: (0216) 540 53 19
www.intercityrentacar.com
serkantdorum@intercityrentacar.com

m FLEET CORP - TURKEY

Fatih Sultan Mehmet Mah. Atatiirk Cad. No:7
Armutlu / Sanyer / Istanbul

Tel : (0212) 323 54 54 Faks: (0212) 323 52 52
www.fleet-corp.com«ibrahim.tan@fleet-corp.com
ertan.vuluvan@fleet-corp.com

FORA CAR RENTAL

Altunizade Mah. Icadiye Baglarbasi Yolu No:18-20
Uskiidar/Istanbul

Tel: (0216) 651 76 50 Faks: (0216) 651 76 55
www.foraotomotiv.com.tr«info@foraotomotiv.com.tr

F.:ecEesm FORCE CAR

Atigalani Cd. No: 123 Esenler / ISTANBUL

Tel: (0212) 429 63 73 Faks: (0212) 429 56 57
www.leventturizm.com.tr leventturizm@leventturizm.com.tr
samuray@Ileventturizm.com.tr

FLk=== FYN RENT A CAR

Portakal Gicegdi Bulvan Manavoglu Apt. No: 5/B
Yesilbahge/Antalya

Tel: (0242) 312 02 96/97 Faks: (0242) 312 02 98
www.funrentacar.comeinfo@funrentacar.com

GEDIZLER MOTORLU
ee—'—o—  ARAGLARTIC.AS.
Yeni Sile Otobani Yani No: 1 Gekmekay//Istanbul
Tel: (0216) 641 33 33 Faks: (0216) 641 33 51
www.gedizler.com.trekamuran.sasmaz@gedizler.com.r

GENG OTO KIRALAMA

Cemalpasa Mah. Baraj Yolu 2.5 Durak No: 108/B Seyhan/Adana
Tel: (0322) 458 60 20 Faks: (0322) 458 51 31
www.gencoto.cominfo@gencoto.com
gencoto_kiralama@hotmail.com

Adana

Tel: (0322) 456 10 10 Faks: (0322) 456 16 76

GERGEK RENT A CAR
Barbaros Bulvari Darphane Onii 103/A Besiktas/Istanbul
Tel: (0212) 227 47 62/310 04 10
Faks: (0212) 259 74 83/310 03 99
www.gercekoto.com.tre gercek@gercekoto.com.tr

GLS ULUS. TAS. 0TO KIR. TUR.

TIC. LTD. $TI.

Hakimiyeti Milliye Cad. Emlak Is Hani Kat: 3 No: 191 Uski-
dar/Istanbul

Tel: (0216) 342 86 11 Faks: (0216) 492 97 30
www.glsrentacar.cominfo@glsrentacar.com
info@glstrans.com

GRAND RENT A CAR
Genglik Mah. Fevzi Gakmak Cad. Orkun Apt.

i No: 10/2 Antalya
: Tel: (0242) 241 88 22/242 50 76

Faks: (0242) 241 88 22/242 50 76
grandrent@ttnet.net.tr

I GREEN CAR RENTAL

Mithatpasa Cad. No: 310 Z-1 Karatas/lzmir

Tel: (0232) 446 90 60 Faks: (0232) 425 34 62
www.greenautorent.com «info@greenautorent.com
Alsancak / izmir

Tel/Faks: (0232) 446 91 31 Tel/Faks: (0232) 446 91 23

b

=— GRUP OTO KiRALAMA
Konya Yolu 8.Km No:160 Balgat / Ankara
Tel: (0312) 442 76 52 Faks: (0312) 442 76 51
www.grupvolvo.com e mufit@grupvol.com
grupvolvo@superonline.com
Ankara Merkez Ofis
Tel: (0312) 284 61 10 Faks: (0312) 284 61 25

GULAN OTOMOTIV SAN. VE TiC. A.S
Emniyet Mah. Yunus Emre Sok. No: 2 Uskiidar/ist.
Tel: (0216) 422 40 28 Faks: (0216) 422 51 11
www.gulanotomotiv.com.tre gulan@nissan-bayi.com

HAVAS TURIZM

Paga Limani Cad. No: 73 Pagalimani Uskiidar/istanbul
Tel: (0216) 531 25 30 Faks: (0216) 531 25 38
www.havasturizm.com.tre zhic@cinergroup.com.tr

“H:m - HEDEF FiLO HIZMETLERI
Mesrutiyet Mah. 19 Mayis Caddesi

Dr. Hiisnii Ismet Oztiirk Sokak

Sisli Plaza Ofis Bloklari E Blok B1 Sisli / Istanbul

Tel: (0212) 380 23 43 Faks: (0212) 380 23 53
Operasyon Faks: (0212) 380 23 25
www.hedeffilo.com ¢ info@hedeffilo.com

JEU{%  HERTZ RENT A CAR

Bagdat Cad. No: 146 Feneryolu-Kadikdy/Istanbul

Tel: (0216) 349 30 40 Faks: (0216) 349 47 65
www.hertz.com.tren.hidayetoglu@hertz.com.ir
Taksim / Istanbul

Tel: (0212) 225 64 04 Faks: (0212) 225 65 06
istanbul Atatiirk Havalimani

Dis Hatlar Tel: (0212) 465 59 99 Faks: (0212) 465 59 98
I¢ Hatlar Tel: (0212) 465 59 95 Faks: (0212) 465 59 90
Adana

Tel: (0322) 458 50 62 Faks: (0322) 453 12 10

Incirlik / Adana

Tel: (0322) 316 10 66

Hilton / Adana

Tel: (0322) 324 28 08

Hilton / Mersin

Tel: (0324) 326 50 00

Ankara

Tel: (0312) 468 62 90 Faks: (0312) 467 65 41

Ankara Esenboga Havalimani

Tel: (0312) 398 05 35 Faks: (0312) 398 03 96
Antalya Havalimani

Dis Hatlar Tel: (0242) 330 38 48 Faks: (0242) 330 38 49
Ig Hatlar Tel: (0242) 330 34 65 Faks: (0242) 330 36 88
Marmaris / Mugla

Tel: (0252) 412 25 52 Faks: (0252) 412 31 15
Dalaman Havalimani

Tel: (0252) 792 54 20 Faks: (0252) 792 54 19
Bodrum / Mugla

Tel: (0252) 313 78 96 Faks: (0252) 316 34 46
Bodrum Havalimani

Tel: (0252) 523 01 37 Faks: (0252) 523 01 38

i lzmir

Tel: (0232) 464 34 40 Faks: (0232) 464 52 15

izmir Adnan Menderes Havalimani

Dis Hatlar Tel: (0232) 274 36 10 Faks: (0232) 274 22 87
Ig Hatlar Tel: (0232) 274 22 48 Faks: (0232) 274 20 99

h"f HEY RENT A CAR

Gavusoglu Mah. Eski Yakacik Yolu Secenler Duragi No:9
34873 Kartal / Istanbul

Tel: (0216) 473 08 83 Faks: (0216) 306 25 04
www.heyrentacar.com e yavuz.sahsuvaroglu@heyrentacar.com
emre.saglam@heyrentacar.com

INTER LIMOUSINE

Cemal Resit Rey Konser Salonu Alti Otoparki

34367 Harbiye/Istanbul

Tel: (0212) 232 66 05 Faks: (0212) 232 43 54
www.interlimousine.com.tr e info@interlimousine.com.tr
susluer@interlimousine.com.tr

TN TACT T

mwerara com INTERCITY RENT A CAR
Dudullu Organize San. Bolgesi 3.Cadde G 131 Sok.

No: 26 Y.Dudullu-Umraniye/istanbul

Tel: (0216) 645 70 00 Faks: (0216) 540 53 19
www.intercityrentacar.com « bilgi@intercityrentacar.com
Ankara

Tel: (0312) 278 07 18 Faks: (0312) 278 20 69

Izmir

Tel: (0232) 486 49 10 Faks: (0232) 486 88 59

Adana

Tel: (0322) 457 42 60 Faks: (0322) 453 79 33
Antalya

Tel: (0242) 313 04 00 Faks: (0242) 313 04 14
Alanya / Antalya

Tel: (0242) 511 17 07/512 55 24 Faks: (0242) 512 73 93
Fethiye / Mugla

Tel: (0252) 612 22 81 Faks: (0252) 612 08 44

MAKS TURiZM 0TO KiRALAMA

Gavusoglu Mah. Spor Cad. Alacakaya Is Merkezi

No: 84 K:1 Kartal/Istanbul

Tel: (0216) 488 31 73 Faks: (0216) 488 31 78
www.maksturizm.com e servet.kulan@smartsgc.com

MAR CAR RENTAL

Silahtaraga Cad. No:163/1 SSK Hastanesi Yani
Eyiip/Istanbul

Tel: (0212) 417 29 29 Faks: (0212) 615 00 71
www.marcarrental.com e yildirayerdogdu@marcarrental.com

MASLAK OTOMOTIV SAN. VE TiC. LTD. $Ti.
Dereboyu Sok. No: 30 K:2 Maslak/Istanbul

Tel: (0212) 276 38 60 Faks: (0212) 276 38 69
www.maslakoto.com.tre onursoysal@maslakoto.com.tr
emineemirgan@maslakoto.com.tr

MILLER CAR RENTAL

Cumhuriyet Cad. 243/A Harbiye/Istanbul

Tel: (0212) 246 06 47 Faks: (0212) 240 20 60
www.millercarrental.com «info@millercarrental.com
elifseda@millercarrental.com

Ganakkale

Tel: (0286) 212 73 33 Faks: (0286) 213 73 03
Gelibolu / Ganakkale

Tel: (0286) 566 29 29 Faks: (0286) 566 22 44

i fzmir
i Tel: (0232) 463 18 00/01 Faks: (0232) 464 16 66

NATIONAL & ALAMO
CAR RENTAL
Tem Otoyolu Kavacik Kavsagi Ford Plaza K.4
Riizgarlibahge - Beykoz / Istanbul
Tel: (0216) 680 06 90 pbx Faks: (0216) 680 06 99
www.yesnational.com ¢info@yesnational.com
Kavacik / Istanbul
Tel: (0216) 680 06 90 pbx Faks: (0216) 680 06 99
Taksim / Istanbul
Tel: (0212) 254 77 19/253 58 17 Faks: (0212) 253 58 17
istanbul Atatiirk Hava Limani
Dis Hatlar Tel: (0212) 465 35 46/465 32 39
Faks: (0212) 465 35 46
I¢ Hatlar Tel: (0212) 465 31 56 Faks: (0212) 465 31 57
Ankara
Tel: (0312) 427 64 53/426 45 65 Faks: (0312) 426 63 87
Ankara Esenboga Havaliman
I¢ Hatlar Tel: (0312) 398 21 66 Faks: (0312) 398 21 67
Izmir
Tel: (0232) 422 71 07/422 24 99
Faks: (0232) 422 24 99
Izmir Adnan Menderes Havalimani
Ig HatlarTel: (0232) 274 39 10 Faks: (0232) 274 39 11
Dis Hatlar Tel: (0232) 274 62 65 Faks: (0232) 274 62 75
Adana
Tel: (0322) 453 09 87/459 83 25 Faks: (0322) 458 33 78
Antalya
Tel: (0242) 321 08 96 Faks: (0242) 321 08 97
Antalya Hava Limani
I¢ Hatlar Tel: (0242) 330 35 57 Faks: (0242) 330 35 58
Dis Hatlar Tel: (0242) 330 33 16 Faks: (0242) 330 33 17
Bodrum / Mugla
Tel: (0252) 313 61 10/313 62 54 Faks: (0252) 313 62 54
Kayseri
Tel: (0352) 338 21 40 Faks: (0352) 338 21 50
Malatya
Tel: (0422) 325 34 34/321 13 13 Faks: (0422) 325 75 85
Erzurum
Tel: (0422) 234 30 25 Faks: (0422) 234 30 24
Trabzon
Tel: (0462) 248 12 00 Faks: (0462) 248 88 06
Gaziantep
Tel: (0342) 336 77 18 Faks: (0342) 339 13 39
Gaziantep Havalimani
Tel: (0342) 336 77 18 Faks: (0342) 339 13 39
Nevsehir
Tel: (0384) 341 65 41/42 Faks: (0384) 341 65 43
Denizli
Tel: (0258) 262 33 43 Faks: (0258) 264 33 54
Marmaris / Mugla
Tel: (0252) 417 23 13 Faks: (0252) 417 36 27
Konya
Tel: (0332) 237 99 92 Faks: (0332) 235 65 88
Adana Havalimani
g Hatlar Tel/Faks: (0322) 432 27 43

MATCARERIAM NAZCAR OTO KiIRALAMA
Ali Dede Sok. Demirli Sitesi No: 7 B Blok No: 1
Kosuyolu-Kadikdy/Istanbul

Tel: (0216) 326 81 03/340 23 59

Faks: (0216) 325 49 01

www.nazcarrental.com info@nazcarrental.com
ebacanli@nazcarrental.com

NEHIR OTOMOTIV AS.
Yeni Sahra Halk Cad. Metin Sok. Gagri Sigorta
No: 2 Kadikéy / Istanbul

i Tel: (0216) 466 38 81 Faks: (0216) 466 38 86
: nehirotomotiv@gmail.com




NTB ARAG KIRALAMA TAS. PET. TUR. INS. A.S.
Organize Sanayi Bolgesi 6.Cadde No: 1 Eskisehir

Tel: (0222) 236 21 00 Faks: (0222) 236 21 04
www.ntbas.comeinfo@ntbas.comefurkan@ntbas.com
nesrin@ntbas.com

OTOCAR ARAG KIRALAMA

Atatiirk Bulvari 13/A Sanlurfa

Tel: (0414) 312 09 09 Faks: (0414) 316 83 49
www.otocarrental.com.com ¢ info@kanculturizm.com
gdonmezler@hotmail.com-donmezler@otocarrental.com
Istanbul

Tel: (0212) 213 66 00 Faks: (0212) 213 16 00
Ankara

Tel: (0312) 426 31 58 Faks: (0312) 426 31 59
Gaziantep

Tel: (0342) 336 53 53 Faks: (0342) 336 11 65
Diyarbakir

Tel: (0412) 229 35 35 Faks: (0412) 229 01 34

OTOSER RENT A CAR

Karayollar Mah. Kadir Akdogan Cad. No: 2 (Estas)
Kiigiikkdy Gaziosmanpasa / Istanbul

Tel: (0212) 538 05 55 Faks: (0212) 538 25 42
sevkete@estasmarble.com

—=fE87% OLMEZLER - IBS TURIZM
Atatiirk Gad. No: 374/A D:4 Alsancak/lzmir

Tel: (0232) 464 61 50 Faks: (0232) 422 05 50
www.olmezlergrup.comeinfo@olmezlergrup.com

OZDEMIR 0TO TRANSFER VE KURTARICI
HIZM. TIC. LTD. $TI.

Eyiip Bulvar No: 63 Eyiip / Istanbul

Tel: (0212) 674 26 26/613 44 44 Faks: (0212) 612 62 68
www.ozdemirrentacar.comeinfo@ozdemirrentacar.com

PARK OTOMOTIV NAK. SAN. TIC. A.S.
Basin Express Yolu Onura Is Merkezi Giinesli/lstanbul
Tel: (0212) 693 94 10 Faks: (0212) 693 94 19
www.hondapark.com e denizsafak@hondapark.com

=!#1108 pARTNER FLEET SOLUTIONS
Ahi Evran Cad. Polaris Plaza Kat:5 D:27 Maslak/Istanbul
Tel: (0212) 346 09 20 Faks: (0212) 346 09 19
www.partner-pfs.com e selcuk@partner-pfs.com

Pan 1'[ 1 e o
o= PASIFIK 0TO
Koresehitleri Cad. 37/4 D:5 Zincirlikuyu/Istanbul
Tel: (0212) 275 42 44 Faks: (0212) 272 04 61
www.pasifikoto.com.tr e samim@pasifikoto.com.tr
Ankara

Tel: (0312) 426 08 88 pbx Faks: (0312) 426 07 77

PLAN TOURISM A.S.

Cumhuriyet Cad. No: 131/1 Elmadag/Istanbul
Tel: (0212) 234 77 77 Faks: (0212) 231 89 65
www.plantours.com« operation@plantours.com
hk@plantours.com

PRATIK TURIZM OTOMOTIV NAK.
TIC. ve SAN. LTD. $TI.

Birlik Org. San. Sitesi 1.Cad. No: 52-54-56-58
Beylikdiizii/Istanbul

Tel: (0212) 876 48 62 Faks: (0212) 875 25 29
www.pratikaraba.cominfo@pratikaraba.com

renl - carf-Y ™1

PUSULA OTO KiRALAMA

Ressam Salih Ermez Cad.15/1 Gozciibaba
Goztepe/Istanbul

Tel: (0216) 565 48 47 Faks: (0216) 566 25 99
www.pusulaoto.com «info@pusulaoto.com

RACE CAR RENTAL SYSTEM

Meydan Kavagi Mah. Perge Bulvar Bahgecioglu Sitesi
ABlok NO: 110 K: 2 D: 6 Antalya

Tel: (0242) 322 90 50 Faks: (0242) 322 51 21
www.race.com.tre asimyonel@race.com.tr
alanya@race.com.tr

Abetad RICH RENT A CAR
Sefa Sirmen Bulv.Grand Yiikselis Oteli Lobby Kati
lzmit/Kocaeli
Tel: (0262) 335 55 00 Faks: (0262) 335 17 60
www.richrent.com «zenginotm@superonline.com
reservation@richrent.com

izmit / Kocaeli
Tel: (0262) 325 06 07 Faks: (0262) 324 55 22
Golciik / Kocaeli
Tel: (0262) 412 86 86 Faks: (0262) 412 09 60

S SiviENIT 0TO KIRALAMA

Oguzlar Mah. 1.Cad. No: 46/E Balgat/Ankara
Tel: (0312) 284 15 00 Faks: (0312) 284 1599
www.simenit.come simenit@simenit.com
ufkalv@gmail.com

S

—..= SUNRENTA CAR

Kisik Cad. Nurbaba Sok. No: 1

34692 Kisikii Uskiidar - Istanbul

Tel: (0216) 318 90 40 Faks: (0216) 321 40 14
www.sunrent.com

Ankara

Tel: (0312) 428 01 45 Faks: (0312) 428 01 35
Antalya Havalimani

Ig Hatlar Tel: (0242) 330 38 50 Faks: (0242) 330 31 28
Bodrum (Giilliik Kavsag)

Tel: (0252) 522 39 70 Faks: (0252) 522 39 71
Dalaman / Mugla

Tel: (0252) 692 15 25 Faks: (0252) 692 10 33
Taksim / Istanbul

Tel: (0212) 291 69 79 Faks: (0212) 2917577
Istanbul Atatiirk Havalimani

g Hatlar Tel: (0212) 465 36 48 Faks: (0212) 465 36 50
Dis Hatlar Tel: (0212) 465 36 45 Faks: (0212) 465 36 47
izmir Adnan Menderes Havalimani

Ig Hatlar Tel: (0232) 274 66 16 Faks: (0232) 274 66 15
Hilton Izmir

Tel: (0232) 441 26 56 Faks: (0232) 441 26 97

Konya

Tel: (0332) 238 69 19 Faks: (0332) 238 50 25
Samsun

Tel: (0362) 844 83 95 Faks: (0362) 844 83 96
Gaziantep

Tel: (0342) 339 61 10 Faks: (0342) 336 25 89

SWIFT RENT A CAR

Istiklal Cad. Ada Garsisi No: 1 Antakya

Tel: (0326) 213 41 50 Faks: (0326) 216 37 61
Wwww.gulturizm.com e gulturizm@antakya.net

m SIXT RENT A CAR

Cumhuriyet Bulvan No: 141/A 35210 Alsancak / lzmir

Tel: (0232) 463 89 99 dahili/ext 105/106

Faks: (0232) 463 13 75

www.sixt.com.tre sevim.ergan@sixt.com.tr
izmir Adnan Menderes Havalimani

Dis Hatlar Tel: (0232) 274 66 22 Faks: (0232) 463 13 75
Etiler / Istanbul

Tel: (0212) 352 91 81 Faks: (0212) 352 91 80
Atasehir / istanbul

Tel: (0216) 456 63 38 Faks: (0216) 456 63 37
Ankara Esenboga Havalimam

Tel: (0312) 398 21 90 Faks: (0312) 398 21 93
Bodrum Havalimani

Tel: (0252) 522 41 12 Faks: (0252) 522 41 13
Dalaman / Mugla

Tel: (0252) 792 54 20 Faks: (0252) 792 54 19
Marmaris / Mugla

Tel: (0252) 412 25 52 Faks: (0252) 412 31 15
BT AN AUTO LEASE
Tekstil Merkezi Fatih Cad. Alaybey Sok. No: 9
Merter/Giingéren/Istanbul

Tel: (0212) 449 52 52 Faks: (0212) 504 94 78
www.tanautolease.com «info@tanautolease.com
syesilbas@tanautolease.com

TEB ARVAL ARAG FILO KIRALAMA A.S.
Haktan Is Merkezi No:39

Setiistii/Kabatas 34427 Istanbul

Tel: (0212) 292 64 66 Faks: (0212) 292 64 30
www.tebarval.com.tre oguz.petorak@tebarval.com.tr

TEPREA T
Tl TEPRENT A CAR
Acibadem Kaftiincii Sok. No:1 Kadikdy/Istanbul
Tel: (0216) 327 44 44 Faks: (0216) 545 07 08
www.kemaltepretogullari.com.tre fehmi.sayin@renault.com.tr

~A &R TFS OTO KIRALAMA
Bostanci Bagdat Cad. Ata Apt. No: 524 D: 4
Kadikdy/Istanbul

Tel: (0216) 384 53 80 Faks: (0216) 384 53 82
www.tfs.com.tretamer.senerol@mineraltr.com

THRIFTY-GARAGE CAR RENTAL
Cumhuriyet Mah. E-5 Yan Yol Uzeri

Garage & Formak Plaza No: 8 K: 3 Kartal/Istanbul
Tel: (0216) 451 38 38 Faks: (0216) 452 58 59
www.thrifty.com.tr« opekcetin@garegeistanbul.com
info@thrifty.com.tr

Izmir

Tel: (0232) 422 55 50 Faks: (0232) 422 00 29
Bodrum / Mugla

Tel: (0252) 313 18 02 Faks: (0252) 313 28 45
Marmaris / Mugla

Tel: (0252) 412 67 38 Faks: (0252) 412 67 39
Dalaman / Mugla

Tel: (0252) 692 39 51 Faks: (0252) 692 39 81
Antalya

Tel: (0242) 243 77 16 Faks: (0242) 243 17 33

TIME RENT A CAR

Akkonak Mah. 1810 Sok. Konak Apt. No: 2 Denizli
Tel: (0258) 265 53 65 Faks: (0258) 265 53 98
igoncuoglu@hotmail.com

TRAVELIUM TOURISM AND TRAVEL
AGENCY

Taksim Taskisla Cad. Hyatt Regency Otel No:1

Beyoglu/Istanbul

Tel: (0212) 240 88 20 Faks: (0212) 240 81 10
www.travelium.com.tre rentacar@travelium.com.tr
barslan@travelium.com.tr

-
1!"’1“ TRIO CAR RENTAL
Leylak Sok. Murat Is Merkezi Blok K.5 D.20
Mecidiyekay-Sisli/istanbul
Tel: (0212) 266 39 98 Faks: (0212) 266 28 48
www.triocarrental.com ¢ info@triocarrental.com
Antalya
Tel: (0242) 316 45 33 Faks: (0242) 316 45 83
Izmir
Tel: (0232) 374 28 20 Faks: (0232) 374 28 40
Ankara
Tel: (0312) 428 01 45 Faks: (0312) 428 01 35

twinshy TwiNs RENT A CAR

Tunus Cad. No: 77/3 Kavaklidere/Ankara

Tel : (0312) 428 01 45 Faks: (0312) 428 01 35
www.twinsrentacar.com e zafersozer@twinsrentacar.com

UGAR OTOMOTIV A.S.

Altunizade Mah. Kisikli Cad. No: 113 Uskiidar/Istanbul
Tel: (0216) 422 30 40 Faks: (0216) 422 30 37
www.ucarotomotiv.com.trefilo@ucarotomotiv.com.tr

ULUKAR OTOMOTIV TiC. A.S.

Kartaltepe Mah. Hayirli Cad. No: 79 Kiigiikgekmece/Istanbul
Tel: (0212) 426 19 33 Faks: (0212) 424 24 28
www.ulumotor.com e zulubas@ulumotor.com
info@ulubaslar.com.tr e bilgi@ulumotor.com

ULUSOY RENT A CAR

Cumhuriyet Cad. No:161/2 34373 Elmadag / Istanbul
Tel: (0212) 225 10 00 Faks: (0212) 232 03 36
www.ulusoyrentacar.nete mali@doruk.net.tr

- UNIVERSAL CAR RENTAL
d UNIVERSAL SeRvicES

Burhaniye Cad. Kagit¢ibasi Sok. No: 70/1
Altunizade/Istanbul

Tel: (0216) 318 19 19 Faks: (0216) 318 39 39
www.ucarrental.come cengiz@ucarrental.com

m URENT RENT A CAR

Perge Bulvan No: 115/B Antalya
Tel: (0242) 311 82 12 Faks: (0242) 312 57 83
www.rentacarturkey.comeinfo@rentacarturkey.com

ULGER RENT A CAR

Atatiirk Havalimani Dis Hatlar Gelis Terminali No: 9
Yesilkoy/lstanbul

Tel: (0212) 465 35 16 Faks: (0212) 465 35 17
www.ulgerrentacar.com ¢ info@airport-tours.com
ulgercar@superonline.com

Merkez Sultanahmet / istanbul

Tel: (0212) 458 06 46 ngs: (0212) 458 96 04
Polat Renaissance / Istanbul

Tel: (0212) 663 49 96 Faks: (0212) 663 49 97
Ramada Plaza / istanbul

Tel: (0212) 241 43 84 Faks: (0212) 241 43 94

SMVETTIECOY VERDE CAR
Gildir Mah.Ingnii Cad. No: 37/1 48700 Marmaris/Mugla
Tel: (0252) 413 66 51 Faks: (0252) 413 66 53

i www.verdeltd.com ertan@verdecar.com

Antalya

Tel: (0242) 312 00 24 Faks: (0242) 312 89 03
Bodrum / Mugla

Tel: (0252) 313 24 65 Faks: (0252) 313 25 07

H

-_E-umlj VITESSE FiLO KIRALAMA
A. Bayman Cad. No:7 Ayazaga / Istanbul

Tel: (0212) 280 27 27 Faks: (0212) 280 27 45
www.vitesse.com.tr e bilgi@vitesse.com.ir
itanver@vitesse.com.tr

WAY CAR RENTAL

Koybasi Cad. Gesme Sok. No: 14/1 Yenikdyy/Istanbul
Tel: (0212) 262 30 62 Faks: (0212) 262 04 94
www.waycarrental.com«info1@waycarrental.com
bulent@micelogistic.com

Ankara

Tel: (0312) 428 01 45 Faks: (0312) 428 01 35
Antalya

Tel: (0242) 312 00 24 Faks: (0242) 312 89 03
Marmaris / Mugla

Tel: (0252) 413 66 51 Faks: (0252) 413 66 53
Izmir

Tel: (0232) 441 11 77 Faks: (0232) 441 11 15

WHITE RENT A CAR

Sirinyal Mah. Sinanoglu Cad. No: 60/1 Antalya

Tel: (0242) 316 45 33 Faks: (0242) 316 45 83
www.whiterentacar.com e erhan.acar@whiterentacar.com

_ WORLD RENT A CAR

Atatiirk Havalimani Ig Hatlar Gelig Terminali

No: 4 Yesilkéy/Istanbul

Tel: (0212) 465 55 75 Faks: (0212) 465 55 74
www.wrc.com.treinfo@wrc.com.ir
ozhan@wrc.com.tr

istanbul Sabiha Gokgen Havalimani

i Hatlar Tel: (0216) 588 01 18 Fax: (0216) 588 01 19
Dis Hatlar Tel: (0216) 588 01 17

YILDIRIM OTOMOTIV A.S.

Akgiivercin Sok. No: 3/5 Kiigiikyaly/istanbul
Tel: (0216) 417 32 32 Faks: (0216) 388 82 87
www.yildirim.com.tr«info@yildirimoto.com
b.yetimoglu@yildirimoto.com

" YUNUS OTO KIRALAMA
Tepecik Yolu No.14 Etiler - Istanbul
Tel: (0212) 257 80 80 Faks: (0212) 257 86 50
www.yunusrent.com e resv@yunusrent.com

?.un-

~ "7 ZAFER RENT A CAR

Akdeniz Cad. No: 8 35210 Pasaport-Alsancak/lzmir
Tel: (0232) 425 66 00 Faks: (0232) 483 09 04
www.zaferrentacar.com ¢ info@zaferrentacar.com
Izmir Havalimani

Tel/Faks: (0232) 274 23 74

Rezervasyon Tel: (0232) 425 66 00

i
~iiei—— ZEPLIN CAR RENTAL
Kore Sehitleri Cad.38/8 Zincirlikuyu / Istanbul

i Tel: (0212) 444 01 34/273 24 00
: Faks: (0212) 273 28 88

www.zeplincar.comeres@zeplincar.com

mail@zeplincar.com

Antalya

Tel: (0242) 323 92 44 Faks: (0242) 323 93 73
Istanbul

Tel: (0212) 273 24 00 Faks: (0212) 273 28 88
Izmir

Tel: (0232) 274 31 67 Faks: (0232) 274 31 57
Ankara

Tel: (0312) 441 22 55 Faks: (0312) 442 46 66
Adana

Tel: (0322) 436 74 09 Faks: (0322) 431 60 04
Afyon

Tel: (0272) 315 40 07

Bodrum / Mugla

Tel: (0252) 313 33 30 Faks: (0252) 313 44 11
Bursa

Tel/Faks: (0224) 224 35 87

Dalyan / Mugla

Tel: (0252) 284 33 33 Faks: (0252) 284 34 96
Denizli

Tel: (0258) 242 70 41 Faks: (0258) 265 67 32
Diyarbakir

Tel: (0412) 228 67 67 Faks: (0412) 228 24 64
Eskisehir

Tel: (0222) 230 25 95

Erzurum

Tel: (0442) 234 74 84 Faks: (0442) 234 54 13
Gaziantep

Tel: (0342) 336 26 93

Kapadokya / Nevsehir

Tel: (0384) 341 33 44 Faks: (0384) 341 44 40
Kayseri

Tel: (0352) 221 23 15 Faks: (0352) 232 42 39
Konya

Tel: (0332) 236 51 79 Faks: (0332) 238 94 34
Malatya

Tel/Faks: (0422) 325 90 41

Samsun

Tel: (0362) 233 32 88 Faks: (0362) 233 03 07
Trabzon

Tel: (0462) 321 94 24 Faks: (0462) 326 40 71
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rent a car

Son model araglar,
Tarkiye'nin her noktasinda
kisisel ve teknik yardim,
gilerylzld, kaliteli hizmet anlayig
ve Gok ekonomik tarifeler...
Sun Rent a Car ile
yollanimiz hep agik ve glinesli,
seyahatleriniz her zaman

cok keyifli...

hep aclk ve
olacak!



Vaatlen . .
gercege donusturduk.




